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FRANCESCO MONTANARI
NUOVO AD DI RIVIT

Francesco  Montanari
& il nuovo amministra
tore delegato di Rivit
la storica azlenda di
Ozzane  dell'Emilia
|Bolognal, punte di ri-
ferimento italiano nel
settore del sistemi di
fissaggio e con una particolare spe-
cializzazione in riveli e rivettatrici, fa
parte oggi del gruppo Fervi. loureaio

in Ingegneria Elettronica presso |'Univer-
sitd di Bologna & con diversi Executive
Programs postlaurea (Imd a lausanne,
MCE a Bruxelles, Sdao-Bocconi a Mila-
no e Profingest a Bolognal, Franceseo
Montanarl ha iniziate la sua attivitd lo-
vorativa in Andersen Consulling, ogg
Accenture, con pericdi in Usa, o Verona
e a Parlgl, occupandosl di sistemi infor-
mativi di marketing. A novembre 2023
& entraio nel Fervi GIDIJF, con il ruclo di
direttore generale di Rivit. «Con malto
piacere intendo mefters a disposizione
lo mia esparienzo per consolidare le
posizioni di Rivit sul mercato globale,
andando a ofiimizzare |'approccio al
mercato interme e o pelenziore la pre-

senza sul mercatl esterl: sla quelll dove
gié operlamo con le due filiall di Rivit
India & Maroceo, sie organizzando un

pproccio coerdinalo & coerente con le
necessita locali in tutii gli alir Paesi par-
tendo da quelli gia serviti da Rivit {oltre
&5)2, ha commentate Montanar,
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Rivit e PEM Europe partner per la distribuzione in Italia dei
dispositivi di fissaggio autoaggancianti

youtradeweb.com/2023/05/rivit-e-pem-europe-partner-per-la-distribuzione-in-italia-dei-
dispositivi-di-fissaggio-autoaggancianti

Rivit, tra le principali aziende italiane nel settore dispositivi di fissaggio, utensili e forniture
industriali, e PEM Europe, leader del settore del fissaggio, annunciano una partnership di
distribuzione per il mercato italiano inerente i dispositivi di fissaggio autoaggancianti prodotti
dall’azienda irlandese del gruppo USA PennEngineering e le presse ad inserimento Haeger.

| dispositivi di fissaggio autoaggancianti PEM rappresentano una soluzione affidabile ed
economica per il fissaggio di componenti a sottili fogli di metallo e altri materiali, comprese le
schede PC. Sono ampiamente utilizzati nei settori dell’elettronica automobilistica, dell’elettronica di
consumo, del medicale e delle telecomunicazioni. Le presse ad inserimento Haeger consentono
l'inserimento automatico e ad alta velocita dei dispositivi di fissaggio PEM, rendendole ideali per
gli ambienti di produzione ad alto volume.

«Siamo entusiasti di collaborare con PEM e di offrire ai nostri clienti la loro gamma di dispositivi di
fissaggio autoaggancianti e le presse ad inserimento Haeger. Questa partnership potra migliorare
la nostra offerta complessiva e ci aiutera a rispondere ancora meglio alle esigenze dei nostri
clienti», ha dichiarato Francesco Montanari, AD di Rivit.
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«Con grande soddisfazione annunciamo come distributore autorizzato. L'obiettivo & quello di
portare la nostra gamma di dispositivi di fissaggio autoaggancianti PEM e di macchine Haeger a

un pubblico sempre pit ampio in tutta Europa», € il commento di Mary Ann Fleming, Presidente
di PEM Europe.
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Rivit spegne 50 candeline

I traguardo & di quelli importanti: 50 anni di attivita che hanno
portato al consolidamento di un'azienda rilevante per il territorio
bolognese e per |'ltalia. Specializzata nel settore dei rivetti e degli

inserti e dei relativi strumenti per I'installazione, Rivit & oggi parte

di Fervi Group e con la guida di Francesco Montanari, il nuovo
Amministratore Delegato, si appresta a consolidare il suo approccio

al mercato, forte di una diffusa presenza internazionale in oltre 65
Paesi, con due sedi estere in India e Marocco, e con nuove partnership
orientate ad ampliare I'offerta merceologica sia a livello nazionale che
internazionale. Un recente accordo tra Fervi Group e Mister Worker, il
portale anline dedicato alla vendita di utensili e attrezzi per il settore
professionale & il fal da te, ha infatti portato all'apertura nella sede di
Rivit a Ozzano del primo punto vendita “fisice” di Mister Worker
in Italia, convertendo ed ampliando il negozio preesistente.
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“*INOTIZIE in breve

APRE i ITALIA IN COLLABORAZIONE CON RiviT 1L PRIMO PUNTO VENDITA DI MisTer WoRKER

E stato inauguralo lo scorso 24 maggio presso la sede di Rivit a Ozzano dell'Emilia, alle porte di Bologna il
primo punto vendita fisico italiano del portale Mister Worker, che & dedicalo alla vendita online di attrezzi e
utensili da lavoro. La scelta risiede nella volonta di favorire il contatto diretto con chi lavora e la presentazione
dal vivo dei prodotti, il tutto per garantire un'assistenza sempre pil qualificata e migliorare la customer sali-
staction

“In un momentao in cui il ricorso alla sfera digitale & sempre pid requente e diffuse” ha commentato Guido Gre-
co, Ceo di Fervi Group, “la partnership fra il Gruppo Farvi, Rivit e Mister Worker sl appresta ad essere una plc-
cola grande rivoluzione per Il settore, perché riperta |'universo digitale nel reale, sénza perd sradicare I'essen-
za e i valori delle due aziende.” Gianluca Borsotti, Ceo di Mister Worker ha espresso |la propria soddislazione
per il fatto “che dalla collaborazione con Fervi e Rivil sia nato questo bellissimo progetto: un punto di incontro
non pid solo digitale, ma fisico dove i professionisti della Manutenzione possono immergersi nel mondo Mister
Worker, toccare con mano e testare | migliori prodotti per IMRO. Questa inaugurazione & una conferma del
grande lavoro svollo e della nostra voglia di crescere, avvicinandoci sempre di pil ai nostri clienti,”

Il primo punto vendita fisico dl Mister Worker & stato allestito nel negozio specializzato gia presente presso la
sede di Rivit che per I'occasione & stato ampliato.

Offrira alle aziende e aj professionisti possessori di partita Iva ai quali & riservato l'ingresso 'opportunita di
conoscere, provare, lestare e acquistare molll dei prodotti dell'ampia gamma del portale e-commerce ad altro
ancora, assieme all'offerta tradizionale del negozio, fino ad ogqi dedicata in modo particolare al prodotti Rivit,
Fervi & Vogel, e al settore della latloneria. Se lo vorranno potranno anche usufruire del prezioso servizio di
consulenza degli esperti, presenti in loco per individuare la soluzione pil adatta alle proprie esigenze. Mister
Worker & uno shop anline attivo a livello globale e vende in tutto Il mondo. Conta un catalogo di oltre 150.000
prodotll e, per le caratleristiche e la qualila del suo servizio, & stato inserilo da Forbes France Ira le mighon
start-up italiane, oltre ad aver vinto il premio corme migliore e-Commerce B2B e nella categoria Digital Export ri-
spettivamente nel 2018 e nel 20192 nel contesto dei Netcomm Awards. In pid, lo store vanta recensioni positive
da milioni di clienti provenienti da svariali paesi.

= ATTREZZ) E UTENSILI
PER PROFESSIONISTI

p——
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Francesco Montanari e il nuovo AD di Rivit

La storica azienda di Ozzano dell'Emilia (BO),
da mezzo secolo punto di riferimento italiano
nel settore dei sistemi di fissaggio e con una
particolare specializzazione in rivetti e rivet-
tatrici, ha affidato il ruolo di Amministratore
Delegato a Francesco Montanari, manager
d'esperienza nella gestione dei mercati esteri.
Laureato in Ingegneria Elettronica presso I'U-
niversita di Bologna e con diversi Executive
Programs post-laurea (IMD a Lausanne, MCE
a Bruxelles, SDA-Bocconi a Milano e Profin-
gest a Bologna), Francesco Montanari ha ini-
ziato la sua attivita lavorativa in Andersen
Consulting, oggi Accenture, con periodi in
USA, a Verona e a Parigi, occupandosi di siste-
mi informativi di marketing.

Entrato in Datalogic nel 1993 come Product
Manager, passa poi alla direzione vendite, al
Marketing management, per essere poi nomi-
nato Direttore Marketing & Communication.
Dal 2002 al 2005 e stato Presidente e Diret-
tore Generale di Datalogic France (sede di
Parigi), rientrato a Bologna nel 2005 é stato
nominato Direttore della Business Unit Mobile
Computer.

A seguito della fusione con PSC Inc e della
conseguente riorganizzazione del gruppo Da-

talogic, nell’aprile 2007 & stato nominato Di-
rettore Generale e poi Vice President Product
& Services di Datalogic Mobile.

Dal 2012 al 2016 & stato Vice President &

General Manager della Business Unit Mobile
Computing di Datalogic ADC, dopo la fusione
fra Datalogic Mobile e Datalogic Scanning.
Con la riorganizzazione del gruppo viene no-
minato Chief Marketing Officer di Datalogic
Spa, con la responsabilita di tutte le attivita di
corporate marketing e di comunicazione del
gruppo Datalogic.

A novembre 2023 ¢ entrato nel Fervi Group,
con il ruolo di Direttore Generale di Rivit.
“Con molto piacere intendo mettere a dispo-
sizione la mia esperienza per consolidare le
posizioni di Rivit sul mercato globale, andan-
do a ottimizzare Uapproccio al mercato interno
¢ a potenziare la presenza sui mercati esteri:
sia quelli dove gia operiamo con le due filiali

di Rivit India ¢ Marocco, sia organizzando un
approccio coordinato e cocrente con le necessita
locali in tutti gli altri Paesi partendo da quel-
li gia serviti da Rivit (oltre 65). Partiamo da
un'azienda che ¢ sul mercato da mezzo secolo,
gia leader in alcuni settori, che andremo a po-
tenziare lavorando sul mix di prodotti e servizi,
anche con partnership esterne: Uobiettivo ¢ esse-
re ancora di pitt un punto di riferimento per il
fissaggio”, ha dichiarato Francesco Montanari,
Amministratore Delegato di Rivit.

ST ———— —i. e
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INAUGURATO IL PRIMO PUNTO
VENDITA MISTER WORKER
IN COLLABORAZIONE CON RIVIT

La nota piattaforma
ecommerce di forniture
industriali internazionale
apre il suo primo punto
vendita fisico nella sede di
Rivit. In collaborazione con
il Gruppo Fervi, lobiettivo e
aprire 5 punti vendita di
Mister Worker entro il 2025,

ALESSANDRA FRASCHINI

alessandra fraschinigepesrlil

ister Worker la piat-
taforma dedicata alla
vendita online di at-

treesd e utensili da kivore, assume
da oggi anche una dimensione
fisica, rappresentandeo un esempio
perfetto di touch point phygital,
grazie alla collaborazione con il
Gruppo Fervi od in particolare
con la societd Rivit,

La scelta risiede nella volont di
favorire il contatto diretto con
chi lavora e la presentazione dal
vivo dei prodotti, il tutto per ga-
rantire un'assistenza sempre pit
qualificata ¢ migliorare la custo
mer satisfaction.

Presso la sede Rivit di Ozzano

TERRLTENGIL 36

dell'Emilia (BO), Mattuale punto
vendita specializzato si trasforma
dunque in un punto vendita Mi-
ster Worker dove poter conosce-
re, provare, testare ¢ acquistare
molti dei prodoni dellampia
gamma del portale ¢ecommerce
ed altra ancora, assieme all'offer-
ta tradizionale del negozio, fino
ad opgi dedicata in modo parti

colare ai prodotti Rivit, Fervi e
Vogel, e al settore dells lanoneria,
P'resso lo store, aperto solo ai pro

fessionisti possessori di partita
Ivay, sarit anche possibile usufruire
del prezioso servizio di consulen

za degli esperti, presenti in loco
per individuare la soluzione pii
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adatta alle proprie esigenze.

Presso la sede Rivit di Ozzano dell Emilia (BO). ('attuale
sitato per vol, approfondendo punto vendita specializzato si trasforma in un punto
progeiti e strategie con Guido vendita Mister Worker dove poler conoscere. provare,
Greco, Cen di Fervi Gro 2 . . v .

recoy Lep AL Ferv) toup e con | poctare e acquistare molti del prodotti dellampia

Ferrutensil era presente e lo ha vi

Gianluca Borsotti, Ceo di Mister

Worker, in un'intervista che ha
toccato diversi ambiti strategici.
Laureato in Economiaall Univer-
sitih di Bologna, Guido Greeo ha
iniriato il sun percorso professio-
nale in PricewaterhouseCoopers
(PwC) ricoprendo diverse cariche
per poi arrivare in Fervi Spa nel
2012, Inizislmente con il ruclo di
CFO e successivamente, a partire
dal 20015, & stato direttore generale.
A seguito della quotazione in bar
s dell'szienda nel 2018, Greeo ¢
stato nominato Investor Relator ¢
nel gennaio 2022 ha assunto il
ruolo di amministratore delegato
deella neoacquisita Rivit S.e.L. Oggi
Guidn Greco & amministratare
delegato Fervi Group con il pre-
ciso obicttivo di ralforzar la strul-
tura manageriale del Gruppo.
Crece - Suno stato nominato am-
ministratore delegato nell'ultimo
consighio a maggio scorso e sono
lieto di aver avuto I'onore di po
ter festeggiare la celebrazione dei
50 anni della Rivit, mezzo secolo
scandito da costante crescita ¢
presenza internazionale che han-
na reso Fazienda bolognese una
dei principali e pin noti player
italiani nel settore dei sistemi di
fissaggio.

gamma del portale ecommerce

Un brand importante che sta
crescendo in Italia e all’estero...
Grece - Con circa 45 mila refe-
renze o catalogo, lazienda bolo-
gnese si propone come punto di
riferimento ai seltoni dell'indu-
stria, della lantoneria e della ri-
vendita, Rivit & un hrand maolte
comosciute in Italia, un brand
strategicamente importante che
il Gruppo Fervi ha interesse a va-
lorizzare ¢ a far erescere, Siamo
inoltre presenti oggi in 65 Paesi

in giro per il mando, una pre-

Guide Greco, Ceo dif Fervi Group.

TR

seniza capillare soprattutto in Fu-
ropa, in America, ma anche in
Estremo Oriente, I"area che de
sideriamo sviluppare di pii.

Perché investire nell'apertura
fisica di un ecommerce?

Greea - Un recente accordo tra
Fervi Group (di cui Rivit & parte)
© Mister Worker, il portale online
dedicato alla vendita di utensili
caltree per il settore professio

nale ¢ il fai da te, ha portato al-

Giantyca Barsotti, Ceo df Mister Worker,
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Tapertura nella sede di Rivit a
Ozzano del primo punto vendita
“fisico” di Mister Worker in Ita-
lia, convertendo ed ampliando il
negozio preesistente.

Rivit ha sempre cercato di per-
seguire un approccio omnichan-
nel, per essere vicino al clienie ¢
consentirgli di acquistare nella
modalith preferita, La storia
dell'azienda ha origine nella ri-
vendita e poi si & sviluppata a li-
vello industriale diventando oggi
il vore business, E con l'entrata

R |' ha se o d — T . di Rivit nel Gruppo Fervi e la
Vit ha sempre cercalo di perseguire un approccio realizzasione di una partnership

omnichannel per essere vicino al cliente con Mister Worker, attraverso un
e consentirgli di acquistare nella modalita preferita sesandy aarlecany delle due

aziende (ndr. Tl gruppo detiene
il 3% delle quote azionaric di Mi-
ster Worker), ha consentito alla
piattaformit online di diventare
anche una realty fisica. Insicme
L L 13 : a Rivit e al Gruppo Fervi svilup

g | e .
- i | peremo ulteriormente questo

— 2 - progetto che parte dal negorio
pi di Bologna, un punto di riferi-
mento ribrandizeato con insegna

1 Mister Worker.

In un momento in cui il ricorso

alla sfera digitale & sempre pii
frequente ¢ diffuso, la partner-

E

553
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Mister Worker & il principale
ecommerce B2R italiano con
un'offerta di oltre 180,000 pro
dotti che diventeranno 200,000
entro i fine dell'anno,

Borsotti - “Sono felice che dalla

collaborazione con Fervi e Rivit
sia nato questo bellissimo pro-
getto: un punto di incontre non
pit solo digitale ma fisico dove i
professivnisti della

ne possono immergersi nel mon-
do Mister Worker, toccare con

mano e testare i mighori prodott
per I'MRO. Questa inaugurazio-
ne & una conferma del grande la-
vore svolto e della nostra voglia
di crescere, avvicimandoct sempre
di piu‘ai nostri clienti”

Il punto vendita e strutturato come shop in Shop con diversi Come i strutturato il negozio?
brand gia presenti nell'offerta del Gruppo Fervi e della Greco - E'strutturato come shop
piattaforma. mantenendo la politica di brand awareness presents el et del Gitineo |
caratteristica di Mister Worker e lavorando sul cross selling — Fervi e della piattaforma, man-
per aree dj funziene tenendo ka politica di brand awa

reness caratteristica di Mister
Worker ¢ lavorando sul cross sel

in shop con diversi brand gia

ship fra il Gruppo Fervi - Rivit e
Mister Worker si appresta ad es-
sere una piccola grande rivolu
zione per il settore, perché ripor-
ta 'universo digitale nel reale,
senza perd sradicare |'essenza e i
valori delle due azende”.

Mister Worker & stata fonidata nel
2012 da Gianluca Borsotti con un
passato manageriale in Kraft, Di

sney ¢ Vodafone e con la parteci-
pazione di un pool di azionisti
entrati nel 2017 guidat da AMF
Vemures di Michele Appendine.

FERRUTENSE £0

ling per aree di funzione,

Qui sard possibile acquistare i
prodotti Rivit e di tutto il Grup

po Fervi, nonché un‘ampia parte
dei marchi che utilizzano la piat

rafarma online come canale di
vendita, il tutto accompagnato
dal predoso servizgo di comsu-
lenza del personale Rivit, da sem-
pre preparato e attento ad affian-
care | clienti per individuare la
soluzione piu in linea con le lora
esigenze, trasformando Rivit in
una sorta di one stop shop per
gli operatorni professionali,

Oggi ¢ il giorno zere, il negozio ¢
appena partito ma abbiamo gid
molti progetti di sviluppo di la-
vout per linserimento di moda-
lita innovative di comunicazione
in store. Mister Worker vanta
un'‘attitudine digitale molto pii
elevata di quella che ha un com-
merciante o un punto vendit
tradizionale. Le integrazioni suc-
cessive rientreranno in un format
che guidera I'apertura dei pros

557
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Sono convinto che il punto di vendita debba essere un luogo di experience del
prodotte. toccare con mano e poter provare i prodolti perche non dimentichiamoci
che il punto vendita si rivolge a una clientela bab..

simi store con l'abiettivo d
vare i 3 entro 2025, quindi in un
lasso di soli 2 anni e mezzo.

Cosa significa per Mister Wor-
ker lavorare con un gruppo co-
me Fervi?

Borsouii - E un onore ¢ un boost
per arnivare a grandi risultati, Da
quandeo abbiamo iniziato a livoe-
rare insieme, stiamo commercia-
fizzando Fervi in tutto il mondo
con grandi risultati, grazie al for-
te potenziale internazionale,
1'80% delle vendite di Fervisono
all'estero, Per cui, il discorso di
internazionalizzazione che sta
guidando il gruppe, ci rende
molte contenti di essere pariner
di questa realta, Per quanto i

puarda la digitalizeszione del

punto vendita, ci stiamo ancora
lavorando. Abbiamo gid svilup-
pato dei prototipi di immersivita
nel mondo digitale per far vivere
il brand in maniera virtuale nel
punto vendita, che rappresente-
ranno uno sviluppo molto inte-
ressante di integrazione tra il
mondo digitale e il fisico, diven-
tando un progetto pilota phygital
e di Retail entertainment.
Venendo da quel mondo (intrat
tenimento con l'espericnza nel
mondo Disney) sono convinto
che il punto di vendita debba es-
sere un luogo di experience del
prodotto: woccare con mano ¢
poter provare i prodotti perché
non dimentichiamod che il pun-
to vendita si rivolge a una clien-
tela b2b, quindi partite Iva,

BRI TENGL 42

aziende ¢ realtd industriali, non
ConsumMator,

Ghiido - Inoltre, la vicinanza ter-
ritoriale con la sede di Fervi, ci
permette anche di fare delle pro-
e teeniche anche pit complesse
su macchine di dimensioni no-
tevoli (che non si potrebbero
avere nel punto vendita) a dispo-
sizione del diente professionale,
Borsatei - Infani & questa la cosa
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Celebrazioni e solidarieta per i 50 anni di
Rivit nei sistemi di fissaggio
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Rivit, punto di riferimento in Italia per il mercato dei rivetti, rivettatrici e sistemi di
fissaggio, ha festeggiato il traguardo dei 50 anni lo scorso 24 maggio con un evento
celebrativo aperto al pubblico, durante il quale € stata consegnata una targa
commemorativa dal comune di Ozzano Emilia.

Rivit € oggi parte di Fervi Group di Vignola, e si appresta a consolidare il suo approccio
al mercato, forte di una diffusa presenza internazionale in oltre 65 Paesi, con due sedi
estere in India e Marocco, e con nuove partnership orientate ad ampliare I'offerta
merceologica sia a livello nazionale che internazionale.

Sebbene impegnate nella ricostruzione e nella verifica dei danni dovuti alla recente
alluvione che ha colpito I'Emilia-Romagna, al taglio del nastro hanno voluto essere
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presenti anche le istituzioni locali: la Citta Metropolitana di Bologna era
rappresentata dal viceSindaco Marco Panieri (delegato a Sviluppo economico,
Commercio e Attivita produttive, Societa partecipate), mentre per il Comune di Ozzano
dell’Emilia era presente il sindaco Luca Lelli. Rivit e Fervi Group hanno approfittato
dell’occasione per esprimere solidarieta e vicinanza ai territori coinvolti attraverso
simboliche ma concrete iniziative di sostegno: ai clienti del territorio sono infatti state
dilazionate le scadenze dei pagamenti, mentre ai rappresentanti delle Istituzioni
intervenuti alla cerimonia sono state regalate le potenti aspiraliquidi marchiate Fervi,
per svuotare immobili e spazi pubblici in caso di criticita idrauliche e altri interventi di
ripristino.

La storia di Rivit si dipana lungo la via Emilia, tra Bologna e Ozzano, con una serie di
sedi storiche ampliate negli anni per poter ospitare una realta in costante crescita e
che trova oggi una collocazione di prestigio nella moderna palazzina a bordo Autostrada
Al14, con uffici direzionali, un moderno magazzino automatizzato e un punto vendita di
attrezzature aperto ai professionisti del territorio che, in occasione del cinquantesimo,
diventa il primo punto vendita fisico di Mister Worker, importante portale online italiano
degli utensili di ferramenta.

In occasione del cinquantesimo é stato anche presentato il nuovo amministratore
delegato Francesco Montanari, manager con esperienza nella gestione dei mercati
esteri per importanti societa italiane, a cui Fervi Group ha affidato la guida di Rivit con
I'obiettivo di consolidare la leadership nazionale e ottimizzare la presenza
internazionale dell’azienda, sia attraverso partnership strategiche sia lavorando
sull’organizzazione della struttura e sulla gamma di prodotti da offrire al mercato.

“Cinquant’anni di attivita e I'appartenenza a un gruppo dinamico come Fervi Group sono
un ottimo punto di partenza per costruire nuove opportunita di crescita — ha
dichiarato Montanari -. L’obiettivo & continuare ad essere sempre piu un punto di
riferimento, sia per gli operatori dell’industria 4.0, sia in ambito piu artigianale, pronti a
cogliere sfide e opportunita che un mercato ampio e diversificato come quello del
fissaggio propone ai migliori operatori del settore”.
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Gtreriv —rivetto a prova di intemperie

Attrezzature di fabbricaNEWS

Gtreriv, il rivetto specifico per I'edilizia e per i pannelli fotovoltaici & italiano.
Realizzato in lega di alluminio, il rivetto presenta una guarnizione in neoprene ed &
marchiato Rivit (Gruppo Fervi)

Rivit & I'azienda di Ozzano del’Emilia, nel bolognese, che dal 1973 fornisce ai settori
dell'industria, della rivendita e dell’edilizia prodotti e consulenza su sistemi di fissaggio e
utensili per 'assemblaggio e la lavorazione della lamiera.

Nell'ampia gamma di sistemi di fissaggio proposti da Rivit, con prodotti specifici per ogni
esigenza di fissaggio in termini di materiali e di spessore, vi sono rivetti e inserti
realizzati con diverse leghe metalliche, con parti in rame, zinco, alluminio e acciaio,
studiati per applicazioni mirate nei settori piu disparati.

Per lo specifico dell’edilizia, dove sono richieste particolari doti di resistenza anche agli
agenti atmosferici, Rivit ha studiato un rivetto che risulta ideale per il fissaggio dei
pannelli fotovoltaici e per le pannellature esterne.

Si tratta del modello Gtreriv, inserito nel catalogo prodotti ad integrazione di una gamma
di strumenti di fissaggio quanto mai completa e studiata per rispondere a tutte le
esigenze di utilizzo. In questo caso I'applicazione classica € quella sui tetti degli immobili
(edilizia privata, pubblica e attivita produttive) e ovunque siano richiesti rivetti a strappo,
facili e veloci da fissare grazie al meccanismo che permette la rottura del chiodo a filo
della superficie, assicurando I'efficacia del rivetto su giunzioni con spessori diversi.

Il rivetto sul tetto che scotta

Impermeabili, robusti e a tenuta stagna, i Gtreriv sono caratterizzati da una buona
resistenza di trazione, ma anche ai tagli e alle vibrazioni. Particolarmente adatti a
fissaggi di precisione, grazie a un livello di presa eccellente persino sulle superfici curve,
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questi rivetti sono pero studiati per essere utilizzati anche su superfici morbide, sottili,
flessibili e fragili, proprio perché, grazie alla presenza di tre grandi ali di pressione, la
forza di serraggio viene distribuita su un’ampia parte della superficie, evitandone il
danneggiamento. In questo modo qualsiasi materiale pud essere rivettato in piena
sicurezza.

In particolare, i Gtreriv sono adatti per fissaggi sulle staffe che sostengono i pannelli
solari fotovoltaici su lamiere grecate e pannelli sandwich.

Per garantire il serraggio di spessori con ampiezza diversa, i rivetti Gtreriv sono
disponibili in diversi diametri e lunghezze (d.5,2mm, d.6,3mm e d.7,7mm) e possono
essere a testa tonda o larga a seconda delle necessita.

Rivit ha pensato questi rivetti per il settore dell’'edilizia perché grazie alle loro
caratteristiche di impermeabilita, data dalla guarnizione in neoprene posta sotto la
testa, e di resistenza alla corrosione dovuta alla lega di alluminio che costituisce
boccola e chiodo, sono efficaci anche in condizioni atmosferiche critiche.

Per adoperare questi rivetti 'azienda ozzanese, ben radicata anche a livello
internazionale registrando la propria presenza commerciale in oltre 65 Paesi, propone a
catalogo anche tool idonei al fissaggio di Gtreriv come le rivettatrici a batteria, in grado di
coprire un ampio campo di utilizzazione dei rivetti: da 2.4 fino a 6.4 di diametro, e ideali
per il lavoro sui tetti dove la presenza di cavi elettrici o collegamenti all’aria compressa
possono rappresentare intralcio o pericolo.

Ulteriori informazioni sui rivetti Gtreriv e sugli altri prodotti a marchio Rivit (nel Gruppo
Fervi dal 2021) consultando il sito www.rivit.it
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Rivit riparte dai 50...

Giugno 15, 2023Giugno 15, 2023Laura Alberelli4 ViewsFasteners, Fervi Group,
fissaggio, meccanica, rivetti, Rivit A fine maggio, & stato inaugurato il primo punto
vendita fisico Mister Worker® nella sede di Rivit a Ozzano dell’Emilia, alle porte di
Bologna. E stato un ottimo modo per festeggiare i primi 50 anni di un’azienda nota sul
mercato per i suoi fasteners & tools, e che in mezzo secolo di vita ha registrato una
crescita costante e una presenza internazionale sempre piu marcata.

di Laura Alberelli

Doppi festeggiamenti per Rivit, nome noto a livello nazionale e internazionale nel settore
dei rivetti e degli inserti e dei relativi strumenti per I'installazione. A fine maggio,
I'azienda di Ozzano dell’Emilia — entrata a far parte di Fervi Group nel 2021 — ha
celebrato insieme a dipendenti, fornitori e partner i suoi primi 50 anni di attivita. |
festeggiamenti sono proseguiti anche il giorno dopo, con I'inaugurazione del primo punto
vendita di Mister Worker®, portale italiano dedicato alla vendita online di attrezzi e
utensili che oggi ha un suo store fisico nella sede di Ozzano dellEmilia (BO) di Rivit.

Sebbene impegnate nella ricostruzione e nella verifica dei danni dovuti alla recente
alluvione che ha colpito I'Emilia-Romagna, al taglio del nastro hanno voluto essere
presenti anche le istituzioni locali (la Citta Metropolitana di Bologna era rappresentata
dal viceSindaco Marco Panieri (delegato a Sviluppo economico, Commercio e Attivita
produttive, Societa partecipate), mentre per il Comune di Ozzano del’Emilia era
presente il sindaco Luca Lelli), a testimonianza dell'importanza che Rivit e Fervi Group
rivestono per il loro territorio di appartenenza. La storia di Rivit si dipana lungo la via
Emilia, tra Bologna e Ozzano, con una serie di sedi storiche ampliate negli anni in modo
da poter ospitare una realta in costante crescita che trova oggi una collocazione di
prestigio nella moderna palazzina a bordo dell’Autostrada A14, con uffici direzionali, un
moderno magazzino automatizzato e un punto vendita di attrezzature aperto ai
professionisti del territorio che, in occasione del cinquantesimo, € stato ampliato da un
punto di vista di metratura (dagli iniziali 200 m? si & passati agli attuali 600 m?) e da un
punto di vista di brand rappresentati, diventando cosi il primo punto vendita fisico di
Mister Worker ©.
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Grande soddisfazione € stata espressa da Roberto Tunioli, Presidente di Fervi Group
cosi come dall'intero management di Fervi Group e di Rivit. “Oggi, Rivit festeggia 50
anni e un giorno. Si tratta di un anniversario importante, perché ci fa riflettere su quello
che é stato e su cio che sara. Scegliere di dare una “nuova vita” a un negozio che e
diventato oggi il primo punto vendita fisico di Mister Worker® é uno dei progetti con cui
ci prepariamo ad affrontare il futuro. Malgrado I'affermarsi sul mercato di portali
e-commerce come eBay e Amazon, le aziende hanno ancora I'esigenza di avere un
posto in cui potersi recare e scegliere — grazie al supporto di consulenti esperti — il
prodotto piu adatto alle proprie esigenze e dove, in caso non fosse disponibile, poterio
ordinare per recuperarlo in negozio o essere spedito direttamente al cliente all'indirizzo
da lui fornito. Mister Worker® rientra in una strategia omnichannel, dove al portale online
si affianca un punto vendita reale di tipo tradizionale”.

Per migliorare la customer satisfaction, il nuovo punto vendita specializzato si trasforma
dunque in un luogo dove poter conoscere, provare, testare e acquistare molti dei prodotti
dell’ampia gamma del portale e-commerce e altro ancora, assieme all’offerta tradizionale
del negozio, fino a oggi dedicata in modo particolare ai prodotti Rivit, Fervi e Vogel, e al
settore della lattoneria. Lo store & accessibile solo ai professionisti possessori di partita
IVA. Ha commentato Gianluca Borsotti, CEO di Mister Worker®: “Sono felice che dalla
collaborazione con Fervi e Rivit sia nato questo importante progetto, di cui Fervi Group
detiene una quota di proprieta del 5%. L’inaugurazione del nuovo punto vendita € una
conferma del grande lavoro svolto sin qui e della nostra voglia di crescere, in modo da
essere sempre piu vicini ai nostri clienti”.

Il punto vendita Mister Worker® inaugurato nella sede di Rivit & solo il primo di una
serie che Fervi Group ha in programma di inaugurare in un prossimo futuro, come ha
spiegato Guido Greco, CEO di Fervi Group. “Stiamo valutando un’espansione “a
raggera”. La location per I'apertura del prossimo negozio Mister Worker® potrebbe
essere Vignola, dove Fervi Group ha la sua sede; ragionando al di fuori dei confini
regionali, un’altra ubicazione papabile potrebbe essere Latina, dove é presente un’unita
locale di Rivit, che copre l'intero territorio laziale. La nostra strategia € infatti quella di
prediligere le location dove siamo presenti con punti vendita gia operativi, in modo da
assicurarci una continuita territoriale che ci permette di operare in maniera piu agevole”.

Il primo punto vendita fisico Mister Worker® inaugurato nella sede di Rivit
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a Ozzano dell’Emilia (BO).

I momento simbolico del taglio del nastro: da sinistra, Luca Lelli, sindaco del Comune di
Ozzano dell’Emilia, Roberto Tunioli, Presidente di Fervi Group e Marco Panieri,
viceSindaco della Citta Metropolitana di Bologna.

Industria, lattoneria e rivendita: i tre mercati di riferimento

Con circa 45 mila referenze a catalogo, sia a marchio Rivit sia con altri marchi, 'azienda
bolognese si propone come punto di riferimento in tre settori specifici: industria,
lattoneria e rivendita, come ha spiegato Francesco Montanari, recentemente nominato
Amministratore Delegato Rivit: “Al settore industriale sono dedicati numerosi strumenti:
dalle rivettatrici ai sistemi per il controllo digitale delle operazioni di fissaggio, come il
sistema ControlRiv, pensato per interfacciarsi con i PLC per 'automazione industriale.
Per rispondere alle esigenze dell’edilizia e della lattoneria, Rivit propone un’ampia
gamma di prodotti dedicati come rivetti e inserti in grado di rispondere a ogni esigenza di
utilizzo, anche in presenza di materiali differenti, come per esempio nel caso dei rivetti
Gtreriv con testa in neoprene, impermeabili e resistenti agli agenti atmosferici, ideali per
l'installazione dei pannelli fotovoltaici o per lavorazioni sulle coperture edilizie, o i rivetti
realizzati abbinando metalli differenti, con forme e misure studiate per utilizzi precisi.
Oltre alla produzione e alla distribuzione della piu completa gamma di “consumabili”
dedicati al fissaggio, Rivit svolge infernamente e assieme ai migliori partner
specializzati, con i quali ha sviluppato relazioni pluriennali, un’attivita di progettazione e
sviluppo orientata a offrire ai clienti prodotti ad alte prestazioni e con un ottimo rapporto
qualita/prezzo. Negli anni, questo mix di competenze ha consentito a Rivit di ampliare e
perfezionare I'offerta a catalogo, proponendo una gamma di prodotti in continua
espansione, aggiungendo al core business dei rivetti e degli inserti, anche altri elementi
come perni, viti, autoaggancianti e altri sistemi di fissaggio, uniti ai too! di montaggio
dedicati, ai quali si aggiunge la proposta piu completa di prodotti per la lattoneria
presente sul mercato. Con l'ingresso di Rivit in Fervi Group, la gamma di prodotti e
ulteriormente aumentata, e ha visto un potenziamento dell’area dell’utensileria e della
rete di rivendita, distribuita a livello capillare sul territorio italiano”.
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Quest’anno, Rivit ha festeggiato i suoi primi 50 anni di attivita.
Siglato un importante accordo di partnership

Per assicurare un catalogo di prodotti cosi ampio, Rivit seleziona e distribuisce non solo
prodotti del proprio marchio ma anche referenze di altri marchi particolarmente noti e
apprezzati sul mercato. Tra questi ricordiamo i sistemi di chiusura Southco, di cui Rivit &
distributore autorizzato per I'ltalia, o gli autoaggancianti di PEM® Europe, societa di
PennEngineering® con oltre 80 anni di esperienza nel settore del fissaggio. Spiega
Francesco Montanari : “PEM® Europe progetta e produce un’ampia gamma di prodotti di
fissaggio, come elementi di fissaggio autoaggancianti, elementi di fissaggio per pannelli,
inserti filettati e distanziatori, in grado di soddisfare i pit elevati standard di qualita e
affidabilita.

Grazie a un recente accordo di partnership, possiamo oggqi offrire ai nostri clienti in tutta
Italia la gamma di autoaggancianti PEM® Europe e le presse a inserimento Haeger®.
I dispositivi di fissaggio autoaggancianti PEM® rappresentano una soluzione affidabile ed
economica per il fissaggio di componenti a sottili fogli di metallo e altri materiali,
comprese le schede PC. Sono ampiamente utilizzati nei settori dell’elettronica
automobilistica, dell’elettronica di consumo, del medicale e delle telecomunicazioni. Le
presse a inserimento Haeger® consentono l'inserimento automatico e ad alta velocita dei
dispositivi di fissaggio PEM®, ideali per ambienti di produzione ad alti volumi. Grazie a
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questa partnership, riusciamo dunque a diversificare ulteriormente la nostra offerta sul
mercato, che non € quindi solo legata al mondo dei rivetti che resta comunque il nostro
core business ”.

Rivit ha siglato un accordo con PEM® Europe per la distribuzione in Italia dei dispositivi
di fissaggio autoaggancianti prodotti

dall’'azienda irlandese del gruppo americano PennEngineering®.

Novita di business e di prodotto sotto i riflettori

Tra i fiori all’'occhiello della produzione Rivit, una segnalazione particolare merita il
sistema di fissaggio 4.0 ControlRiv, che I'azienda ha presentato durante I'ultima edizione
di Lamiera, come ricorda Francesco Montanari. “Quest’anno abbiamo sceito di
presenziare solo a tre fiere di settore, e Lamiera e stata I'unica manifestazione italiana.
Le fiere a cui abbiamo partecipato sono andate particolarmente bene. Oltre ad avere
registrato un numero elevato di visitatori, abbiamo presentato ufficialmente le nostre piu
recenti novita di business, che vuol dire i recenti accordi di partnership ma anche le
novita di prodotto viste in fiera.

A Lamiera, abbiamo ad esempio presentato il sistema di fissaggio ControlRiv con cui €
possibile eliminare eventuali errori nelle operazioni di fissaggio in ambito industriale.
Grazie al sistema composto da un modulo Primary, che agisce da Master del sistema, e
da una serie di Replica, é possibile collegare e gestire fino a un massimo di dodici
rivettatrici contemporaneamente, portando numerosi vantaggi alla linea di produzione
che risulta in questo modo piu precisa e ripetitiva. ControlRiv consente, infatti, di
identificare la curva ottimale per il fissaggio di rivetti e inserti, e in caso di errori
interrompe I'operazione dando la possibilita all’'operatore di intervenire per correggere un
fissaggio non in linea con lo standard richiesto. Oltre a garantire grande affidabilita, il suo
impiego evita di sostenere i costi relativi a eventuali non conformita’.

Sistema di fissaggio 4.0 ControlRiv, presentato da Rivit durante 'ultima edizione di
Lamiera.
Alla “conquista” dell’estero senza mai dimenticare le proprie origini

Quando si festeggia un traguardo cosi importante come mezzo secolo di attivita, si &
soliti fare un bilancio dei risultati ottenuti e pianificare la strategia di crescita futura. Quali
sono i progetti per il futuro di Rivit e di Fervi Group? A rispondere per primo & Guido
Greco: “Il nostro € un programma di crescita per linee esterne, che prevede
l'integrazione e I'acquisizione di altre aziende all’interno del gruppo e a 360°. La crescita
non sara solo legata all’ltalia, ma & nostra intenzione cogliere tutte le opportunita che il
mercato ci offre, in Europa e non solo. L’obiettivo di Fervi Group é infatti quello di
raggiungere in un prossimo futuro una percentuale di fatturato estero pari al 50%
(attualmente si aggira intorno al 30%)”.

Aggiunge Francesco Montanari: “Proprio come per Fervi Group, gli obiettivi di Rivit
sono il consolidamento della presenza sul mercato italiano ed estero attraverso una
serie di attivita finalizzate a mirare I'approccio ai tre principali settori su cui I'azienda
opera attualmente con specifici canali di vendita”.

Anche se la propensione verso i mercati esteri € molto forte, Fervi Group e Rivit non
dimenticano certo le loro radici. Forte € il senso di appartenenza al territorio e gl
interventi di solidarieta messi in atto dall’azienda a sostegno di una popolazione messa a
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dura prova dalle alluvioni lo dimostrano. “ Ogni volta che si verificano eventi tragici,
come il terremoto del 2012 piuttosto che lo scoppio della pandemia, Fervi Group e Rivit
esprimono la propria solidarieta e vicinanza attraverso simboliche ma concrete iniziative
di sostegno. Per 'emergenza che ha colpito la nostra regione, ci siamo chiesti cosa
potessimo fare per sostenere i nostri clienti romagnoli che stanno attraversando un
momento di difficolta. Abbiamo dunque pensato di dilazionare di 60 giorni le scadenze
dei pagamenti relativi ai mesi di maggio e giugno, in modo da dar loro un po’ di “respiro”.
Inoltre, ai rappresentanti delle Istituzioni intervenuti oggi alla cerimonia di inaugurazione
di Mister Worker®, sono state regalate le potenti aspiraliquidi marchiate Fervi, che
aiuteranno a svuotare immobili e spazi pubblici in caso di criticita idrauliche e altri
interventi di ripristino. Si tratta di un piccolo gesto, che speriamo sara apprezzato dalle
aziende che in questo momento hanno altre priorita a cui pensare®, conclude Guido
Greco.

Da sinistra: Marco Panieri, viceSindaco della Citta Metropolitana di Bologna; Francesco
Montanari, Amministratore Delegato Rivit; Roberto Tunioli, Presidente di Fervi Group;
Guido Greco, Amministratore Delegato Fervi Group; Gianluca Borsotti,

CEO di Mister Worker®: Luca Lelli, Sindaco di Ozzano dell’Emilia;

Claudio Garagnani, Assessore alle attivita produttive del Comune di Ozzano dell’Emilia.
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Rivit was at Fastener Fair Global and displayed its fastening systems, new tools, products and services, including its star
attraction, the Gtreriv rivet, which is especially suitable for the fields of construction and photovoltaic panels.

Rivit explains that Gtreriv rivets are quick and easy to fasten, thanks to the mechanism that allows the mandrel to break flush with the surface -
ensuring the effectiveness of the rivet on joints with different thicknesses. The Gtreriv rivets are designed to be used even on soft, thin, flexible and
fragile surfaces — with three large pressure wings ensuring the clamping force is distributed over a large part of the surface.This helps prevent damage,
thereby enabling any material to be riveted safely.

Gtrerivs are also waterproof and feature good tensile strength, as well as resistance to cuts and vibrations, making them suitable for precision
fastenings, due to an excellent level of grip, even on curved surfaces. The range is included in the extensive catalogue of fastening systems that Rivit Srl
offers to the construction, industrial and retail sectors.

“We designed the Gtreriv rivets for the construction industry, because thanks to their waterproof characteristics - imparted by the neoprene gasket
placed under the head - and corrosion resistance, due to the aluminium alloy that makes up the body and the mandrel, they are effective even in extreme
weather conditions,” mentions Rivit. "Gtrerivs are particularly suitable as fastenings on the brackets that support photovoltaic solar panels on
trapezoidal sheeting and sandwich panels.”

To ensure the clamping of thicknesses with different widths, Gtreriv rivets are available in different diometers, (5.2mm, 6.3mm and 7.7mm), as well as
lengths, and can have a dome or large head, as necessary. To place these rivets, the company also offers tools suitable for fastening Gtreriv rivets.
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Continua il percorso di collaborazione tra Carsafe e i principali
player della filiera riparativa automotive. La rete di carrozzerie ha
siglato un accordo con K4S, societa che vanta grande know-how
nella riparazione dei veicoli con particolare focus sugli Advanced
Driver Assistance Systems. Grazie a questo accordo le carrozzerie
Carsafe e di conseguenza i loro clienti automobilisti, potranno con-
tare su una verifica preliminare circa la necessita di effettuare la
calibrazione ADAS a valle di una riparazione. Una volta individuata
la necessita di tale calibrazione, grazie al progetto Soluzione ADAS
e la collaborazione con K4S, Carsafe controllera |'avenuta calibra-
zione e rilascera la certificazione di qualita della stessa, garantendo
la filiera riparativa nel confronti del cliente finale. La partnership
tra il network di carrozzerie Carsafe e K4S é finalizzata anche ad
aumentare la penetrazione delle procedure di calibrazione dei siste-
mi ADAS nel mercato della riparazione dei veicoli, elevare il livello
tecnologico e di attrattivita commerciale degli affiliati al network nei
confronti di compagnie assicurative, societa di noleggio e, in gene-
rale, verso il mercato delle riparazioni automobilistiche. Il piano di
sviluppo di Carsafe si traduce in un significativo impegno nell’offrire
al carrozzieri della rete le competenze necessarie per rispondere
alle esigenze di manutenzione e riparazione del sempre piu diffusi
sistemi tecnologici a bordo delle auto. Carsafe continuera ad offrire
agli affiliati del proprio network tutti i benefici di appartenere ad un
gruppo solido, che rappresenta una novita nella filiera riparativa.

“Dal 2022 | sistemi ADAS sono montati di serie su tutte le autovettu-
re di nuova omologazione. La misurazione elettronica che va ad agire
sul parametri geometrici di allineamento di un veicolo rappresenta il
futuro delle quattroruote e questo accordo € un ulteriore tassello che
aggiungiamo per rendere le nostre carrozzerie sempre pil preparate
nell'affrontare le evoluzioni del mercato™ — ha commentato Simone
Mucciante, Presidente di CarSafe - “La partnership con K4S nasce
propno per far fronte a un problema evidente del settore autoripara-
tivo, molto spesso, a seguito di una riparazione, non vengono effet-
tuate le calibrature ADAS necessarie, in altri casi quelle che vengono

RIVIT S.R.L E PEM® EUROPE

-
<t

CARSAFE E K4S UNISCONO LE FORZE

presentate come calibrazioni gono in
realta operazioni di meccatronica che
non riguardano sistemi ADAS. Con il
progetto Soluzione ADAS voghamo. por-
tare ai clienti Compagnie Assicurative e
Compagnie di Noleggio un accordo che
permetta loro di contenere i costi per le
numerose calibrazioni, che attualmente
vedono come sub-fornitori i dealer auto-
mobilistici e sgravare le stesse compagnie da possibili responsabiiita
concorsuali nel caso di errate riparazioni. E gn tema a noi molto caro
e a cui prestiamo molta attenzione: gia nell'ottobre del 2022 aveva
mo siglato un accordo con Adas Technology e TEXA, che segnava un
passo in avanti nella nostra mission di rendere le carrozzerie attrezza
te, in termini di equipaggiamenti e competenze, per cavalcare |'o
degli ADAS che sta travolgendo il settore”.

“|I parco circolante sta vivendo un profondo cambiamento, nel qua
le il Parlamento Europeo e il Consiglio dell’Unione Europea hanno
avuto un ruolo determinante, destinato a ridefinire profondamente
il settore della riparazione. E' stato tracciato un percorso chiaro
da seguire, riguardo I'adeguatezza del riparatori e il governo de
processi di riparazione. Nello sviluppo del nostro modello operativo
abbiamo trovato in Carsafe un player che fin da subito ha mostra
to una posizione chiara sul tema degli ADAS e sulla conseguente
sicurezza delle riparazioni” — ha tenuto ad evidenziare Michele Man
darino, CEO di K4S — “Per questo la collaborazione che abbiamo
predisposto sara di supporto alla filiera, che sta vivendo un com
plesso processo di adeguamento alle norme, ai processi finanche
alle attrezzature, che va a completarsi in un contesto di chiarezz:
coerente ed efficiente gestione dei costi. Solo con questi element
sara possibile garantire la sicurezza della riparazione e il rispetto
delle normative in materia. | clienti Carsafe potranno accedere alle
informazioni di sicurezza, con il vantaggio di un sistema di veniica e
controllo trasparente ed immediato”.

Rivit S..l. annuncia un importante accordo di distribuzione
per offrire al propri client! in tutta ltalia la gamma di autoag-
ganclanti PEM® Europe e le presse ad inserimento Haeger®. |
dispositivl di fissaggio autoagganciantl PEM*® rappresentano
una soluzione affidabile ed economica per Il fissaggio di com-
ponentl a sottill fogll di metallo e aitrl materiall, comprese le
schede PC. Sono ampiamente utilizzati nel settorl dell'elet-
tronica automobllistica, dell'elettronica di consumo, del me-
dicale e delle telecomunicazionl, Le presse ad inserimento
Haeger® consentono l'inserimento automatico e ad aita velo-
cita del dispositivi di fissaggio PEM®, rendendole ideall per gli
ambienti di produzione ad alto volume. Rivit S.r.l. che serve Il
mercato europeo del fissaggio da 50 anni, sl impegna anche
attraverso questo accordo, ad offrire al propri client! prodot-
ti e servizi sempre pil In linea con le esigenze produttive,
con una particolare attenzione a quelle relative al fissaggio
“Slamo entusiasti di collaborare con PEM® e di offrire al no-
stri clienti la loro gamma di dispositivi di fissagglo autoag-

10 CARROZZIERE N.5 2023

ganclantl e le presse ad Inserimento

Haeger* -~ ha dichiarato Francesco

Montanarl, AD di Rivit S.r.l. - Questa

partnership potra migliorare la no-

stra offerta complessiva e ci alutera

a rispondere ancora meglio alle esi-

genze del nostri clientl”. “Con gran-

de soddisfazione annunciamo Rivit

S.rl. come distributore autorizzato - ha dichiarato Mary Ann
Fleming, Presidente di PEM® Europe - I'obiettivo & quelio di
portare la nostra gamma di dispositivi di fissaggio autoag-
ganciantl PEM* e di macchine Haeger® a un pubblico sem-
pre pitu amplo In tutta Europa”. “La vasta esperienza di Rivit
Sl nella distribuzione di elementi di fissagglo e forniture
Industriall - ha dichlarato Gerard Quald, Vice President (VP)
Sales and Marketing EMEA di PEM*® Europe -, combinata con
I nostri prodotti di precisione, fornira ai clienti le soluzioni di
fissagglo di cul hanno bisogno per avere successo”.
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Rivit, il nuovo distributore in Italia della
gamma di autoaggancianti PEM®

Affidabilita, resistenza ed elevata performance

contraddistinguono gli autoaggancianti PEM®, disponibili da

oggi nel ricco catalogo Rivit per consentire un fissaggio perfetto.

Cookie Policy. La prosecuzione nella navigazione comporta I'accettazione dei cookie.
Ozzano dell'Emilia (BO), 28 giugno 2023 - Rivit S.r.l. & ufficialmente il nuovo distributore
italiano degli autoaggancianti PEM®, dispositivi di fissaggio filettati per un’applicazione
permanente su lamiere sottili e altri materiali ove non siano praticabili saldature. Grazie
alla loro affidabilita e versatilita, gli autoaggancianti PEM® vengono comunemente
utilizzati nei settori professionali dell’elettronica, dell’automobilistica, dell'aerospaziale,
delle telecomunicazioni, degli elettrodomestici e dei manufatti in lamiera.

Un accordo, quello fra Rivit e PEM® Europe (unita produttiva europea dell’americana
PennEngineering), che unisce esperienza e know-how delle due aziende per
incrementare la propria competitivita sul mercato, migliorando la propria offerta e
offrendo numerosi vantaggi ai clienti. In primo luogo, I'ampia gamma di autoaggancianti
PEM® ( prigionieri, distanziali, dadi ...) si aggiunge infatti alla gia ricca gamma di prodotti
per il fissaggio Rivit che comprende rivetti, inserti, viti, bulloni e tools per la messa in
posa.

In secondo luogo, gli autoaggancianti PEM® sono progettati per resistere a carichi
elevati e per consentire un fissaggio duraturo nel tempo, offrendo cosi alta qualita e
affidabilita, senza complicazioni in fase di installazione. Infatti, grazie al design unico che
ne consente l'installazione tramite presse standard, viene eliminato I'utilizzo di hardware
o di strumenti specializzati, con un notevole risparmio di tempo e di fatica durante le
operazioni di assemblaggio e fissaggio.

Fra gli autoaggancianti PEM® disponibili sul mercato italiano grazie a Rivit, risaltano i
prigionieri, i distanziali e i dadi. | primi, che forniscono un componente maschio filettato,
sono ideali per fissare pannelli o creare una superficie di accoppiamento per i dadi. |
distanziali o distanziatori creano invece distanza fra due superfici, contribuendo al loro
isolamento e allineamento. Infine ci sono i dadi, che vengono impiegati per il fissaggio di
viti o bulloni in materiali sottili, grazie alla loro capacita di creare un ricettacolo
filettato-femmina anche nelle lamiere.

Per conoscere meglio Rivit e tutte le soluzioni che I'azienda del bolognese con 50 anni di
esperienza nel settore del fissaggio, propone, & possibile consultare il sito www.rivit.it
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Gran festa per i 50 anni di Rivit

Ozzano, con l'occasione, in

ugurato il primo punto vendita fisico di utensili Mister Worker
Alan da Musiano

Molti conoscono il nome Riv

dallautostrada A14

Rizzoli,

Ebbene l'aziend

it vedendolo  Nel 2017 nasce a Latina i
Nl pressi di Ponte  Rivit dedicato al settore

quello del metallo. B

| nuovo punto vendita
dell'edilizia oltre che a

infine del 2021 lingresso di
Rivit nel Gruppo Fervi, societa emiliana nel setto- P
e manutenzione, i i
ni, quotata in borsa co
sa a livello capillare pe

a che ha quel logo pun-
tato al cielo lo scorso 24 maggio ha fe-
steggiato cinquant'anni d vita e un nuo-
VO amministratore dele #ato. Francesco
Montanari, laureato in ngegnena elet-
tronica, con esperienze in Datalogic, o
entrato in Fervi Group come direttore

generale di Rivit nel novembre 2022 dal

c P
N una rete di vendita diffu-
1 territorio nazionale, *

: poriale online
1l pumta vendisa di astrezzi ¢ utensili gt note per i suo >

i LR INY A =al
Francesco Montanari, nuovo AD df Rivit

10 maggio 2023 ne 3
delegato, vMetto in cam
rienza - ha detwo Mont
lidare Rivit syj merca
zando quello intemo e
esteri che mtendiamo
mentes,

amministratore
po la mia espe-
anarn - per conso
o globale ottimiz-
potenziando quelli
espandere ulterior-

Al compleanno e sll'inaugurazione del

pPNmo punto vendita fisico in ltalia di

Mister Warker, il portale per la vendita
online di wensili da lavoro, c¢ers
sindaca di Imola Marco Panieri vicesin-
dien della Civa metropolitana, i) sinda-
€0 di Ozzafid Lutn: Lelli, Wassessore alle

Rivit celebra la sua adcrship mondiale

atuvita produttive Claudio Garagnani, e
per Fervi Group il presidente Robertn
Tunioli, l'ammunistratore delegato Guido
Greco ¢ il dircttore marketing Ermanno
Lucci oltre a tanti ospiu, fornitori e
clienti

Oggi leader mondiale nell
distribuzione di utensili e sistemi per i
fissaggio Rivit nacque, nel 1973, in un
negozio di San Lazzaro per la vendita di
miputeria metallica. Negli anni sUCCessi-
vi ha iniziato la produzione di rivetti o
strappo, allargata ad altri prodotti per i)
fissaggio del metallo, Poi ha awiato un
catalogo completo di utensili
reparto per la progettazione
zione di rivettatrici,

Nel 2006 il trasferimento dj Rivit a Ozza-
o, accanto all'autostrada, con un cen-
tro logistico dotato dj MAagazzino auto-
matizzato per spedire quanto richiesto ai
clienu sparsi per il mondo. Poi ¢ nato {)
portale informatico con cataloghi, offerte
¢ ordini disponibili 24 ore sy 24,

Negli ultimi annj Rivit si & concentrata
sul mercato estero con una rete di di-
stributori che si ¢ allargata a coinvolgere
65 Paesi, poi la scelta di aprire due so-
cieta: Rivit India (2011) e Rivit Maroc
(2017), dove si concentrano  mercati

emergenti ¢ nuove opportunita di svilup-
po.

a produzione ¢

, con un
e realizza-
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Rivit, il nuovo distributore in Italia della gamma di
autoaggancianti PEM®
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Rivit S.r.l. & ufficialmente il nuovo distributore italiano degli autoaggancianti PEM®, dispositivi di
fissaggio filettati per un’applicazione permanente su lamiere sottili e altri materiali ove non siano
praticabili saldature. Grazie alla loro affidabilita e versatilita, gli autoaggancianti PEM® vengono
comunemente utilizzati nei settori professionali dell’elettronica, dell’automobilistica,
dell'aerospaziale, delle telecomunicazioni, degli elettrodomestici e dei manufatti in lamiera.

Un accordo, quello fra Rivit e PEM® Europe (unita produttiva europea dell'americana
PennEngineering), che unisce esperienza e know-how delle due aziende per incrementare la
propria competitivita sul mercato, migliorando la propria offerta e offrendo numerosi vantaggi ai
clienti. In primo luogo, I'ampia gamma di autoaggancianti PEM® (prigionieri, distanziali, dadi...) si
aggiunge infatti alla gia ricca gamma di prodotti per il fissaggio Rivit che comprende rivetti, inserti,
viti, bulloni e tools per la messa in posa.

In secondo luogo, gli autoaggancianti PEM® sono progettati per resistere a carichi elevati e per
consentire un fissaggio duraturo nel tempo, offrendo cosi alta qualita e affidabilita, senza
complicazioni in fase di installazione. Infatti, grazie al design unico che ne consente l'installazione
tramite presse standard, viene eliminato I'utilizzo di hardware o di strumenti specializzati, con un
notevole risparmio di tempo e di fatica durante le operazioni di assemblaggio e fissaggio.

Fra gli autoaggancianti PEM® disponibili sul mercato italiano grazie a Rivit, risaltano i prigionieri,
i distanziali e i dadi. | primi, che forniscono un componente maschio filettato, sono ideali per
fissare pannelli o creare una superficie di accoppiamento per i dadi. | distanziali o distanziatori
creano invece distanza fra due superfici, contribuendo al loro isolamento e allineamento. Infine ci
sono i dadi, che vengono impiegati per il fissaggio di viti o bulloni in materiali sottili, grazie alla loro
capacita di creare un ricettacolo filettato-femmina anche nelle lamiere.

Per conoscere meglio Rivit e tutte le soluzioni che I'azienda del bolognese con 50 anni di
esperienza nel settore del fissaggio, propone, e possibile consultare il sito www.rivit.it

autoaggancianti PEM rivetti rivit
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ol riparte dai 50...

Il primo punto vendita fisico Mister Worker® inaugurato nella sede di Rivit a Ozzano dell'Emilia (BO).

[=]
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[=]54 (=]
=154

Fervi Group

| 1|

A fine maggio, & stato inaugurato il primo punto vendita fisico Mister Worker® nella sede di Rivit a

Ozzano dell'Emilia, alle porte di Bologna. E stato un ottimo modo per festeggiare i primi 50 anni di
un’azienda nota sul mercato per i suoi fasteners & tools, e che in mezzo secolo di vita ha registrato
una crescita costante e una presenza internazionale sempre piu marcata.

oppi festeggiamenti per
Rivit, nome noto a livello
nazionale e internaziona-
le nel settore dei rivetti
e degli inserti e dsi re-
lativi strumenti per |'in-
stallazione. A fine maggio, |'azien-
da di Ozzano dell'Emilia - entrata
a far parte di Fervi Group nel 2021
- ha celebrato insieme a dipenden-
1i, fornitori e partner i suci primi 50
anni di attivita. | festeggiamenti so-
no proseguiti anche il giorno dopo,
con 'inaugurazione del primo punto

18 NEWSMEG - Giugno/Lugfio 2023

vendita di Mister Worker®, portale
italiano dedicato alla vendita online
di attrezzi e utensili che oggi ha un
suo store fisico nella sede di Ozza-
no dell'Emilia (BO) di Rivit. Sebbe-
ne impegnate nella ricostruzione
e nella verifica dei danni dovuti al-
la recente alluvione che ha colpito
I'Emilia-Romagna, al taglio del na-
stro hanno voluto essere presenti
anche le istituzioni locali (la Citta
Metropolitana di Bologna era rap-
presentata dal viceSindaco Mar-
co Panieri (delegato a Sviluppo

economico, Commercio e Attivita
produttive, Societa partecipate),
mentre per il Comune di Ozzano
dell'Emilia era presente il sindaco
Luca Lelli), a testimonianza dell'im-
portanza che Rivit e Fervi Group
rivestono per il loro territorio di
appartenenza. La storia di Rivit si
dipana lungo la via Emilia, tra Bo-
logna e Ozzano, con una serie di
sedi storiche ampliate negli anni
in modo da poter ospitare una re-
alta in costante crescita che trova
oggi una collocazione di prestigio

di Laura Alberelli

nella moderna palazzina a bordo
dell’'Autostrada Al14, con uffici di-
rezionali, un moderno magazzino
automatizzato e un punto vendi-
ta di attrezzature aperto ai profes-
sionisti del territorio che, in ocea-
sione del cinguantesimo, e stato
ampliato da un punto di vista di
metratura (dagli iniziali 200 m?si &
passati agli attuali 600 m?) e da un
punto di vista di brand rappresen-
tati, diventando cosi il primo pun-
to vendita fisico di Mister Worker”.
Grande soddisfazione & stata

Publiiiss
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espressa da Roberto Tunioli, Pre-
sidente di Fervi Group cosi come
dall'intero management di Fervi
Group e di Rivit. “Oggi, Rivit fe-
steggia 50 anni e un giorna. Si trat-
ta di un anniversario importante,
perché ci fa riflettere su quello che
& stato e su cio che sara. Scegliere
di dare una “nuova vita” a un ne-
gozio che & diventato oggi il primo
punto vendita fisico di Mister Wor-
ker® & uno dei progetti con cui ci
prepariamo ad affrontare il futuro.
Malgrado |'affermarsi sul mercato
di portali e-commerce come eBay
e Amazon, le aziende hanno anco-
ra |'esigenza di avere un posto in
cui potersi recare e scegliere - gra-
zie al supporto di consulenti esper-
ti - il prodotto pil adatto alle pro-
prie esigenze e dove, in caso non
fosse disponibile, poterlo ordinare
per recuperarlo in negozio o esse-
re spedito direttamente al cliente
all'indirizzo da lui fornito.

Mister Worker® rientra in una stra-
tegia omnichannel, dove al portale
online si affianca un punto vendita
reale di tipo tradizionale”.

Per migliorare la customer sati-
sfaction, il nuovo punto vendita
specializzato si trasforma dunque
in un luogo dove poter conoscere,
provare, testare e acquistare molii
dei prodotti dell’ampia gamma del
portale e-commerce ¢ altro ancora,
assieme all'offerta tradizionale del
negozio, fino a oggi dedicata in
modo particolare ai prodotti Rivit,
Fervi e Vogel, e al settore della lat-
toneria. Lo store ¢ accessibile solo
ai professionisti possessori di par-
tita [VA. Ha commentato Gianluca

e

Borsotti, CEO di Mister Worker®:
“Sono felice che dalla collabo-
razione con Fervi e Rivit sia nato
questo importante progetto, di cui
Fervi Group detiene una quota di
proprieta del 5%. Linaugurazio-
ne del nuovo punto vendita & una
conferma del grande lavoro svolto
sin qui e della nostra voglia di cre-
scere, in modo da essere sempre
pit vicini ai nostri clienti”.

Il punto vendita Mister Worker®
inaugurato nella sede dj Rivit & so-
lo il primo di una serie che Fervi

I momento simbolico del taglio del nastro: da sinistra, Luca Lelli, sindaco del Comune di Ozzano dell'Emilia,

Il primo punto vendita Mister Worker® si estende su una superficie di 600 m? e ospita prodotti di diversi brand.

Group ha in programma di inau-
gurare in un prossimo futuro, co-
me ha spiegato Guido Greco, CEO
di Fervi Group. "Stiamo valutando
un'espansione “a raggera”. La lo-
cation per |'apertura del prossimo
negozio Mister Worker® potrebbe
essere Vignola, dove Fervi Group
ha la sua sede; ragionando al di
fuori dei confini regionali, un'al-
tra ubicazione papabile potreb-
be essere Latina, dove & presente
un'unita locale di Rivit, che copre
I'intero territorio laziale. La nostra

EY

Roberto Tunioli, Presidente di Fervi Group e Marco Panieri, viceSindaco della Citta Metropolitana di Bologna.

strategia & infatti quella di predi-
ligere le location dove siamo pre-
senti con punti vendita gia ope-
rativi, in modo da assicurarci una
continuita territoriale che ci per-
mette di operare in maniera piu
agevole”.

Industria, lattoneria e rivendita:

i tre mercati di riferimento

Con circa 45 mila referenze a ca-
talogo, sia a marchio Rivit sia con
altri marchi, |'azienda bolognese
si propone come punto di riferi-
mento in tre settori specifici: indu-
stria, lattoneria e rivendita, come
ha spiegato Francesco Montanari,
recentemente nominato Ammini-
stratore Delegato Rivit: "Al settore
industriale sono dedicati numero-
si strumenti: dalle rivettatrici ai si-
stemi per il controllo digitale delle
operazioni di fissaggio, come il si-
stema ControlRiv, pensato per in-
terfacciarsi con i PLC per |'automa-
zione industriale.

Per rispondere alle esigenze
dell'edilizia e della lattoneria, Ri-
vit propone un‘ampia gamma di
prodotti dedicati come rivetti e in-
serti in grado di rispondere a ogni
esigenza di utilizzo, anche in pre-
senza di materiali differenti, come
per esempio nel caso dei rivetti
Gtreriv con testa in neaprene, im-
permeabili e resistenti agli agenti
atmosferici, ideali per |'installazio-
ne dei pannelli fotovoltaici o per
lavorazioni sulle coperture edilizie,
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o i rivetti realizzati abbinando me-
talli differenti, con forme e misure
studiate per utilizzi precisi.

Oltre alla produzione e alla distri-
buzione della pii completa gam-
ma di “consumabili” dedicati al fis-
saggio, Rivit svolge internamente
e assieme ai migliori partner spe-
cializzati, con i quali ha sviluppato
relazioni pluriennali, un‘attivita di
progettazione e sviluppo orienta-
ta a offrire ai clienti prodotti ad alte
prestazioni e con un ottimo rapper-
to qualita/prezzo. Negli anni, que-
sto mix di competenze ha consenti-
to a Rivit di ampliare e perfezionare
I'offerta a catalogo, proponendo
una gamma di prodotti in continua
espansione, aggiungendo al core
business dei rivetti e degli inserti,
anche altri elementi come perni, vi-
ti, autoaggancianti e altri sistemi di
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fissaggio, uniti ai tool di montag-
gio dedicati, ai quali si aggiunge la
proposta pill completa di prodotti
per la lattoneria presente sul mer-
cato. Con l'ingresso di Rivit in Fervi
Group, la gamma di prodotti & ul-
teriormente aumentata, e ha visto
un potenziamento dell'area dell'u-
tensileria e della rete di rivendita,
distribuita a livello capillare sul ter-
ritorio italiano”.

Siglato un importante

accordo di partnership

Per assicurare un catalogo di pro-
dotti cosi ampio, Rivit seleziona e
distribuisce non solo prodotti del
proprio marchio ma anche referenze
di altri marchi particolarmente noti
e apprezzati sul mercato. Tra que-
sti ricordiamo i sistemi di chiusura
Southco, di cui Rivit & distributore

autorizzato per |'ltalia, o gli autoag-
gancianti di PEM® Europe, societa
di PennEngineering® con oltre 80
anni di esperienza nel settore del
fissaggio. Spiega Francesco Mon-
tanari: “PEM® Europe progetta e
produce un'ampia gamma di pro-
dotti di fissaggio, come elementi di
fissaggio autoaggancianti, elemen-
ti di fissaggio per pannelli, inserti
filettati e distanziatori, in grado di
soddisfare i pill elevati standard di
qualita e affidabilita.

Grazie a un recente accordo di par-
tnership, possiamo oggi offrire ai
nostri clienti in tutta ltalia la gamma
di autoaggancianti PEM® Europe e
le presse a inserimento Haeger®. |
dispositivi di fissaggio autoaggan-
cianti PEM® rappresentano una so-
luzione affidabile ed economica
per il fissaggio di componenti a

sottili fogli di metallo e altri mate-
riali, comprese le schede PC. So-
no ampiamente utilizzati nei setto-
ri dell'elettronica automobilistica,
dell'elettronica di consumo, del
medicale e delle telecomunicazio-
ni. Le presse a inserimento Haeger”
consentono |'inserimento automati-
co e ad alta velocita dei dispositi-
vi di fissaggio PEM®, ideali per am-
bienti di produziene ad alti volumi.
Grazie a questa partnership, riu-
sciamo dunque & diversificare ulte-
riormente la nostra offerta sul mer-
cato, che non & quindi solo legata
al mondo dei rivetti che resta co-
munque il nostro core business”.

Novita di business e di

prodotto sotto i riflettori

Tra i fiori all'occhiello della produ-
zione Rivit, una segnalazione par-
ticolare merita il sistema di fissag-
gio 4.0 ControlRiv, che I'azienda ha
presentato durante |'ultima edizio-
ne di Lamiera, come ricorda Fran-
cesco Montanari, "Quest'anno ab-
biamo scelto di presenziare solo a
tre fiere di settore, e Lamiera & sta-
ta l'unica manifestazione italiana.
Le fiere a cui abbiame partecipato
sono andate particolarmente be-
ne. Oltre ad avere registrato un nu-
mero elevato di visitatori, abbiamo
presentato ufficialmente le nostre
pili recenti novita di business, che
vuol dire i recenti accordi di part-
nership ma anche le novita di pro-
dotto viste in fiera.

A Lamiera, abbiamo ad esempio
presentato il sistema di fissaggio
ControlRiv con cui & possibile eli-
minare eventuali errori nelle ope-
razioni di fissaggio in ambito indu-
striale. Grazie al sistema composto
da un modulo Primary, che agisce
da Master del sistema, e da una se-
rie di Replica, & possibile collegare
e gestire fino a un massimo di dodi-
ci rivettatrici contemporaneamen-
te, portando numerosi vantaggi al-
la linea di produzione che risulta in
questo modo pill precisa e ripetiti-
va. ControlRiv consente, infatti, di
identificare la curva ottimale per il
fissaggio di rivetti e inserti, e in ca-
so di errori interrompe |'operazione
dando la possibilita all'operatore di
intervenire per correggere un fis-
saggio non in linea con lo standard
richiesto. Oltre a garantire grande
affidabilita, il suo impiego evita di
sostenere i costi relativi a eventuali
non conformita”.

Alla "conquista” dell'estero senza
mai dimenticare le proprie origini
Quando si festeggia un traguardo
cosi impcar’{ante come meZzo se-
colo di attivita, si & soliti fare un
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bilancio dei risultati ottenuti e
pianificare |a strategia di crescita
futura. Quali sono i progetti per
il futuro di Rivit e di Fervi Group?
A rispandere per primo & Guido
Greco: "Il nostre & un programma
di crescita per linee esterne, che
prevede l'integrazione e ['acqui-
sizione di altre aziende all'internc
del gruppo e a 360°. La crescita
non sara solo legata all'ltalia, ma
& nostra intenzione cogliere tutte
le opportunita che il mercato ci of-
fre, in Europa e non solo. L'obiet-
tivo di Fervi Group & infatti quello
di raggiungere in un prossimo fu-
turo una percentuale di fatturato
estero pari al 50% (attualmente si
aggira intorno al 30%)".
Aggiunge Francesco Montanari:
“Proprio come per Fervi Group,
gli obiettivi di Rivit sono il conso-
lidamento della presenza sul mer-
cato italiano ed estero attraver-
so una serie di attivita finalizzate
a mirare |'approccio ai tre princi-
pali settori su cui |'azienda opera
attualmente con specifici canali di
vendita”.

Anche se la propensione ver-
so i mercati esteri & molto forte,
Fervi Group e Rivit non dimenti-
cano certo le loro radici. Forte €
senso di appartenenza al territorio
e gli interventi di solidarieta mes-
si in atto dall’azienda a sostegno
di una popolazione messa a dura
prova dalle alluvioni lo dimostra-
no. "Ogni volta che si verificano
eventi tragici, come il terremoto
del 2012 piuttosto che lo scop-
pio della pandemia, Fervi Group
e Rivit esprimono |z propria soli-
darieta e vicinanza attraverso sim-
boliche ma concrete iniziative di
sostegno. Per I'emergenza che ha
colpito la nostra regione, ci sia-
mo chiesti cosa potessimo fare
per sostenere i nostri clienti roma-
gnoli che stanno attraversando un
momento di difficolta,

Abbiamo dunque pensato di di-
lazionare di 60 giorni le scadenze
dei pagamenti relativi ai mesi di
maggio e giugno, in modo da dar
loro un po’ di “respiro”. Inoltre,
ai rappresentanti delle Istituzio-
ni intervenuti ogai alla cerimonia
di inaugurazione di Mister Wor-
ker®, sono state regalate le po-
tenti aspiraliquidi marchiate Fervi,
che aiuteranno a svuotare immo-
bili e spazi pubblici in caso di eri-
ticita idrauliche e altri interventi di
ripristino.

Si tratta di un piccole gesto, che
speriamo sara apprezzato dalle
aziende che in guesto momento
nanno altre pricrita a cui pensa-
re”, conclude Guido Greco.v/
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Rivit ha un nuovo Amministratore Delegato

sco Montanari @ il nuovo Ammi-  'Universita di Bologna e con diversi Exe-
re Delegato di Rivit, azienda emi-  cutive Program post-laurea, Francesco
pecializzata in rivetti e rivettatnici.  Montanari ha iniziato la sua attivita lavo-
atoin Ingegneria Elettronica presso. rativa in Andersen Consulting, oggi Ac-

centure, con periodi in USA, aVeronaea
Parigi, occupandosi di sistemi informati-
vidi marketing.

Entrato in Datalogic nel 1993 come Pro-
duct Manager, passa pol alla direzione
vendite, al marketing management, per
essere poi nominato Direttore Marke-
ting & Communication, Dal 2002 al 2005
¢ stato Presidente e Direttore Generale
di Datalogic France, rientrato a Bologna
nel 2005 é stato nominato Direttore della
Business Unit Mobile Computer. A segui-
to della fusione con PSC Inc, nell‘aprile
2007 & stato nominato Direttore Genera-
le B pol Vice President Product & Servi-
ces di Datalogic Mobile. Dal 2012 al 2016
& stato Vice President & General Mana-
ger della Business Unit Moblle Compu-
ting di Datalogic ADC, dopo la fusione fra
Datalogic Mobile e Datalogic Scanning.
Con la riorganizzazione del gruppo vie-
ne nominato Chief Marketing Officer dl
Datalogic, con la responsabilita di tutte
le attivita di corporate marketing e di co-
municazione del gruppo Datalogic. Ora
entra in Fervi Group con il ruclo di Am-
minisiratore Delegato di Rivit.
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