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Rivit collabora con il team Aruba.it Racing — Ducati nei campionati

Superbike e SuperSport

Leccellenza dei sistemi di fissaggio inconltra l'eccellenza della
meccanica in una sponsorizzazione che vedra l'azienda leader

ne! mercato dei rivettl e delle rivettatrici prendere parte a due dei
campionali pil prestigiosi del motorspor per la stagione 2023:
Suberhike & Supersport. Uazienda azzanese, attiva dal 1973 nella
produgione & nella vendita di sistemi di lissaggio, lomira infatlti propri
prodotti al team Aruba.it Racing — Ducali per sostenere i meccanici
nei foro lavoro i manutenzione e di messa a punto delle mato & el box
durante lulto # campionals, abbinando il proprio marchio alle rosse

di Borpo Panigale. Una collaborazione che nasce per promuovers e
soltofineare il collegamento lra due eccellenze del terrilorio emiliano,
luogo che da sempre allrae e favorisce nsediamento di imprese
legate alla meccanica e ai motorl. In queste ambilo si cofloca la scelta
dell'azienda ozzanese che con Ducati & con il motorsport condivide
valor e principi come l'attenzione e il supporto a ricerca e nnovaziane
per un coslante migloramento di prodotti e perlormance.

Il campionato delle derivate di serie, in partenza nel weekend 24-26
febbraio, sl articolera In 12 round disputat! sulle pits importanti piste
internazionall e toccherd suolo italiano in Emilia-Romagna, a Misano
Adriatico (02-04 giugnal. [l team Aruba.it Racing - Ducati vedra
scendere In pista il campione del mondo in carica Alvaro Bautista @
I'italiano Michael Ruben Rinaldi per la SBK. mentre in SSP correra

Miccold Bulega. «Con la sponsorizzazione del team Arubail Racing
Dwealk, nprendiamo il nostro rapporte con o sport dopo un paio d'anni
di interruzione, La scelta di puntare sul motorsport con il marchio

Rivit trova una coereniza non solo nella logica di valorizzazione del
nostro territorio, da sempre lerra di moteri, ma anche per vajorizzare

a fivello di Gruppo Fervi (di cui siamo parle) il sostegno alle superbike
nostrane. Partecipare come sponsor ai campicnati mondiali SBK e SSP
& dunque per nol un'impartante occasions per far emergere la qualita
dei nostr prodott, in grado di soddisfare g alli standard richiesti in
compatizioni sportive di massime livello, ma metie in luce anche
I'ambizione di presidiare | vertici del nostro mercato di riferimentos,
ha commentato Guido Graco, CEO di Rivil.
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Alubel
FACCIATE CON UNA NUOVA FORMA

Uitimo nato in azienda, Alubel Forma @ il nuova sistema di rivestimento di facciata in alluminio, che esce dagli schemi delie
semplici lastre grecate, grazie a una nuova gesmetria del profilo totalmente personalizzabile. Mediante 'utilizzo di una
innavativa linea produttiva, & possibile realizzare un profilo con greche variabili e fissaggio completamente nascosto: I'utilizzo
di un alluminio altamente performante, unito all'ampia gamma di finiture preverniciate smooth a disposizione, consente di
realizzare rivestimenti di facclatz unicl. La tipologia smooth & una verniciatura poliestere Ho, rugasa ma liscia al contempo,
dall'effetto tridimensionale, Alubel Forma é dispanibile oggiin tre differenti geametrie: completamente abbinabili tra di loro,
permettono di creare trame differenti per ogni opera realizzata

Rivit

SENZA LIMITICON | RIVETTI A STRAPPO GTRERIV

Rivit propone un ricco catalogo di sistemi di fissaggio robusti e affidabili, fra i quali figurano i rivetti a strappo Gtreriv, pensati
per rispondere alle esigenze del settore edilizio perché in grado di cperare su superfici di diverso spessore e in diverse condizioni
metecrologiche, In particolare, i rivetti Gtreriv sano |a soliszione ideale per il fissaggio su lamiere grecate e pannelli sandwich,
spesso esposti a intemperie e infiltrazioni d'acqua. Infatti, 1a tega di alluminio di cui sono composti e la guamizione in neoprene
rendono i rivetti resistenti alla corrasione e impermeabili, in grado di garantire un fissaggic impeccabile anche in condizioni critiche.
Facili da usare grazie al meccanismo che consente la rottura del chioda a filo della superficie, i rivetti Gtreriv sono particolarmente
indicati per I'utilizzo su superfici flessibili in quanto ne evitano il danneggiamento: fe tre grandi ali di pressione distribuiscano
infatti la forza di serraggio su un'ampla area della superficie. Infine, questi rivetti assicurano un fissageio di precisione anche su
superfici curve perché caratterizzati da una buena resistenza di trazione e resistenza ai tagii e alle vibrazioni
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R LA RIVETTATURA
SUPERFICI SOTTILI

Nel catalogo Rivit sono protagonist | rivetti Gtreriv, realizzati con guarnizione in neoprene
e con LN meccanismo che permette la rottura del chiodo a filo della superficie, assicurando I'efficacia

del rivetto su giunzioni con spessorl diversi,

In occasione della recente Fastener Fair
Global di Stoccarda, Rivit ha presentato |
suQ servizi e sistemi di fissaggio innovativo
e tra quest| spiccano Gtreriv, rivetti a strap-
po facili e velocl da fissare grazie al mecca-
nismo che permette [a rottura del chiodo a
filo della superficie, assicurando l'efficacia
del rivetto su giunzioni con spessori diver-
si. impermeabill, robusti e a tenuta stagna,
questi rivetti sono studiati per essere utliz-
zati anche su superfici morbide, sottil, fles-
sibili e fragil, perché grazie alle tre grandi ali
di pressione, ia forza di serraggio viene di-
stribuita su un‘ampia parte della superficia,
evitandone || danneggiamento. In questo

di ornella Belotti

modo qualsiasl materiale pud essere rivet-
tato in piena sicurezza, | Gtrerly sono inol-
tre caratterizzati da una buona resistenza di
trazione ma anche al tagll e alie vibrazioni,
element! che il rendono adatti a fissaggi di
precisione grazie a un fivelio di presa eccel-
lente persing sulle superfici curve.

Ideali per condizioni

atmosferiche critiche

Rivit ha pensato quest rivetti per 1 settore
dellediizia perché grazie alle loro caratteri-
stiche dl impermeabilita, data dalla guarni-
zZione in necprene posta sotto la testa, e di
resistenza alla corrosione dovuta alla lega

di alluminéo che costituisce boccola e chio-
da, sono efficaci anche in condizion atmo-
sferiche critiche. In particolare, | Gtreriv sono
acarti per fissaggl sulle staffe che sosten-
gono | pannelll solari fotovoltaici su lamiere
grecate e pannelll sandwich. Per garantire
Il serraggio di spesson con amplezza diver-
53, | rivetti Gireriv sono disponibill in diver-
si diametri e lunghezze (d.52mm, d.é3mm
£ d77mm) & possono essera a testa onda
0 larga a seconda delle necessita, Per ado-
perare questi rivetti [azienda ozzanese, da
sempre vicina al clienti con una preziosa at-
tivita di consulenza, propone a catalogo an-
che toois idonei al fissaggio di Gtreriv.

aiiiiii
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PROMOZIONE

BRAND FERRAMENTA: TUTTI
PAZZI PER LE COMPETIZIONI

MOTOCICLISTICHE

Numerose aziende del
mondo ferramenta hanno
scelto di sposare il loro
marchio con un team
motociclistico di MotoGP o
Superbike: scopriamo qualli
sono e perche lo fanno.

MASSIMO CASOLARO

massimo.caselaro@epesrlit

‘attrazione tra le aziende
del settore ferramenta-
utensileria e le competi-

zioni motociclistiche & una realta
ormai consolidata. Da sempre c'e
stata un'affinita elettiva tra questi
due mondi, ma la tendenza sem-
bra nettamente in crescita negli
ultimi anni con un nuMero con-
sistente di brand che investono
nei due principali circuiti di ca-
tegoria - MotoGp e Superbike -
come official supplier, come
sponsor di un pilota o come

FERRUTEMSIL 58

sponsor tecnico con marchio sul-
la livrea della moto.

Ma perché cosi tanti brand del
nostro comparto investono nelle
sponsorizzazioni del motorsport?
La prima risposta, facilmente in-
tuibile, risponde a un elementare
principio di marketing sportivo:
legare il marchio di prodotti tec-
nici (come lo seno i nostri) al
concetto di performance ¢ un
connubio vincente; se qualcosa &
abbastanza buono per una mo-
tocicletta o automobile da com-
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petizione, allora sara eccellente
per I'uso uso quotidiano. Inoltre,
le corse sono virili, affascinanti,
sinomimo di coraggio e un con-
centrato di tecnologia e di mec-
canica d’avanguardia e quindi
travalicano la funzione di stru-
mento pubblicitario, diventando
un tramite aspirazionale per il
consumatore.

Le specificita del motorsport
Certo, ogni sponsorizzazione
sportiva puo riprodurre nel con-
sumatore questo desiderio di im-
medesimazione, ma il motor-
sport ha alcune caratteristiche
peculiari. La prima ¢ il ruolo de-
cisivo che il mezzo tecnico ha
nella costruzione del risultato
sportivo. Anche in altri sport esi-
ste una componente legata agli
strumenti usati (scarpe, sci, bi-
ciclette, ecc) ma raramente que-
sta & tanto decisiva per la vittoria
o la sconfitta. In secondo luogo,
e difficile incasellare queste di-
scipline come sport individuali
o di squadra: specie nelle loro
forme piu avanzate, automobi-
lismo e motociclismo muovono

PROMOZIONE

squadre di centinaia di persone  no decisamente un rapporto co- 1. Storica e consolidata la collaborazione di Beta con la
Yamaha ufficiale in MotoGP. Nel 2023 I'azienda & partner e
official sponsor del Monster Energy Yamaha; il logo compare
sul eupolino della moto accante a quelle del costruttore.

ma hanno solo un individuo al  sti/notorieta pit vantaggioso, al-
manubrio o al volante. Infine, meno per quanto riguarda i
queste grandi serie motoristiche  paesi dell' Europa mediterranea.

hanno un'impronta e unimpatto  La Formula Uno, che in passato £ D/ vecchia data anche if sodalizio in MotoGF tra Lavor
sentealohales ittt alisport v stata avvicinatada alcui e il team LCR Honda di Lucio Cecchinello. Anche in questo
veramenie globale: tuth ghisport, — era stata avviemata da aleum o0, i 1000 appare sulla livrea della moto.

anche le leghe o le serie pitt po-  brand del nostro settore, attual-

polari come la Premier Leagueo  mente & alla portata solo di 3. Diadora Utility ha creato una linea di prodotli
personalizzati per Ducati Corse, squadra campione del

la NBA, sono fisicamente legate
aun determinato territorio geo-
grafico, mentre Formula 1, Mo-
toGP e gli altri grandi circuiti del
motorsport sono gli unici che
trasferiscono lo stesso spettacolo
in molti luoghi diversi, diventan-
do a tutti gli effetti show sovra-
nazionali e in definitiva piatta-
forme mobili di marketing per
gli investitori.

E allora, perché le moto in par-
ticolare? E' evidente che quanto
detto finora vale sia per le com-
petizioni motociclistiche che
per quelle automobilistiche, ma
oggi MotoGp e Superbike han-

grandi multinazionali.

Ma passiamo ai fatti e scopriamo
quali aziende hanno in essere nel
2023 attivita di sponsorship con
le varie serie delle competizioni
motociclistiche.

Beta Utensili con Yamaha
in MotoGP e in WorldSBK
Storica e consolidata la partner-
ship di Beta Utensili con team
di MotoGP e di WorldSBK.

I'azienda, nell’anno in cui fe-
steggia il centenario dalla sua
fondazione, ¢ official partner e
official sponsor del Monster
Energy Yamaha MotoGP Team,

FERRUTEMSIL 59

miondo 2022 della MotoGFR.

che da oltre vent’anni si affida
agli utensili Beta. Quest’anno
Beta, oltre ad essere protagonista
nei box, avra il suo logo sulle
divise del team e sara ben visibile
sui cupolini delle due moto ac-
canto a quello Yamaha. Inoltre,
prosegue anche la personal par-
tnership con Fabio Quartararo,
23enne campione del mondo
MotoGP 2021 in qualita di Beta
Ambassador. 1 primi mesi del
2022, Beta con il team GYTR

>>>
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4. Maurer, marchio
di proprieta di Ferri-
talia, da il suo nome
al team che partecipa
alla nuova edizione
del trofeo monomarca
Aprilia.

5. Fervi nel 2023
rinnova per if terzo
anno consecutivo
la sponsorship del
pilota di WorldSEK
Michael Ruben
Rinaldi del team
Aruba.it Racing
Ducaty.

PROMOZIONE

GRT Yamaha WorldSBK aveva
realizzato la prima web-serie
“Behind the box. Beta Sound
Tools”, nata dall'idea di raccontare
la Superbike attraverso i suoni
unici degli utensili Beta che ac-
compagnano ogni momento del-
la vita nei box, Interviste e im-
magini in presa diretta, 5 episodi
che raccontano I'inedito dietro
le quinte con protagonista un
membro del team GYTR GRT
Yamaha WorldSBK e gli utensili

Alcuni numeri della MotoGP
- 200 Paesi e territori ricevono la programmazione in diretta o differita
- 369 Milieni di famiglie raggiunte

- 45.725 ore di MotoGP trasmesse in un anno
- 9.248 rappresentanti dei media di 62 Pagsi
- 2,5 milioni di spettatori in pista, con eltre 100.000 ad ogni evento

- '83% del pubblico tende a scegliere un marchio perché lo associa alla MotoGP

- || 68% del pubblico ha acquistato un prodotto grazie alla sponsorizzazione del MotoGP
- Costi pacchetti sponsorizzazione: da 50.000 euro a 20 milioni di euro

Alcuni numeri della WorldSBK (Superbike)

- 50.000 spettatori medi per gara

- 3 milioni di followers sui social media

- Pubblico globale totale di 135 milioni di persone
- || 74% del pubblico & maschio, 1'84% ha trai 25 e i 45 anni, il 61% é laureato
- 155 canali coinvalti nella trasmissione

- Oltre 17.000 ore di trasmissione a stagione
- 51% della copertura & in Europa, 29% in Asia, 14% in Africa, 8% in America
- || 66% degli spettatori possiede almeno una moto
- Pid di 24.4 milioni di pagine viste all'anno sul sito ufficiale del WSBK.

Beta che con il loro iconico
“sound” sono i compagni pin
fedeli dei meccanici del team.
La web-serie si ¢ sviluppata tra
I'headquarter di Yamaha Motor
Racing di Lesmo, dove 'azienda
realizza e testa i motori, la strut-
tura di Reggio Emilia, sede del
GYTR GRT Yamaha WorldSBK

Team, il circuito di Misano Adria-

tico dove sono stati effettuati i
primi test di stagione e le gare
del campionato SBK 2022.

Fonte: Elaborazione RTR Sports Marketing su dati Dorna, Nielsen Sports, CSM International

FERRUTENSIL 60

Lavor e il Team LCR
Honda in MotoGP

Lavor € protagonista per il quinto
anno consecutivo della MotoGP
grazie al Team LCR Honda di
cui & premium partner ¢ fornitore
ufficiale di prodotti per la pulizia
dal 2019. Un sodalizio, quella tra
Lavor e Lucio Cecchinello, Team
Principal di LCR Honda, che si
¢ consolidato negli anni e conti-
nua nel tempo con un rapporto
di fiducia e collaborazione a pii
livelli: Lavor sostiene LCR Honda
Team come Premium Partner e
LCR si affida a Lavor per la for-
nitura di prodotti per tenere pu-
lito e sanificato non solo il suo
paddock ma anche i suoi spazi
nella sede del reparto corse di
San Marino. Per la nuova stagione
Alex Rins scendera in pista al
fianco di Takaaki Nakagami per

competere nel campionato 2023.

Diadora Utility official
supplier Ducati MotoGP
Dopo il successo della scorsa sta-
gione, la partnership tra Diadora
Utility e Ducati si & consolidata.
Il brand veneto ha creato una
capsule esclusiva dedicata alla
squadra campione del mondo
della MotoGP. Lazienda ha lan-
ciato la collezione Diadora Utility
x Ducati 2023 per rispondere al
meglio alle esigenze dei lavoratori
con un outfit tecnico, persona-
lizzato Ducati Corse, altamente
performante e dallo stile deciso.
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6. Rivit, azienda
del Gruppo Fervi,
nel 2023 é official
supplier del team
Aruba.it Racing-
Ducati.

7. WD-40 ha
rinnovate !'accordo
di sponsorizzazione
con Prima Pramac
Racing in qualita
di sponsor tecnico
del team anche per
la stagione 2023
di MotoGF.

La capsule, ad edizione limitata,
si compone di un'ampia scelta
di capi da lavoro: dalla Jacket
Softshell a tre strati, idrorepellente
ed altamente traspirante al Vest
Softshell in tessuto idrorepellente
elasticizzato per tutte le stagioni,
dai Pant Performance in tessuto
idrorepellente elasticizzato al ber-
muda in tessuto elasticizzato con
trattamento wicking, fino alla
Sweatshirt garzata internamente
e la T-shirt Plus in materiale tec-
nico per fast drying.

Team Maurer (Ferritalia)
per il Trofeo Aprilia
RS660

Maurer, marchio di proprieta
di Ferritalia, di il suo nome al
team che partecipa alla nuova
edizione del trofeo monomarca
Aprilia compreso nel palinsesto
del Campionato Italiano Velocita
(CIV) e per una tappa nel Cam-
pionato del Mondo Superbike
{WorldSBK) che iniziera negli
autodromi nel mese di maggio.
Un progetto ambizioso dettato
dalla passione partita grazie al
lavoro con il testimonial Loris
Capirossi. [l Campione del Mon-
do, alla festa organizzata da
Maurer a febbraio, ha confer-
mato quanto gli obiettivi e gli
intenti dell’azienda, tra cui la
forte volonta di voler accrescere
con la notorieta di Maurer tra i
giovani, si sposino perfettamente
con una realta come il Trofeo

PROMOZIONE

Aprilia RS660, con moto tutte
assolutamente identiche per pre-
stazioni e regolamento, dove il
talento del pilota possa fare la
differenza.

Fervi con il pilota Michael

Rinaldi in Superbike

Una sponsorship che si rinnova
per il terzo anno consecutivo
quella tra I'azienda attiva nel set-
tore della fornitura di attrezzature
professionali Fervi e il pilota di
WorldSBK Michael Ruben Ri-
naldi. Il marchio dell’azienda di
macchine, utensili e attrezzature
da officina anche quest’anno sara
presente sulla manica sinistra
della tuta del pilota e negli arredi
del box del team Aruba.it Racing
— Ducati. Fervi affianchera e sup-
portera il pilota romagnolo, da
sempre grande appassionato non
solo di motori ma anche di mec-
canica, nella nuova stagione 2023
partita a fine febbraio. Una co-
municazione a 3607, con la par-
tecipazione del pilota numero
21 a eventi, campagne di comu-
nicazione tradizionali e digitali
attraverso i social.

Rivit sponsor del team

Aruba.it Racing Ducati

Il marchio Rivit incontra I'ec-
cellenza della meccanica in una
sponsorizzazione che vede
I'azienda leader nel mercato dei
rivetti e delle rivettatrici — entrata
nel 2021 in Gruppo Fervi - pren-

FERRUTENSIL 62

dere parte a due dei campionati
pit prestigiosi del motorsport
per la stagione 2023: Suberbike
e Supersport. L'azienda fornira
infatti i propri prodotti al team
Aruba.it Racing-Ducati per so-
stenere i meccanici nel loro la-
voro di manutenzione e di messa
a punto delle moto e dei box
durante tutto il campionato, ab-
binando il proprio marchio alle
rosse di Borgo Panigale. Una
collaborazione che nasce per
promuovere e sottolineare il col-
legamento tra due eccellenze del
territorio emiliano, luogo che
da sempre attrae e favorisce |'in-
sediamento di imprese legate
alla meccanica e ai motori.

WD-40 e Prima Pramac
Racing MotoGP

WD-40 Company ha rinnovato
l'accordo di sponsorizzazione
con Prima Pramac Racing in
qualita di sponsor tecnico del
team anche per la stagione 2023
del MotoGP. Dal 26 marzo, gior-
no della partenza del MotoGP, i
prodotti moto WD-40 Specialist
sono nei box del team per la
manutenzione delle due Ducati
Desmosedici GP, per assicurare
prestazioni ottimali alle moto
pilotate da Jorge Martin e Johann
Zarco. WD-40 Company EMEA
e USA sono al fianco del team
dal 2017 e si confermano come
lo sponsor ufficiale per la pulizia
e la cura delle moto. M
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Rivetti Gtreriv di Rivit a tenuta stagna

Impermeabili, robusti e a tenuta stagna, i rivetti a strappo Gtreriv sono
facili e veloci da fissare grazie al meccanismo che permette la rottura del
chiodo a filo della superficie, assicurando I'efficacia del rivetto su giunzioni
con spessori diversi. Adatti anche per superfici morbide, sottili, flessibili e
fragili, perché grazie alle tre grandi ali di pressione, la forza di serraggio
viene distribuita su un’ampia parte della superficie. Buona la resistenza di
trazione ma anche ai tagli e alle vibrazioni. Pensati per il settore dell’edilizia
perché grazie all'impermeabilita, data dalla guarnizione in neoprene posta
sotto la testa, e di resistenza alla corrosione dovuta alla lega di alluminio che
costituisce boccola e chiodo, sono efficaci anche in condizioni atmosferiche
critiche. In particolare, sono adatti per fissaggi sulle staffe che sostengono i
pannelli solari fotovoltaici su lamiere grecate e pannelli sandwich. Disponibili in diversi diametri e lunghezze (d.5,2mm,
d.6,3mm e d.7,7mm), a testa tonda o larga. www.rivit.it

FERRUTENSIL 94
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mm’DOSSIER fissaggio meccanico

Per questo comparto |"anno si é
aperto all'insegna della positivita

La stretta sui bonus e il permanere di un certo rumore di sottofondo creato
dall'andamento dei prezzi delle materie prime non hanno impedito alle
aziende intervistate di ottenere risultati comunque soddisfacenti.
Tutte hanno confermato di avere buone aspettative sull’andamento
del mercato nei prossimi mesi

Per le aziende di guesto settore il 2022
& stato al contempo un anno ricco di
opportunita - una su tutte 'effetto traing
dei Bonus su un settore di riferimento
importante come quellc edile - ma an-
che di sfide. Anche guesio seltore ha
infatti dovulo fare | conti con le crilici-
ta legate allapprowigionamento e ai
cosli delle materie prime. Nonastante
I'anno si sia aperto con una stretta sul
Superbenus che ha suscitalo un certo
allarme nel settori interessatl, limpres-
siona che si ricava dalle dichiarazioni

delle aziende intervistate in quesio
dossier & che, al di 1a di questo, il set-
lore pensa di avere le carte in regola
per puntare & un anno positivo. Questa
convinzione poggia sul risultati ottenuli
nel primo trimestre. Giovanni Guline.
Amminsiratore Unico di Alfix, defin-
sce come “malto positive il bilancio del
primi tre mesi dell'anno, che per quanto
riguarda noi ha falto segnare un incre-
memto importante sul 2022, La frenata
sui bonus ha fatto rallentare [a richiesta
degli articoli legati al mondo dell'e-

Elamatic (ITW lialy) - Conttficaio T4 per fssaggl su caicesipiero o sy matons it
m'ﬁsepglmwnhaﬂrmwaw%m&mﬁb.gﬂaemam_ .

"ELEMATC
TRIDER
M

Tt firioy 10 25 pyent.

dilizia ma gli aliri settorl al momento
reggone”. Glorgio Moschini, Respon-
sabile Marketing Strategico di Mungo
riferisce che "Il nostro primo trimestre
‘23 & stato positivo, in crescita e in linea
con le nostre aspettative.  Sentiamo |l
generale rallentamento dovuto allin-
cartezza sul tema del bonus edilizi, ma
clonanosiante siamo oftinusti per il pro-
seguo dell'anno, Contiama che I PNRR
dia nuova spinta al settore”, *| numeri
sono positivi® anche secondo Roberto
Amato, Direttore Commerciale Rivit
secondo cul “confermano il percorso di
crescita che avevamo preventivalo. La
franata sul bonus al momenio non ha
avuto impatio sulle nostre performan-
ce. Rivit & presente sul marcalo con tre
canall distintf (Industia, Lattoneria e
Rivendita) presidiati da personale tec-
nicofcommerciale formato e competen-
1", Si mostra oftimista anche lvan Va-
nini, Marketing Manager di Panozzo.

“Il problema dei rincari
a della carenza di
materie prime e stato in
buona parte superato,
ogqi addirittura stiamo
assistendo al calo dei prezzi
di alcune materie prime”

Giovanni Gulino Allfix
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Anche se. dopo aver dichiarato che “il
bitancio del primo trimestre 2023 & po-
sitivo @ che le previsioni di vendila per il
2023 sono buocne” riconosce che si shi-
lancia in questa previsione “nonostants
sia diventalo quas) impossibile lare una
planificazicne a medio/lungo termine
a causa del clima di incertezza dovu-
o alla siluazions economica attuale”
Anche Simone Piccinl. Responsablle
Commerciale di romeo maestri rifer-
soe che "in questi primi mesi del 2023
sl respira un clima di incertezza sul
marcato dato anche dai grossisti nel far
stock, Per quanto riguarda "'andamenta
delle vendite & ancora molto presto per
fare una previsione, ma ¢i auspichiamao
una crescita generale per poter conclu-
dere un anno in pesitive”. Per quanto
nun sufficiente a comprometiere le pro-
spettive per l'anno, la stretta sui bonug
€ lo stop al meccanismi di cessione del
credilo & sconto in fatiura che ha mes-
s0 in cnisi diverse imprese del settore
edile qualche contraccolpo I'ha creato
Caome ammelte molto anestamente Va-
lentina Benetazzo, Product Manager
Elamatic Spit di ITW Haly. “Rispetto al
primo trimestre del 2022, il Q1 2023 ha
registrato una leggerissima decrescita
nai volumi di vendita per quanto riguar-
da il fissaggio meccanico, La raglone &
da cercarsi nel cambio di rotta del Go-
verno par guanto riguarda | bonus sta-
tali indinzzati alle ristrutiurazioni immo-
bifiari @ di edifici, La diminuzione negli
incentivi sta difatti frenando la richiesta
di ristrutturazioni e, quindi, anche la do-
manda del mercato di tuthi quei prodotti
connessi al mondo dell'edilizia. Tutta-
via", tiene a spocificare Benetazzo, la
sua azienda ha lite le capacita e e ca-
ratteristiche per suparare questa critici-
ta. Anzi, "“Questi dati”, prosogue infatti,
“non minano in alcun modo le nostre
pravisioni per 'anno in corso, Abblama
una slruttura di vendita capillare che ci
permatte di manienare il contatto con
i nostri distributor! e ulilizzatorl, racco-
gliendo da loro le informazioni principa-
li per mantenere un corretlo posiziona-

mento sul mercato, Pertanto, I'ezienda
ITW lalia, con | suoi brand Elematic
e Spit per il lissaggio meccanico, si
aspetta una crescila rispetio all'anno
pracedente a due digll anche nal cor-
50 del 2023 Questo & possibile anche
grazie al lancio di nuovi prodotti, con
I'impegno dell'azienda nel farli arrivare
pressa i cantieri & allinterno dei furgoni
dei propri clienti final.

“Sulle ferramenta abbiamo
sempre avuto una presenza
importante. Infatti, circa un
terzo del totale delle nostre
vendite & rivolto a questo
canale”

Valentina Benetazzo
ITW italy

| fattori che traineranno il mercato

Suona come una conferma che la posi-
tivita mostrata rispondenido alla doman-
da sulle previsioni per Fanno in corso
Il fatto che le azienda sono convinte di
aver individuato dei target di utlizzato-
ri o, in quaiche caso, anche dei trend
su cul puntare con la propria gamma
di soluzioni per il fissaggio meccanico.
Dopo mesi in cul il caro energia @ stato
al centro de! dibattito politico e anche
delle preoccupazioni di aziende e fami-
glie, la spinta a cercare soluzioni atte
a garantire un alleggerimento dei costi
offre nuove opportunitad anche al mon-

@ B e B

do dol fissaggo. Roberto Amato di
Rivit ritiene che "per quanto riguarda
il prodotto Gtreriv la grande atleniio-
ne per I'autlonomia energetica e per le
lonti di produzions sostenibili, faranno
crescere |a richiesta. 1| Gtrerly infatti
& il rivetio ideale per linstallazione di
pannelll folovoltaici e solan termicl, a
sostegno degll investmenti per miglio-
rare la classe aenergetica degli edifici
@ delia “green economy”. |l prodotto &
la chiave di volta anche secondo Gior-
gio Moschini. “Mungo®, soltolinea “si
rivolge da sempre al professionist
Quest'anno, attraverso prodotti innova-
tivi & progeth di riforestazione, abbiamo
affinato la nostra specializzazione In di-
rezione di chi ha a cuore la sostenibilita
ambientale & sague | prolocoli CAM
(Critert Ambientali Mindmi - Nede)™,

Valentina Benetazzo ricrisce che 'ri-
spetto ai segmenti di mercato ai guali si
rivolge ITW Italia. | nostri end user prin-
cipali sono lNnstailatore eletirico, sia -
sidenziale che sopraltutto industriale, &
il mondo dei cartongessisiti. Puntiamo
S0 Wit loro per sostenere la nostra cre-
scita costante”. Ritiene di avere buona
prospettive anche nel mondo del brico-
leur Giovanni Gulino di Allfix secondo
cul “anche questanno soprattutio gli
instaliaton e gli artigiani insieme agli
hobhbisti laranno da traino ai nostri pro-
dotti”. Simone Piccini riferisce che dal
punto di vista o romeo maestri “gli ut-
lizzatori primari e di maggior interesse
per | nostri prodotti sono le aziende e
gli artigiani che producono o lavorang
rateriali in legna. A questi sl aggiungs

Glussani Rapid - Tagsallo prolngaio uriversass in mion, Conun Sompo espandents a 4 sation par mmon-
fare lu capaels of s s i | maticel edil, I fasseic KSAKSE & composio ds wid wie con el
Torx, in accla cementalo @ Fncald o da un fasselia in Nylon d&/di0 mm, con bordo svasalo e 2ona

esgandenie profugat

d?l
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perd anche una serie di utenti, appar-
tenent a diversi settori, con esigenze
speciliche di fissaggio, sempre nall'am-
bite delle strutture in legno™. Particolare
la prospettiva da cul guarda ai driver
dol mercato lvan Vanini df Panozzo. "Il
targel di utilizzalon, nostri clienti, & maol-
10 vario' @ trasversale; quindi, o risulta
mealto difficile prevedere quale settore
sosterra di pil la domanda, pis degh
aliri”

"l nostri prodotti di
fissaggio meccanico sono
molto tecnicl. Sappiamo

che alcuni hobbisti
particolarmente esigenti
li scelgano, ma il nostro
target di riferimento resta

il professionista”
Giorgio Moschini Mungo

R&S, come sono strutturate le azien-
de e quanto & importante

Il rinnovamento della gamma in ottica
sia di completamento dell'ofterta sia d
introduzione di novita atte a soddisfa-

re specifiche esigenze resta una delle
leve pil efficaci in mano alle aziende
per continuare ad essers attrattiv sul
mercato. Per gquesto motivo ciascuna
in funzione oelle proprie dimensioni e
della propria organizzazione si & strut-
lurala per garantirsi la possibifta di
svolgere attivitd di Ricerca e sviluppo
dando vita a prodofti che per le loro
caratieristiche possono ottenere le cer-
tificazioni necessarie. Anche attivancdo
collzborazioni esterne. Giovanni Guli-
no di Allfix spiega che “ci avvaliamo di
laboraltorn e riscrse esierne che collabo-
rano con | nostri tecnicl. Nel lissaggio
meccanico c stlamo concentrando so-
pratiutio sullinnovazione del prodotto
brevetlando anche alcuni nuovi arficoli
della futura gamma, abbiamo richieste
nuove certificazionl e stiamo puntando
a migliorare Il nostro servizio di conse-
gna tramite l'accordo con nuovi corrierl
pitt veloci”. Anche Panozzo riferisce
Ivan Vanini, ha attivalo “delle collabo-
razioni con consulenti esterni. Owia-
mente, nel nostro caso, non si parla di
lissaggio meccanico, essendo i nastri
prodotti di ptastica. Olre allo studio di
nuovi materiall che possono essere pil
performanti di guelli utiizzati solitaman-
te. siamo molto concentrati nel scddi-

Alftix - Vieloce @ fache ¢ instilare War Critier Plils ¢ un tasselio sutofirants bimalenals per carlongesso
con ire allte espenaibll ad ekvala capactl o lenuta. Sicuro per applicazione & SOt & ideale per

canch mad ¢ pegany.

sfare le esigenze specifiche di ogni
nostro cliente, procedende alla custo-
mizzazione de! predotto ogni volta che
cio & necessano/richiesto”

“Il reparte di ricerca e sviluppe della
nosira casa madre svizrera”, dichia-
ra Glorglo Moschini di Mungo. &
coslantementa alla ricerca i nuove
soluzion applicative in sintonia con le
normative suropee. Questa attenzione
ai cliante ci consente di offrira prodotti
dl gualita certificata, soluzioni e servi-
zi innovativi per miglorare || lavoro dei
protessionisti. Megil stabilimenti di Pa-
dova & presente un Ufficio Tecnico che
fornisce supporto al cliente rivenditore
ma anche al professionista, se richiesto
con sopralluoghi @ prove in canliers.
Collabonamo  inolire  costantemente
con consulenti e cartificator esterni, sia
nazionali che (nternazionali”,

ITW Rtaly, tiene a rimarcare Valentina
Benetazze. & fortemente focalizzata
a comprendere profondamente le esi-
genze del consumatore finale target.
Questa attenzione & verificablle fin dai
primi step o ricerca e sviluppo di ITW.
Il processo nominato “Cuslomer Back
Innovation” (CBI) sta per l'appunto a
significare innovazione a partire dalle
esigenze del cliente. L'area RAD. che si
occupa di sviluppo nuove prodotto. si
trova inclusa allinterno della Divisione
Sales&Marketing, e, quindi, & a stretto
contatto con il mercato e la forza ven-
dita. |l team CBI di ITW ha sviluppato
negli annl una forte conoscenza nello
sviluppo di tasselll meccanici, vanian-
do brevetti su numerosi suoi prodott
Tra | principali, & stata la prima ad ide-
are il rassello bi-materale univarsale,
Bluefix, solo successivamenta lanciato
sul mercato da altri competitor. Un altro
prodotto totaimente innovativo & il Tri-
der, ancorante anch'esso bi-materiale
ad alte performance certificato sia per
applicazioni su caicestruzzo che su
muratura forata. In generale”, prose-
gue Benelazzo”, | tend che stanno
guidando || team di Ricerca & Sviluppo
sono connessi al concetto di sicurez-
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Trmenannil

DOSSIER fissaggio meccanico

i uti imari

dei i nostri prodotti sono
le aziende e gli artigian

che producono e lawv [e]

materiali in legno e anche

utenti di diversi settori,

di
fissaggio nell'ambito delle

specifit

strutture

n legno”

Simone Piccini
romeo maestri

za o affidabilit del prodotto percepito
dai nostri utilzzatori finali, Quindi, vi &
un'altissima altenzione per le cerifi-
cazioni e la strelta collaborazione con
universita per ottenere test di labora-
torio di alta qualitd”. Anche Benetazzo
include nella Ricerca & Sviluppo | servi-
zi. Infatti, conclude rilevando che “non
puo mancare |'impegno dell'azienda di
fornire un alto servizio all'utente tramite

Vit Bonataesm Procua! Manager St
Siit of ITW Naly

sito @ formazione diretta nel campo sui
prodotti principali”. Anche nel caso di
romeo maestrl I'azienda & strutturata
per gestire al proprio interno e attivita
di Ricerca & Sviluppo. Simone Piccl-
ni spiega che “viene svolta allinterno
dell’
collabora a stretto contatto con Ulticio
Tecnico e Produziona. Attualmante la

Fienda da un leam Marketing che

nostra attenzione @ rivoita alle fissatrici
cordless ad alte prestazioni. L'obbietti-
vo principale che ci siamo prefissati &

Cernenaminle of

Sincre Pioowd Responsatl
O NGOG

di proporre all'ulente finale, atirezzi di
fissaggio leggeri ma potenti, che non
affatichino 'utiizzatore & sopratiulto
che dianc ta possibilita di essere ope-
rativi in ogni luogo. Cib significa dare
la possibilita di non trasportare pesanti
compressoni o dover dipendera coslan-
temente dalla rete eletfrica. La prima
nala con questi presupposti @ la fissa-
trice Rocamatica. Sitratta di un attrezzo
sicuro e certificato IMQ, I'lstituto alia-
no del Marchio di Qualitd. Conforme
ale direttve CE e RoHS,; rispetta tutti |
requisiti previsti in materia di protezio-
ne, salute e tutela dell'ambiente. Per
lutente finale incltre. proponiamo I'e-
stensione gratuita di garanzia 2+1 anni
ed un servizio di assistenza tecnica con
ricambistica per fornire un supporto
continuo a ogni esigenza”

Rincaro e carenza delle materie pri-
me. A che punto siama?

Il fenomeno ha impattato tulti | settori in-
dustriali negli ultimi due anni. Quelio dal
fissaggio meccanico & stato certamen-

Charvcaren Grtvag Arrrsnudinitons Lo o Ax

Gilowesron Guren Armeonrgsizatons L of Al

Cheavsiren {3t Arrerunrsinatce (it of ARy
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te una dei pli colpiti. Su questo fronte
il 2023 dovrebbe portare a un signifi-
cativo migioramento. E questo grazie
a unavoluziona del contesto generale
ma anche agii sforzi profusi dalle azien-
da. Anche se qualche strascico delle
difficolta passate continua a rimanere &
a proporre nuove sfide. Simone Picei-
ni, di romeo maestri spiaga infatti: “in
guesto perindo stiamo facendo | conti
con gli stock invenduti del produttori
e grossisti cha hanno acquistato a del
cosli che non nspellano || mercalo al-
tuale. Per quanto sla possibile stiamo
cercando di aumentare la rotazione
dele scorle a nostro magazzing per
avere sempre di pil un prezzo allineato
con il valere del mercato”. Il problema
& "almeno parziaimenta superaio” al-
ferma anche van Vanini osservando
che “non stiamo pil subendo i rincari
dei prezzi dello scorso anno. Purlrop-
po, perd i prezzi non sono tomnali al
livelll ante 2022 e, quindi, ci siamo do-
vuli organizzare ottimizzando | nostri
processi interni, per abbattere parte dei
costi”. Conferma che Il cambio di rotta
sul prezzi non & esente da complica-
zieni anche Glovanni Gulino di Allfix
"Il problema dei rincari e della caren-
za di materie prime @ stato in buona
parie superalo, oggi addintiura stiamo
assistendo al calo dei prezzi di alcune
materie prime. Per affrontare queste
criticita In passato abbiamo ampliato
Il numero di fornitorl @ abbiamo incre-
mentato le nostre scorte di magazzing”
Valentina Benetazzo di ITW ltaly spie-
ga che sitratta di "un problema ancora
non del tutto superato, per quanto ri
guarda || costo sia delia materia prima
che dellenergia. La nostra risposta &

al fine di au-

ta revisionare | proc
nostri livelli di
rSe.

mentare sempre di pid

elficienza e oltimizzazione delle ris
Quelio che ci siamo preoccupati di fare
& stato diminuire il piu possibile limpat-
to dei cosli da noi sostenuti sui nostri
cliertl diretti: ne abblamo dalo prova
mantenendo valido il listino di maggio
2022 per (ulto il resto del'anno”. Ro-

berto Amato di Rivit riferisce che a
sua azienda ha risposto a questi “temi
mollo concrell con intervenh slrategiei
UTUEIF'--??H!IVI e finanziari, Abbiamo n-
crementato Il nosiro stock per garantire
la disponibilita prodolti ai noslri clienti;
abbiamo rivisto tutta la nostra supply
chain ed inserito nuovi manager e pro-
lessionalta. Quest problemi ¢l hanno
consentito di sviluppare nuovi modelli

"Oltre allo ¢

quelli utili

siamo molto conc

Ivan Vanini Panozzo

e competenze; Oggi siamo molto pid
sereni nellaffrontare evenuall difficol-
14" Non ha risenlito particolarmente
di guesto problema Mungo. Giorgio
Moschini spiega che si tratta di un ri-
sultato dovulo al fatto che "il nostro ma-
gazzing & molto strutturato ¢ ha saputo
rispondere alle esigenze della clientela
con punfualitd svizzera. Abblamo inol-
tre istituito un servizio di spedizione
espressa per | casi in cui & necessaria
una consegna d'emergenza”

do & strategico e

1} le Brico, q
come affronta la categoria

Tra le aziende protagoniste di questo
dosgsier, soltanto quelle che trattano
un articolo estremamente tecnico non
considerano strategico il canale Brico
Giorgio Moschini, Responsabile Mar-
keting Strategico di Mungo  premette
“i nostri prodotti di fissaggio meccanico
sono molto tecnicl, destinati a profes

sionisti, e quindi il canale Brico non &
strategico per noi. Sappiamo, perd, che
alcuni hobbisti particolarmante esigen-
1i scelgono | nostri prodotti”. Moschini
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) alz

8 capacita a nan condurte

Fedtiricka & la versatiied, Mettendo a frutta quasie caraftensiche Coils piastca, MaNends proocons una
gamma o arficod of minuera in clastica che consente a¥a clantels o individuas i sokasions pit acatn

ammetle che In questo cavale “pro-
babilmente oggi anche il bricoleur pio
esigente lrova soddisfazione alle pro-
prie esigenze applicative, La gamma &
ampia e profonda sia in modo e i prezzi
adeguati alla qualith e alle performan-
ce dei nostri prodotti”. Non da oggl per
Rivit questo & "un canale moito impor-
tante che’, dichlara Roberto Amato,
Direttore Commerciale “lo presidiava
gid con grande attenzione”. Su questo
fronte  dopo "Il recenle ingresso nella
compagine socletana del Gruppo Fervi
possiamo contare su una rate capilla-
re di rivenditori molto preziosa sia per
la distribuzione del prodotto sia per il
servizio di consulenza che | rivenditori
specializzatl possono offrire all'utenza
finale. Con guesta rele gia struttura-
fa e preparata possiamo immaginare
oftimistiche previsioni di crescita nelle
vendile e di migliorare la brand aware-
ness del nosiro marchio, che proprio
nel 2023 festeggia | suoi primi 50 anni
di vita™,

Gii i Guli Ammini: ¥e Uni-
co di Allfix csserva che "il canale Bri-
co & stralegico per la nostra azienda
in guanto ¢i permette di raggiungere |
clienti hobbisti e di rendere pil visibile
Il nestro marchio. Questo canale al mo-
mento incide per citca il 25% delle no-
stre vandite™. In merito all'assortimento
Guling ritiene cha “che I'assortimanto
proposto da questo canale sia In linea
con le esigenze dal suo target di clisn-
tefa in termini di ampiezza, di profonci-

ta e anche di posizionamento prezzo®,

“La nostra azienda” risponda Valentina
Benetazzo, Product Manager Elemalic
Spil di ITW aly cuando la sollecitiamo
su questo tema “& storicamente foca-
lizzata sul canale della distribuziore
tradizienale, sulle ferramenta abbiamo
sempre avwio una presenza importan-
te. Infatti, circa un terzo del totale delie
nostre vendite & rivolto a questo cana-
le. Essere presenti in ferramenta ci con-
sante dl raggungere la figura dell'arti-
giano, di ogni tipologia, e di intercettare
i profassionisti che si alfidano alle ferra-
menta in caso di lavon particolari o dei
quall vi & poca esperienza” In merilo
all'assortimento proposto da guesto ca-
nale nal fissaggio meccanico Benataz-
zo riferisce che “per ora & allinaato. I
Erico & un canale che sta attraversan-

*“| numeri sono positivi e
confermano il percorso
di crescita che avevamo
preventivato. La frenata sui
bonus al momento non ha
avuto impatto sulle nostre
performance”

Roberto Amato Rivit

do un pericdo di transiziona verso una
modalita pli “digitale” di gastire | propri
ordini @ i propri clianti. Sempre di pis
si vedono ferramenta munite di sito in-
ternet che offrono la possibilita di ordi-
nare online. Anche a livelio di offerta,
€ possibile rovare gammea o prodaolto
ample e con un buon livello di specifi-
cita e, sicuramenta, di conoscenza del
prodotio

Per romeo maestri "Il canale Ferra-
menta + Gds in Malia rappresenta |l
55% del fatturato” rivela Simone Pic-
cini. Responsabile Commerciale, alli-
dando a quesia cifra il compito di dare
perceziona della rilevanza che ha per
|a sua azienda. "Grazie a quesio cana-
le riusciamo ad interceltare le richieste
dei piccoli artigiani & gll appassionati
del DIY. Ritengo, infine, che l'assorti-
mento proposto sia abbastanza in linea
con le esigenze degl ulilizzator finali”
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RIVIT al Fastener
Fair Global 2023

Rivit ha consolidato la sua presenza sui mercati
esteri partecipando a fine marzo alla Fastener
Fair Global di Stoccarda. Per |'occasione & sta-
to allestito uno stand funzionale a promuovere
l'immagine, i prodotti e i servizi di un'azienda
storica, che proprio nel 2023 si prepara a
festeggiare | 50 anni di attivitd. Sono stati
presentati i diversi sistemi di fissaggio che Rivit
propone al mondo dell’edilizia e dell'industria,
con una particolare attenzione alle esigenze
dell'automotive. Rivit & un punto di riferimento
nel mondo fasteners & tools con rivetti, insert
e rivettatrici, 8 una particolare attenzione ai
servizi di consulenza alle aziende.
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L'eccellenza dei sistemi di fissaggio incontra quella della meccanica,
grazie a una sponsorizzazione che vede l'azienda Rivit, leader nel
mercato dei rivetti e delle rivettatrici, prendere parte a due dei cam-
pionati del motorsport per la stagione 2023: Suberbike e Supersport.
L'azienda ozzanese, attiva dal 1973 nella produzione e vendita dei si-
stemi di fissaggio. fornisce | propri prodotti al team Aruba.it Racing-
Ducati per sostenere | meccanici nel loro lavoro di manutenzione e di
messa a punto delle moto e dei box. durante tutto il campionato, ab-
binando il proprio marchio alle rosse di Borgo Panigale. in provincia
di Bologna. "La scelta di puntare sul motorsport con il marchio Rivit
trova una coerenza non solo nella logica di valorizzazione del nostro
territorio. da sempre terra di motori. ma anche per valorizzare a li-
vello di Gruppo Fervi - di cui siamo parte - il sostegno alle superbike
nostrane’, commenta Guido Greco. CEO di Rivit. nella foto.
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RIVIT

WWW.rivit. it

Per un fissaggio affidabile, I'azienda propone | ri-
vettl Girenv, robusti e facili da usare. Infaffl, grazie
dlla laga di alluminio di cui sono composti € alla
guarnizione in neoprene di cui sono dotati, sono im-
permeabili & in grado di resistere a corrosione e mal-
tempo. Inaltre, I meccanismo di funzionamento permetie
la rottura del chiodo a filo della superficie & la distribuzione
della forza di serraggio altraverso |e tre-ali di pressione su
un'ampia area delle superficl senza danneggiarle; anche
per superfic curve e flessibill, Grazie' a queste caratteri-
stiche | Glreriv sono ideall sopratiutto per lnstallazione di
pannelli fotovoltalci.
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Il rivetto Gtreriv € una sintesi di ricerca e
innovazione

Tutto pronto per la Fastener Fair Global di Stoccarda dove Rivit sara presente con i suoi
sistemi di fissaggio e i nuovi tool per presidiare il mercato di riferimento. Tra i prodotti a
catalogo il Gtreriv con guarnizione in neoprene € un campione di fissaggio, soprattutto
per I'edilizia e per i pannelli fotovoltaici. Gtreriv, rivetti a strappo facili e veloci da fissare
grazie al meccanismo che permette la rottura del chiodo a filo della superficie,
assicurando I'efficacia del rivetto su giunzioni con spessori diversi. Impermeabili, robusti
e a tenuta stagna, i Gtreriv fanno parte dell'ampio catalogo di sistemi di fissaggio che
I'azienda emiliana Rivit offre ai settori dell’edilizia, dell'industria e della rivendita.

Questi rivetti sono studiati per essere utilizzati anche su superfici morbide, sottili,
flessibili e fragili, perché grazie alle tre grandi ali di pressione, la forza di serraggio viene
distribuita su un’ampia parte della superficie, evitandone il danneggiamento. In questo
modo qualsiasi materiale pud essere rivettato in piena sicurezza. | Gtreriv sono inoltre
caratterizzati da una buona resistenza di trazione ma anche ai tagli e alle vibrazioni,
elementi che li rendono adatti a fissaggi di precisione grazie a un livello di presa
eccellente persino sulle superfici curve.

Rivit ha pensato questi rivetti per il settore dell’edilizia perché grazie alle loro
caratteristiche di impermeabilita, data dalla guarnizione in neoprene posta sotto la testa,
e di resistenza alla corrosione dovuta alla lega di alluminio che costituisce boccola e
chiodo, sono efficaci anche in condizioni atmosferiche critiche. In particolare, i Gtreriv
sono adatti per fissaggi sulle staffe che sostengono i pannelli solari fotovoltaici su
lamiere grecate e pannelli sandwich.

Per garantire il serraggio di spessori con ampiezza diversa, i rivetti Gtreriv sono
disponibili in diversi diametri e lunghezze (d.5,2mm, d.6,3mm e d.7,7mm) e possono
essere a testa tonda o larga a seconda delle necessita. Per adoperare questi rivetti
I'azienda ozzanese, da sempre vicina ai clienti con una preziosa attivita di consulenza,
propone a catalogo anche tools idonei al fissaggio di Gtreriv.

Rivit sara a Stoccarda (GER) alla fiera internazionale di settore per sistemi e tecnologie
di fissaggio Fastener Fair Global dal 21 al 23 marzo. Presso lo stand (Pad 03/1702) sara
possibile vedere le novita e conoscere meglio il catalogo Rivit.

Per qualsiasi informazione sui rivetti Gtreriv e sugli altri prodotti a marchio Rivit &
possibile consultare il sito www.rivit.it oppure contattare il servizio clienti dell'azienda
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Rivit to promote fastening systems at
Lamiera Exhibition
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Fiera Lamizra will be held in Milan from May 10-13, 35 one of the most important international events in the shest matal forming and cutting

industry, Rivit will focus on the added value offerad by the Company at the event.

In addition to a comprehensive catalogue of fasteners and tools dedicated to the roofing, construction and industrial sectors, Rivit brings SO
years of experience, offering high quality pre anc sfter-szles support, slong with 3 system for monitoring and verifying fasteners, based on

digital contrel.

ControlRiv, is the control system designed by the Emilia-based Rivit Company with the aim to eliminate any errors in fastening operations in the
industrizl environment. At pilan, there will be the opportunity to test this system, but also to take advantage of personzlised consuitancy,

which has always been one of the Company's greatest strengths.

Thanks to the system consisting of 3 Primary module, which acts as the system's Maszer, and a series of Replica modules, up to 12 riveting tools
can be connected and managed simultansousty, bringing numerous advantages to the production line. In fact, the ControlRiv makes it possible
to identify the optimum curve for blind rivets and rivet nuts fastening; in case of errors, it stops the operations aflowing the operstor to

intervene to correct 2 fastener that is not in ling with the required standard. This heips to build an imags of relizbility but alse 1o avoid costs

related to any ncnconformi

From May 10 1o 13, Rivit will be at Stand £01, Hall 15 of Fierz Lamiera.

WWwrl

WWW.

P.21



URL :http://techmec.it
PAESE :ltalia
TYPE :Web Grand Public

techmec.it

» 20 aprile 2023 - 08:48 > Versione online

50 anni di Rivit, esperienza e qualita per
sistemi di fissaggio 4.0

Alla fiera Lamiera Lamiera Rivit festeggia 50 anni e il valor aggiunto di servizi pre- e
post-vendita sui sistemi di fissaggio con controllo digitale 4.0.

Rivit festeggia in questo 2023 il suo primo mezzo secolo con una storia e un’esperienza
che guardano sempre al futuro.

Oltre al ricco catalogo di fastener e tool dedicati ai settori della lattoneria, dell’edilizia e
dell'industria, Rivit presidia il suo mercato con la forza di 50 anni di esperienza, offrendo
servizi a supporto della pre-vendita e post-vendita insieme a una soluzione per il
monitoraggio e la verifica dei fissaggi basato sul controllo digitale, pensata per aziende
di diverse dimensioni, dall’artigiano all'Industria 4.0.

Si tratta di ControlRiv, il sistema di controllo studiato dall’azienda emiliana per eliminare
eventuali errori nelle operazioni di fissaggio in ambito industriale. In fiera Lamiera non
solo ci sara la possibilita di testare questo sistema, ma anche di godere di un’attivita di
consulenza personalizzata, da sempre punto di forza dell’azienda.

Grazie al sistema composto da un modulo Primary (che agisce da Master del sistema) e
da una serie di Replica, € possibile collegare e gestire in contemporanea fino a un
massimo di 12 rivettatrici, portando numerosi vantaggi alla linea di produzione che risulta
cosi piu precisa e ripetitiva. ControlRiv consente infatti di identificare la curva ottimale
per il fissaggio di rivetti e inserti, e in caso di errori interrompe I'operazione consentendo
all'operatore di intervenire per correggere un fissaggio non in linea con lo standard
richiesto. In questo modo si contribuisce a costruire un'immagine di affidabilita
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dell’azienda ma anche di evitare i costi relativi ad eventuali non conformita.

Rivit presenta tutto questo alla manifestazione Lamiera in programma a fieramilano di
Rho (MI) il 10-13 maggio 2023 (pad.15 — stand EQ01), uno degli eventi internazionali piu
importanti nel settore dell'industria per la deformazione e il taglio della lamiera. Tra i sei
temi tecnologici trattati quest’anno, figura anche quello della Fastener Industry in cui
Rivit & fra i principali player.
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50 anni di Rivit, esperienza e qualita per
sistemi di fissaggio 4.0
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Rivit festeggia in questo 2023 il suo primo mezzo secolo con una storia e un’esperienza
che guardano sempre al futuro.

Oltre al ricco catalogo di fastener e tool dedicati ai settori della lattoneria, dell’edilizia e
dell'industria, Rivit presidia il suo mercato con la forza di 50 anni di esperienza,
offrendo servizi a supporto della pre-vendita e post-vendita insieme a una soluzione per
il monitoraggio e la verifica dei fissaggi basato sul controllo digitale, pensata per
aziende di diverse dimensioni, dall’artigiano all'Industria 4.0.

Si tratta di ControlRiv, il sistema di controllo studiato dall’azienda emiliana per eliminare
eventuali errori nelle operazioni di fissaggio in ambito industriale. In fiera Lamiera non
solo ci sara la possibilita di testare questo sistema, ma anche di godere di un’attivita di
consulenza personalizzata, da sempre punto di forza dell'azienda.

Grazie al sistema composto da un modulo Primary (che agisce da Master del sistema) e
da una serie di Replica, € possibile collegare e gestire in contemporanea fino a un
massimo di 12 rivettatrici, portando numerosi vantaggi alla linea di produzione che
risulta cosi piu precisa e ripetitiva. ControlRiv consente infatti di identificare la curva
ottimale per il fissaggio di rivetti e inserti, e in caso di errori interrompe I'operazione
consentendo all’operatore di intervenire per correggere un fissaggio non in linea con lo
standard richiesto. In questo modo si contribuisce a costruire un'immagine di affidabilita
dell’azienda ma anche di evitare i costi relativi ad eventuali non conformita.

Rivit presenta tutto questo alla manifestazione Lamiera in programma a fieramilano di
Rho (MI) il 10-13 maggio 2023 (pad.15 — stand EO1), uno degli eventi internazionali piu
importanti nel settore dell'industria per la deformazione e il taglio della lamiera. Tra i sei
temi tecnologici trattati quest’anno, figura anche quello della Fastener Industry in cui
Rivit & fra i principali player.
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