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Rivitcollaboraconil teamAruba.it Racing–Ducatineicampionati
SuperbikeeSuperSport
L’eccellenzadeisistemidifissaggioincontral’eccellenzadella
meccanicainunasponsorizzazionechevedràl’aziendaleader

nelmercatodeirivettiedellerivettatriciprendereparteaduedei

campionatipiùprestigiosidelmotorsportperlastagione2023:
SuberbikeeSupersport.L’aziendaozzanese,attivadal1973nella

produzioneenellavenditadisistemidi fissaggio,forniràinfatti ipropri

prodottialteamAruba.it Racing–Ducatiper sostenerei meccanici

nellorolavorodimanutenzioneedimessaapuntodellemotoedei box

durantetuttoil campionato,abbinandoil propriomarchioallerosse
diBorgoPanigale.Unacollaborazionechenasceperpromuoveree
sottolineareil collegamentotradueeccellenzedelterritorioemiliano,

luogochedasempreattraee favoriscel’insediamentodi imprese
legateallameccanicaeaimotori. In questoambitosi collocalascelta

dell’aziendaozzanesecheconDucatie conil motorsportcondivide

valorieprincipicomel’attenzioneeil supportoa ricercae innovazione

peruncostantemiglioramentodiprodottieperformance.
Il campionatodellederivatedi serie,inpartenzanelweekend24- 26

febbraio,si articoleràin12rounddisputatisullepiùimportantipiste
internazionalie toccheràsuoloitalianoinEmilia-Romagna, aMisano

Adriatico(02- 04 giugno).Il teamAruba.it Racing- Ducati vedrà

scendereinpistail campionedelmondoin caricaAlvaro Bautistae

l’italiano MichaelRubenRinaldiperla SBK,mentreinSSPcorrerà

NiccolòBulega.«ConlasponsorizzazionedelteamAruba.it Racing–
Ducati,riprendiamoilnostrorapportoconlo sportdopounpaiod’anni
diinterruzione.Lasceltadi puntaresulmotorsportconil marchio

Rivittrovaunacoerenzanonsolo nellalogicadivalorizzazionedel
nostroterritorio,dasempreterradimotori,maanchepervalorizzare

alivello di GruppoFervi(di cuisiamoparte)il sostegnoallesuperbike

nostrane.Parteciparecome sponsoraicampionatimondialiSBKeSSP

èdunquepernoiun’importanteoccasioneper faremergerelaqualità

deinostriprodotti,ingradodisoddisfaregli alti standardrichiestiin

competizionisportivedi massimolivello, mamette inluceanche
l’ambizionedipresidiareiverticidelnostromercatodi riferimento»,
hacommentatoGuido Greco,CEOdiRivit.
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PERLA RIVETTATURA

SUSUPERFICISOTTILI

Nel catalogoRivit sonoprotagonistii rivettiGtreriv,realizzaticonguarnizione in neoprene

e conunmeccanismochepermettelarotturadelchiodoa filo dellasuperficie,assicurandol'efficacia

del rivetto sugiunzionicon spessoridiversi. di omeliaBeiotti

in occasione della recente Fastener Fair

Global di Stoccarda,Rivit ha presentatoi
suoi servizi esistemidi fissaggioinnovativo

e tra questi spiccanoGtreriv, rivettia strap-

po facilievelocidafissare grazie al mecca-
nismo chepermette la rottura del chiodoa
filo della superficie,assicurandol'efficacia
del rivetto su giunzionicon spessori diver-

si. Impermeabili,robusti eatenutastagna,
questi rivetti sono studiatiper essereutiliz-

zati anchesu superficimorbide,sottili, fles-

sibili efragili,perché graziealle tre grandi ali

di pressione,la forzadi serraggio vienedi-
stribuita su un'ampiaparte della superficie,
evitandone il danneggiamento, in questo

modo qualsiasimateriale può essererivet-

tato in pienasicurezza. I Gtreriv sono inol-

tre caratterizzatida unabuona resistenzadi

trazionemaancheai tagli e alle vibrazioni,
elementiche li rendono adattia fissaggidi

precisionegrazieaunlivello di presa eccel-

lente persinosullesuperfici curve.

Ideali per condizioni
atmosferichecritiche
Rivit ha pensatoquestirivetti per il settore
dell'ediliziaperchégraziealle loro caratteri-

stiche di impermeabilità,datadallaguarni-

zione in neopreneposta sotto la testa,e di

resistenzaalla corrosione dovuta alla lega

di alluminiochecostituisce boccolae chio-
do,sonoefficaci anchein condizioniatmo-

sferiche critiche, in particolare,iGtreriv sono
adatti per fissaggisulle staffe che sosten-

gono i pannellisolarifotovoltaici su lamiere
grecateepannellisandwich. Pergarantire
il serraggiodi spessoricon ampiezzadiver-

sa, i rivetti Gtreriv sono disponibiliin diver-

si diametri e lunghezze(d.5,2mm,d.6,3mm

e d.7,7mm)e possono esserea testa tonda
o largaaseconda dellenecessità.Perado-

perare questi rivetti l'aziendaozzanese,da
semprevicinaai clienti con una preziosaat-

tività di consulenza,proponeacatalogoan-

che toolsidonei alfissaggio di Gtreriv.
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PROMOZIONE

BRAND FERRAMENTA: TUTTI

PAZZI PER LE COMPETIZIONI

MOTOCICLISTICH

Numerose aziende del

mondo ferramenta hanno

scelto di sposare loro

marchio con un team

motociclistico di MotoGP o

Superbike: scopriamo quali

sono e perché lo fanno.

MASSIMO CASOLARO

le aziende

del settore

ferramentautensileriae le

competizionimotociclistiche è una realtà

ormai consolidata . Da sempre c'

stata un affinità elettiva tra questi

due mondi , ma la tendenza

sembranettamente in crescita negli
ultimi anni con un numero

consistentedi brand che investono

nei due principali circuiti di

categoria- MotoGp e Superbike

come official supplier , come

sponsor di un pilota o come

sponsor tecnico con marchio

sullalivrea della moto.

Ma perché così tanti brand del

nostro comparto investono nelle

sponsorizzazioni del motorsport?

La prima risposta , facilmente

intuibile, risponde a un elementare

principio di marketing sportivo:

legare il marchio di prodotti

tecnici(come lo sono i nostri) al

concetto di performance è un

connubio vincente ; sequalcosa è
abbastanza buono per una

motociclettao automobile da
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petizione , allora sarà eccellente

per l
'

uso uso quotidiano . Inoltre

le corse sono virili , affascinanti

sinonimo di coraggio e un

concentratodi tecnologia e di

meccanicad
'

avanguardia e quindi

travalicano la funzione di

strumentopubblicitario , diventando

un tramite aspirazionale per il

consumatore.

Le specificità del motorsport

Certo , ogni sponsorizzazione

sportiva può riprodurre nel

consumatorequesto desiderio di

immedesimazione, ma il

motorsportha alcune caratteristiche

peculiari . La prima èil ruolo

decisivoche il mezzo tecnico ha

nella costruzione del risultato

sportivo . Anche in altri sport

esisteuna componente legata agli

strumenti usati (scarpe , sci,

biciclette, ecc) ma raramente

questaè tanto decisiva perla vittoria

o la sconfitta . In secondo luogo
è difficile incasellare queste

disciplinecome sport individuali

o di squadra: specie nelle loro

forme più avanzate,

automobilismoe motociclismo muovono

squadre di centinaia di persone

ma hanno solo un individuo al

manubrio o al volante . Infine

queste grandi serie motoristiche

hanno un' impronta e un impatto

veramente globale: tutti gli sport

anche le leghe o le serie più
popolaricome la Premier League o

la NBA , sono fisicamente legate

a un determinato territorio

geografico, mentre Formula 1,

MotoGPe gli altri grandi circuiti del

motorsport sono gli unici che

trasferiscono lo stesso spettacolo

in molti luoghi diversi ,

diventandoa tutti gli effetti show

sovranazionalie in definitiva

piattaformemobili di marketing per

gli investitori.

E allora , perché le moto in par-

ticolare? E' evidente che quanto

detto finora vale sia per le

competizionimotociclistiche che

per quelle automobilistiche , ma

oggi MotoGp e Superbike han

PROMOZIONE

no decisamente un rapporto

notorietà più vantaggioso ,

almenoper quanto riguarda i

paesi dell Europa mediterranea.

La Formula Uno , che in passato

era stata avvicinata da alcuni

brand del nostro settore ,

attualmenteè alla portata solo di

grandi multinazionali.

Ma passiamo ai fatti e scopriamo

quali aziende hanno in esserenel

2023 attività di sponsorship con

le varie serie delle competizioni

motociclistiche.

Beta Utensili con Yamaha

in MotoGP e in

Storica e consolidata la

partnershipdi Beta Utensili con team

di MotoGP e di WorldSBK.

L
'

azienda , nell
'

anno in cui

festeggiail centenario dalla sua

fondazione , è official partner e

official sponsor del Monster

Energy Yamaha MotoGP Team ,

Storica e consolidate la collaborazionedi Betacon la
Yamahaufficiale in MotoGP. Nel 2023 l

'

azienda partnere
official sponsordel Monster EnergyYamaha; il logo compare
sul cupolino della motoaccanto a quello del costruttore.

2 . Di vecchia data anche il sodalizio in MotoGPtra Lavor
e il team LCRHonda di Lucio Cecchinello. Anche in questo
casoil logo apparesulla livrea della moto.

Utility ha creato una linea di prodotti
personalizzatiper Ducati Corse, squadra campionedel

mondo2022 della

che da oltre vent' anni si affida

agli utensili Beta .
Quest'

anno

Beta, oltre ad essereprotagonista

nei box , avrà il suo logo sulle

divise del team e saràben visibile

sui cupolini delle due moto

accantoa quello Yamaha . Inoltre

prosegue anche la personal

partnershipcon Fabio Quartararo

23enne campione del mondo

MotoGP 2021 in qualità di Beta

Ambassador . I primi mesi del

2022 , Beta con il team GYTR
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4. Maurer, marchio

di proprietà di

dà il suo nome
al team chepartecipa
alla nuovaedizione
del trofeo monomarca

Aprilia.

5 Fervinel 2023

rinnova per il terzo
anno consecutivo

la sponsorshipdel

pilota di WorldSBK
Michael Ruben

del team

Aruba it Racing
Ducati.

GRT Yamaha WorldSBK aveva

realizzato la prima web-serie
"

Behind the box . Beta Sound

Tools nata dall
'

idea di raccontare

la Superbike attraverso i suoni

unici degli utensili Beta che

accompagnanoogni momento

dellavita nei box Interviste e

immaginiin presa diretta , 5 episodi
che raccontano l

'

inedito dietro

le quinte con protagonista un

membro del team GYTR GRT

Yamaha e gli utensili

PROMOZIONE

Beta che con il loro iconico
"

sound" sono i compagni più
fedeli dei meccanici del team.

La web-serie si èsviluppata tra

]' headquarter di Yamaha Motor

Racing di Lesmo , dove l
'

azienda

realizza e testa i motori ,la

strutturadi Reggio Emilia , sede del

GYTR GRT Yamaha

Team, il circuito di Misano

Adriaticodove sono stati effettuati i

primi test di stagione e le gare

del campionato SBK 2022.

Alcuni numeri della MotoGP
- 200 Paesi e territori ricevono la programmazione in diretta o differita

- 369 Milioni di famiglie raggiunte

- 45 .725 ore di MotoGP trasmesse in un anno

- 9 .248 rappresentanti dei media di 62 Paesi

- 2 ,5 milioni di spettatori in pista , con oltre 100 .000 ad ogni evento

- L
'

83%% del pubblico tende a scegliere un marchio perché lo associa alla MotoGP

- II 68%% del pubblico ha acquistato un prodotto grazie alla sponsorizzazione del MotoGP

- Costi pacchetti sponsorizzazione: da 50 .000 euro a 20 milioni di euro

Alcuni numeri della WorldSBK (Superbike)

50 .000 spettatori medi per gara

3 milioni di followers sui social media

Pubblico globale totale di 135 milioni di persone
- II 74%% del pubblico è maschio , 1' 84%% ha tra i 25 e i 45 anni , il 61%% è laureato

- 155 canali coinvolti nella trasmissione

- Oltre 17 .000 ore di trasmissione a stagione
- 51%% della copertura è in Europa, 29%% in Asia, 14%% in Africa , 6%% in America

- II 66%% degli spettatori possiede almeno una moto

- Più di 24 .4 milioni di pagine viste all
'

anno sul sito ufficiale del WSBK.

Fonte: Elaborazione Sports Marketing su dati Dorna, Nielsen Sports, CSM International

Lavor e il Team LCR

Honda in MotoGP

Lavor è protagonista per il quinto
anno consecutivo della MotoGP

grazie al Team LCR Honda di

cui èpremium partner e fornitore

ufficiale di prodotti per la pulizia

dal 2019. Un sodalizio , quella tra

Lavor e Lucio Cecchinello , Team

Principal di LCR Honda , che si

consolidato negli anni e

continuanel tempo con un rapporto

di fiducia e collaborazione a più
livelli: Lavor sostieneLCR Honda

Team come Premium Partner e

LCR si affida a Lavor per la

fornituradi prodotti per tenere

pulitoe sanificato non solo il suo

paddock ma anche i suoi spazi

nella sede del reparto corse di

SanMarino . Perla nuova stagione

Alex Rins scenderà in pista al

fianco di Takaaki Nakagami per

competere nel campionato 2023.

Diadora Utility official

supplier Ducati MotoGP

Dopo il successodella scorsa

stagione, la partnership tra Diadora

Utility e Ducati si è consolidata.

brand veneto ha creato una

capsule esclusiva dedicata alla

squadra campione del mondo

della MotoGP .L
'

azienda ha

lanciatola collezione Diadora Utility

Ducati 2023 per rispondere al

meglio alle esigenzedei lavoratori

con un outfit tecnico ,

personalizzatoDucati Corse, altamente

performante e dallo stile deciso.
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6. Rivit, azienda

del GruppoFervi
nel 2023 official

supplier del team

Racing-
Ducati.

7. WD-40 ha

rinnovato l accordo

di sponsorizzazione
con Prima Pramac

Racing in qualità
di sponsor tecnico

del team ancheper
la stagione2023

di

La capsule , ad edizione limitata

si compone di un' ampia scelta

di capi da lavoro: dalla Jacket

Softshell a tre strati , idrorepellente

ed altamente traspirante al Vest

Softshell in tessuto idrorepellente

elasticizzato per tutte le stagioni

dai Pant Performance in tessuto

idrorepellente elasticizzato al

bermudain tessuto elasticizzato con

trattamento wicking , fino alla

Sweatshirt garzata internamente

e la T-shirt Plus in materiale

tecnicoper fast drying.

Team Maurer (Ferritalia)

per il Trofeo Aprilia

RS660

Maurer , marchio di proprietà

di Ferritalia , dà il suo nome al

team che partecipa alla nuova

edizione del trofeo monomarca

Aprilia compreso nel palinsesto

del Campionato Italiano Velocità

e per una tappa nel

Campionatodel Mondo Superbike

che inizierà negli

autodromi nel mese di maggio.

Un progetto ambizioso dettato

dalla passione partita grazie al

lavoro con il testimonial Loris

Capirossi . B Campione del

Mondo, alla festa organizzata da

Maurer a febbraio , ha

confermatoquanto gli obiettivi e gli

intenti dell
'

azienda , tra cui la

forte volontà di voler accrescere

con la notorietà di Maurer tra i

giovani , si sposino perfettamente

con una realtà come il Trofeo

PROMOZIONE

Aprilia RS660 , con moto tutte

assolutamente identiche per
prestazionie regolamento , dove il

talento del pilota possa fare la

differenza.

Fervi con il pilota Michael

Rinaldi in Superbike

Una sponsorship che si rinnova

per il terzo anno consecutivo

quella tra l '

azienda attiva nel

settoredella fornitura di attrezzature

professionali Fervi e il pilota di

Michael Ruben

Rinaldi. Il marchio dell '

azienda di

macchine , utensili e attrezzature

da officina anche
quest'

anno sarà

presente sulla manica sinistra

della tuta del pilota e negli arredi

del box del team Aruba .it Racing
- Ducati . Fervi affiancherà e

supporteràil pilota romagnolo , da

sempre grande appassionato non

solo di motori ma anche di

meccanica, nella nuova stagione 2023

partita a fine febbraio . Una

comunicazionea 360°, con la

partecipazionedel pilota numero

21 a eventi , campagne di

comunicazionetradizionali e digitali

attraverso i social.

Rivit sponsor del team

Aruba . it Racing Ducati

Il marchio Rivit incontra l

eccellenzadella meccanica in una

sponsorizzazione che vede

l
'

azienda leader nel mercato dei

rivetti e delle rivettatrici - entrata

nel 2021 in Gruppo Fervi - pren

dere parte a due dei campionati

più prestigiosi del motorsport

per la stagione 2023: Suberbike

e Supersport . L ' azienda fornirà

infatti i propri prodotti al team

Aruba .it Racing-Ducati per

sostenerei meccanici nel loro

lavorodi manutenzione e di messa

a punto delle moto e dei box

durante tutto il campionato ,

abbinandoil proprio marchio alle

rosse di Borgo Panigale . Una

collaborazione che nasce per

promuovere e sottolineare il

collegamentotra due eccellenze del

territorio emiliano , luogo che

da sempre attrae e favorisce l
'

insediamento di imprese legate

alla meccanica e ai motori.

WD-40 e Prima Pramac

Racing MotoGP

WD-40 Company ha rinnovato

l
'

accordo di sponsorizzazione
con Prima Pramac Racing in

qualità di sponsor tecnico del

team anche perla stagione 2023

del MotoGP . Dal marzo ,

giornodella partenza del MotoGP , i

prodotti moto WD-40 Specialist

sono nei box del team per la

manutenzione delle due Ducati

Desmosedici GP, per assicurare

prestazioni ottimali alle moto

piotate da Jorge Martin e Johann

Zarco . WD-40 Company EMEA

e USA sono al fianco del team

dal 2017 e si confermano come

lo sponsor ufficiale perla pulizia

e la cura delle moto .
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Rivetti Gtreriv di Rivit a tenuta stagna

Impermeabili , robusti e a tenuta stagna , i rivetti a strappo Gtreriv sono

facili e veloci da fissare grazie al meccanismo che permette la rottura del

chiodo a filo della superficie , assicurando l
'

efficacia del rivetto su giunzioni

con spessori diversi . Adatti anche per superfici morbide , sottili , flessibili e

fragili , perché grazie alle tre grandi ali di pressione , la forza di serraggio

viene distribuita su un' ampia parte della superficie . Buona la resistenza di

trazione ma anche ai tagli e alle vibrazioni . Pensati per settore dell
'

edilizia

perché grazie all
'

impermeabilità , data dalla guarnizione in neoprene posta

sotto la testa, e di resistenza alla corrosione dovuta alla lega di alluminio che

costituisce boccola e chiodo , sono efficaci anche in condizioni atmosferiche

critiche . In particolare , sono adatti per fissaggi sulle staffe che sostengono i

pannelli solari fotovoltaici su lamiere grecate e pannelli sandwich . Disponibili in diversi diametri e lunghezze (d .5,2mm

d 6,3mm e d 7,7mm) , a testa tonda o larga . www .rivit .it
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PerquestocompartoTannosi è
apertoall'insegnadellapositività
La strettasui bonuse il permaneredi un certorumoredi sottofondocreato

dall'andamentodei prezzidellematerieprime nonhanno impedito alle

aziendeintervistatedi ottenererisultati comunquesoddisfacenti.
Tutte hannoconfermatodi averebuoneaspettativesull'andamento

del mercatonei prossimi mesi

Per le aziendedi questo settoreil 2022

è stato al contempo un annoricco di

opportunità - una su tutte l'effetto traino

dei Bonus su un settoredi riferimento

importante come quello edile - ma an-

che di sfide. Anche questosettoreha

infatti dovuto fare i conti con le critici-

tà legateall'approvvigionamentoe ai

costi delle materie prime. Nonostante

l'anno si sia apertocon una stretta sul

Superbonusche ha suscitatoun certo

allarmenei settori interessati,l'impres-

sione che si ricava dalle dichiarazioni

delle aziende intervistate in questo

dossierè che, al di là di questo,il set-

tore pensadi avere le carte in regola

per puntareaun annopositivo. Questa

convinzione poggiasui risultati ottenuti

nel primo trimestre. Giovanni Gulino,

Amministratore Unico di Allfix, defini-

sce come "molto positivo il bilancio dei

primi tre mesi dell'anno,che per quanto

riguarda noi hafatto segnareun incre-

mento importante sul 2022. La frenata

sui bonus hafatto rallentarela richiesta

degli articoli legati al mondo dell'e-

Elematic (ITW Italy) - Certificato ETÀ per fissaggi su calcestruzzoe su mattone forato, Trider è ideale
per fissaggiinserie, alternativo al chimico perché rapido, pulito e senzaaccessori.Disponibile anche in

versionepassantecon spessorefissabile fino a25 mm.

dilizia ma gli altri settori al momento

reggono". GiorgioMoschini, Respon-

sabile Marketing Strategico di Mungo

riferisce che "Il nostro primo trimestre

'23 è statopositivo, in crescitaein linea

con le nostre aspettative. Sentiamo il

generalerallentamento dovuto all'in-

certezza sul temadei bonusedilizi, ma

ciononostantesiamo ottimisti per il pro-

seguo dell'anno. Contiamo che il PNRR

dia nuovaspintaal settore". "I numeri

sono positivi" anchesecondoRoberto

Amato, Direttore Commerciale Rivit

secondocui "confermano il percorsodi

crescita cheavevamo preventivato.La

frenatasui bonusal momento non ha

avuto impatto sulle nostreperforman-

ce. Rivit è presentesul mercato con tre

canali distinti (Industria, Lattoneria e
Rivendita) presidiati da personaletec-

nico/ commerciale formatoecompeten-

te". Si mostra ottimistaancheIvan Va-

nini, Marketing Managerdi Panozzo.

" Il problemadei rincari

e dellacarenzadi

materieprimeè statoin

buonapartesuperato,

oggi addirittura stiamo

assistendoal calo dei prezzi

di alcunematerieprime"

Giovanni GulinoAllfix
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Anche se, dopo aver dichiarato che "il

bilancio del primo trimestre2023 è po-

sitivo e che le previsionidi venditaper il

2023sono buone" riconoscechesi sbi-

lancia in questaprevisione "nonostante

siadiventato quasiimpossibile fare una

pianificazione a medio/lungo termine

a causa del clima di incertezza dovu-

to alla situazione economicaattuale".

Anche Simone Piccini, Responsabile
Commerciale di romeo maestri riferi-

sce che "in questiprimi mesidel 2023

si respiraun clima di incertezza sul

mercatodato anchedaigrossisti nel far

stock. Perquantoriguarda l'andamento

delle vendite èancoramolto prestoper

fare una previsione, maci auspichiamo

unacrescitageneraleperpoter conclu-

dere un anno in positivo". Per quanto
nonsufficiente a comprometterele pro-

spettive per l'anno, la stretta sui bonus
e lo stop ai meccanismidi cessionedel

credito e sconto in fattura cheha mes-

so in crisi diverse imprese del settore

edile qualchecontraccolpol'ha creato.

Come ammette molto onestamenteVa-

lentina Benetazzo,Product Manager
Elematic Spit di ITW Italy. "Rispetto al
primo trimestredel2022, il Q1 2023 ha

registrato una leggerissimadecrescita
nei volumi di venditaper quanto riguar-

da il fissaggio meccanico.La ragione è

da cercarsinel cambio di rotta del Go-

verno per quantoriguarda i bonussta-

tali indirizzatialle ristrutturazioni immo-

biliari e di edifici. La diminuzione negli

incentivi sta difatti frenandola richiesta

di ristrutturazionie, quindi, anchela do-

manda del mercato di tutti quei prodotti

connessial mondo dell'edilizia. Tutta-

via", tienea specificare Benetazzo,la

suaaziendahatutte lecapacitàe le ca-

ratteristiche per superarequestacritici-

tà. Anzi. "Questi dati", prosegueinfatti,

"non minanoin alcun modo le nostre

previsioni perl'anno in corso.Abbiamo

una struttura di vendita capillare che ci

permettedi mantenereil contattocon

i nostri distributori e utilizzatori, racco-

gliendo daloro le informazioniprincipa-

li permantenereun correttoposiziona-

mento sul mercato. Pertanto, l'azienda

ITW Italia, con i suoi brand Elematic

e Spit per il fissaggiomeccanico,si

aspettauna crescita rispetto all'anno

precedentea due digit anchenel cor-

so del 2023. Questoè possibileanche
grazie al lancio di nuovi prodotti, con

l'impegno dell'aziendanel farli arrivare

pressoicantierie all'interno dei furgoni

dei propriclienti finali.

"Sulleferramenta abbiamo

sempreavutouna presenza

importante. Infatti, circa un

terzodel totale delle nostre

venditeè rivolto a questo

canale"

Valentina Benetazzo

ITW Italy

I fattorichetrainerannoil mercato

Suonacomeuna confermachelaposi-

tività mostratarispondendoalla doman-

da sulle previsioni per l'anno in corso
il fatto che le aziendasono convinte di

aver individuato dei target di utilizzato-

ri o, in qualchecaso,anchedei trend

su cui puntare con la propria gamma
di soluzioni per il fissaggio meccanico.

Dopomesi in cui il caro energiaèstato
al centrodel dibattito politico e anche
dellepreoccupazionidi aziendee fami-

glie, la spintaa cercaresoluzioni atte

a garantire un alleggerimentodeicosti

offre nuove opportunità ancheal mon-

do del fissaggio. RobertoAmato di

Rivit ritiene che "per quantoriguarda
il prodotto Gtreriv la grandeattenzio-

ne per l'autonomia energeticae per le

fonti di produzionesostenibili, faranno

crescere la richiesta. Il Gtreriv infatti

è il rivetto ideale per l'installazione di

pannelli fotovoltaici e solari termici, a
sostegnodegliinvestimenti per miglio-

rare la classe energeticadegli edifici

e della "green economy". Il prodotto è
la chiave di volta anchesecondoGior-

gio Moschini "Mungo", sottolinea"si

rivolge da sempre ai professionisti.

Quest'anno,attraversoprodotti innova-

tivi eprogetti di riforestazione, abbiamo

affinato la nostra specializzazionein di-

rezione di chi haa cuore la sostenibilità

ambientalee segue i protocolli CAM

(Criteri Ambientali Minimi - Ndr.)".

ValentinaBenetazzoriferisce che " ri-

spetto ai segmentidi mercato ai quali si

rivolge ITW Italia, i nostrienduserprin-

cipali sono l'installatoreelettrico, siare-

sidenziale che soprattutto industriale, e

il mondo dei cartongessisiti.Puntiamo

su tutti loro persostenerela nostra cre-

scita costante".Ritiene di averebuona

prospettiveanchenel mondodei brico-

leur Giovanni Gulinodi Allfix secondo

cui "anchequest'annosoprattuttogli

installatori e gli artigiani insieme agli

hobbisti faranno da traino ainostri pro-

dotti". SimonePiccini riferisce chedal

punto di vista di romeomaestri"gli uti-

lizzatori primari e di maggior interesse

per i nostri prodotti sono le aziendee

gli artigiani cheproduconoe lavorano

materiali in legno. A questisi aggiunge

» « —- O

aNYLON
T _ r

Giussani Rapid - Tassello prolungato universalein nylon, con uncorpoespandente a 4 settoriper aumen-

tare la capacità di tenutasu tutti i materialiedili. Il tasselloKSA/KSE è compostoda una vitecon impronta
Torx, in acciaio cementato e zincato e da un tassello in Nylon d8/d10 mm, con bordo svasato e zona

espandente prolungata.
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però anche una serie di utenti, appar-

tenenti a diversi settori, con esigenze

specifiche di fissaggio, sempre nell'am-

bito delle strutture in legno". Particolare

la prospettiva da cui guardaai driver

del mercatoIvan Vanini di Panozzo " Il

targetdi utilizzatori,nostriclienti, è mol-

to vario e trasversale;quindi, ci risulta

molto difficile prevederequale settore

sosterràdi più la domanda,più degli

altri".

" I nostriprodottidi

fissaggiomeccanicosono

molto tecnici. Sappiamo
chealcuni hobbisti

particolarmenteesigenti

li scelgono,ma il nostro

targetdi riferimentoresta
il professionista"

Giorgio Moschini Mungo

R& S,comesonostrutturatele azien-

de equanto è importante

Il rinnovamento della gammain ottica

siadi completamentodell'offerta sia di

introduzione di novità atte a soddisfa-

re specifiche esigenzerestauna delle

leve più efficaci in manoalle aziende

per continuare ad essereattrattivi sul

mercato. Per questomotivo ciascuna,

in funzione delleproprie dimensioni e

della propria organizzazionesi è strut-

turata per garantirsi la possibilità di

svolgere attività di Ricerca e sviluppo

dandovita a prodotti che per le loro

caratteristichepossonoottenerele cer-

tificazioni necessarie.Anche attivando

collaborazioni esterne.Giovanni Guli-

no di Allfix spiegache "ci avvaliamo di

laboratorie risorse esterne che collabo-

rano con i nostritecnici. Nel fissaggio
meccanicoci stiamo concentrandoso-

prattutto sull'innovazione del prodotto

brevettandoanchealcuni nuovi articoli

della futura gamma,abbiamo richiesto

nuovecertificazioni estiamo puntando
a migliorare il nostro servizio di conse-

gna tramite l'accordocon nuovi corrieri

più veloci". Anche Panozzo riferisce

Ivan Vanini, ha attivato " delle collabo-

razioni con consulenti esterni. Ovvia-

mente, nel nostro caso,non si parla di

fissaggiomeccanico,essendoi nostri

prodotti di plastica. Oltre allo studio di

nuovimateriali chepossonoesserepiù
performantidi quelli utilizzati solitamen-

te, siamo molto concentratinel soddi-

Allfix - Veloce e facile da installare Wall Driller Plusèun tasselloautoforantebimateriale per cartongesso
con tre alette espandibili edelevata capacità di tenuta. Sicuro per applicazionea soffitto, è ideale per

sfare le esigenzespecifiche di ogni

nostro cliente, procedendoalla custo-

mizzazione del prodotto ognivolta che

ciò è necessario/richiesto".

" Il repartodi ricerca e sviluppo della

nostracasa madre svizzera", dichia-

ra Giorgio Moschini di Mungo, "è

costantementealla ricerca di nuove

soluzioni applicativein sintonia con le

normative europee.Questaattenzione

al cliente ci consentedi offrire prodotti

di qualità certificata, soluzioni e servi-

zi innovativi per migliorare il lavoro dei
professionisti. Negli stabilimenti di Pa-

dova è presenteunUfficio Tecnico che

fornisce supportoal cliente rivenditore

ma ancheal professionista,se richiesto

con sopralluoghi e prove in cantiere.

Collaboriamo inoltre costantemente
con consulenti ecertificatoriesterni, sia
nazionali che internazionali".

ITW Italy, tiene a rimarcare Valentina

Benetazzo,è fortemente focalizzata

a comprendereprofondamente le esi-

genze del consumatorefinale target.

Questaattenzione èverificabile fin dai
primi step di ricercae sviluppo di ITW.

Il processonominato " Customer Back
Innovation" (CBI) sta per l'appuntoa
significare innovazione a partire dalle

esigenzedel cliente. L'area R& D, chesi

occupadi sviluppo nuovo prodotto, si

trova inclusa all'interno della Divisione

Sales& Marketing, e, quindi, è a stretto

contatto con il mercato e la forza ven-

dita. Il team CBI di ITW ha sviluppato

negli anni una forte conoscenzanello

sviluppo di tasselli meccanici,vantan-

do brevetti su numerosi suoi prodotti.

Tra i principali, è statala prima ad ide-

are
il tassellobi-materiale universale,

Bluefix, solo successivamentelanciato

sul mercatoda altri competitor. Un altro

prodotto totalmente innovativo è il Tri-

der, ancoranteanch'essobi-materiale

ad alteperformancecertificato sia per

applicazioni su calcestruzzoche su

muratura forata. In generale",prose-

gue Benetazzo", " i trend che stanno

guidando il teamdi Ricerca e Sviluppo

sono connessi al concettodi sicurez-
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"Gli utilizzatori primari

dei i nostri prodotti sono

le aziende e gli artigiani

che producono e lavorano

materiali in legno e anche

utenti di diversi settori,

con esigenze specifiche di

fissaggio nell'ambito delle

strutture in legno"

Simone Piccini

romeo maestri

za e affidabilità del prodotto percepito

dai nostri utilizzatori finali. Quindi, vi è

un'altissima attenzione per le certifi-

cazioni e la stretta collaborazione con

università per ottenere test di labora-

torio di alta qualità". Anche Benetazzo

include nella Ricerca & Sviluppo i servi-

zi. Infatti, conclude rilevando che "non

può mancare l'impegno dell'azienda di

fornire un alto servizio all'utente tramite

sito e formazione diretta nel campo sui

prodotti principali". Anche nel caso di

romeo maestri l'azienda è strutturata

per gestire al proprio interno le attività

di Ricerca & Sviluppo. Simone Picci-

ni spiega che "viene svolta all'interno

dell'azienda da un team Marketing che

collabora a stretto contatto con Ufficio

Tecnico e Produzione. Attualmente la

nostra attenzione è rivolta alle fissatrici

cordless ad alte prestazioni. L'obbietti-

vo principale che ci siamo prefissati è

di proporre all'utente finale, attrezzi di

fissaggio leggeri ma potenti, che non

affatichino l'utilizzatore e soprattutto

che diano la possibilità di essere ope-

rativi in ogni luogo. Ciò significa dare

la possibilità di non trasportare pesanti

compressori o dover dipendere costan-

temente dalla rete elettrica. La prima

nata con questi presupposti è la fissa-

trice Rocamatica.Si tratta di un attrezzo

sicuro e certificato IMQ, l'Istituto Italia-

no del Marchio di Qualità. Conforme

alle direttive CE e RoHS, rispetta tutti i

requisiti previsti in materia di protezio-

ne, salute e tutela dell'ambiente. Per

l'utente finale inoltre, proponiamo l'e-

stensione gratuita di garanzia 2+1 anni

ed un servizio di assistenzatecnica con

ricambistica per fornire un supporto

continuo a ogni esigenza".

Rincaro e carenza delle materie pri-

me. A che punto siamo?

Ilfenomeno ha impattato tutti i settori in-

dustriali negli ultimi due anni. Quello del

fissaggio meccanico è stato certamen-

Mungo - Tecnologiad'espansione Quattromassimi carichi di tenutaper fissaggi medi e leggeri, profon-

dità d'inserimento controllabile e sistema di blocco della viteche evita l'espansione del tassello in fase

d'inserimento: sono alcune caratteristichedel tassello MQ idoneo per tutti i materiali da costruzione e

indicato per utilizzocon viteper truciolare,del
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te uno dei più colpiti. Su questo fronte

il 2023 dovrebbe portare a un signifi-

cativo miglioramento. E questo grazie

a un'evoluzione del contesto generale,

ma anche agli sforziprofusidalle azien-

de. Anche se qualche strascico delle

difficoltàpassate continua a rimanere e

a proporrenuove sfide. Simone Picci-

ni, di romeo maestri spiega infatti: " in

questo periodo stiamo facendo i conti

con gli stock invenduti dei produttori

e grossisti che hanno acquistato a dei

costi che non rispettano il mercato at-

tuale. Per quanto sia possibile stiamo

cercando di aumentare la rotazione

delle scorte a nostro magazzino per

avere sempre di più un prezzo allineato

con il valore del mercato". Il problema

è "almeno parzialmente superato" af-

ferma anche Ivan Vanini osservando

che "non stiamo più subendo i rincari

dei prezzi dello scorso anno. Purtrop-

po, però i prezzi non sono tornati ai

livelli ante 2022 e, quindi, ci siamo do-

vuti organizzare ottimizzando i nostri

processi interni, per abbattere parte dei

costi". Conferma che il cambio di rotta

sui prezzi non è esente da complica-

zioni anche Giovanni Gulino di Allfix

"Il problema dei rincari e della caren-

za di materie prime è stato in buona

parte superato, oggi addirittura stiamo

assistendo al calo dei prezzi di alcune

materie prime. Per affrontare queste

criticità in passato abbiamo ampliato

il numero di fornitori e abbiamo incre-

mentato le nostre scorte di magazzino".

Valentina Benetazzo di ITW Italy spie-

ga che si tratta di " un problema ancora

non del tutto superato, per quanto ri-

guarda il costo sia della materia prima

che dell'energia. La nostra risposta è

stata revisionare i processi al fine di au-

mentare sempre di più i nostri livelli di

efficienza e ottimizzazione delle risorse.

Quello che ci siamo preoccupatidi fare

è stato diminuire il più possibile l'impat-

to dei costi da noi sostenuti sui nostri

clienti diretti: ne abbiamo dato prova

mantenendo valido il listino di maggio

2022 per tutto il resto dell'anno". Ro-

berto Amato di Rivit riferisce che la

sua azienda ha risposto a questi " temi

molto concreti con interventi strategici,

organizzativi e finanziari. Abbiamo in-

crementato il nostro stock per garantire

la disponibilità prodotti ai nostri clienti;

abbiamo rivisto tutta la nostra supply

chain ed inserito nuovi manager e pro-

fessionalità.Questi problemi ci hanno

consentito di sviluppare nuovi modelli

"Oltre allo studio di nuovi

materiali più performanti di

quelli utilizzati solitamente,

siamo molto concentrati

nel soddisfare le esigenze

specifiche di ogni nostro

cliente, procedendo alla

customizzazione del

prodotto ogni volta che ciò

è necessario/richiesto"

Ivan Vanini Panozzo

e competenze. Oggi siamo molto più

sereni nell'affrontare eventuali difficol-

tà". Non ha risentito particolarmente

di questo problema Mungo. Giorgio

Moschini spiega che si tratta di un ri-

sultato dovuto al fatto che "il nostro ma-

gazzino è molto strutturato e ha saputo

rispondere alle esigenze della clientela

con puntualitàsvizzera. Abbiamo inol-

tre istituito un servizio di spedizione

espressa per i casi in cui è necessaria

una consegna d'emergenza".

Il canale Brico, quando è strategico e

come affronta la categoria

Tra le aziende protagonistedi questo

dossier, soltanto quelle che trattano

un articolo estremamente tecnico non

considerano strategico il canale Brico.

Giorgio Moschini, Responsabile Mar-

keting Strategico di Mungo premette:

"i nostri prodotti di fissaggio meccanico

sono molto tecnici, destinati a profes-

sionisti, e quindi il canale Brico non è

strategico per noi. Sappiamo, però, che

alcuni hobbisti particolarmente esigen-

ti scelgono i nostri prodotti". Moschini

romeo maestri - La fissatrice Rocamatica è alimentatacon una batteriaricaricabile con tecnologia

al litio.L'ampio frontale in acciaio temperato garantisce in fase di sparo un'altastabilità mentre,il

regolatore di potenza consente di modulare una maggiore o minore infissione delpunto nel legno.

Tutti i diritti riservati

Ferramenta 2000 Har

PAESE : Italia 

PAGINE : 48;49;50;52;53;54

SUPERFICIE : 576 %

AUTORE : N.D.

1 aprile 2023

P.15



Panozzo - Leggerezza, resistenza alla corrosione, robustezza, resistenza, la capacità di non condurre

l'elettricità e la versatilità.Mettendo a frutto queste caratteristichedella plastica, l'aziendapropone una

gamma di articoli di minuteriain plastica che consente alla clientela d'individuare la soluzione più adatta

alle sue esigenze

• o 5* N>
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ammette che in questo canale "pro-

babilmente oggi anche il bricoleur più

esigente trova soddisfazione alle pro-

prie esigenze applicative. La gamma è

ampia e profonda sia in modo e i prezzi

adeguati alla qualità e alle performan-

ce dei nostri prodotti". Non da oggi per

Rivit questo è "un canale molto impor-

tante che", dichiara Roberto Amato,

Direttore Commerciale " lo presidiava

già con grande attenzione". Su questo

fronte dopo "il recente ingresso nella

compagine societaria del Gruppo Fervi

possiamo contare su una rete capilla-

re di rivenditori molto preziosa sia per

la distribuzione del prodotto sia per il

servizio di consulenza che i rivenditori

specializzati possono offrire all'utenza

finale. Con questa rete già struttura-

ta e preparata possiamo immaginare

ottimistiche previsioni di crescita nelle

vendite e di migliorare la brand aware-

ness del nostro marchio, che proprio

nel 2023 festeggia i suoi primi 50 anni

di vita".

Giovanni Gulino, Amministratore Uni-

co di Allfix osserva che " il canale Bri-

co è strategico per la nostra azienda

in quanto ci permette di raggiungere i

clienti hobbisti e di rendere più visibile

il nostro marchio. Questo canale al mo-

mento incide per circa il 25% delle no-

stre vendite". In merito all'assortimento

Gulino ritiene che "che l'assortimento

proposto da questo canale sia in linea

con le esigenze del suo target di clien-

tela in termini di ampiezza, di profondi-

tà e anche di posizionamentoprezzo".

" La nostra azienda" rispondeValentina

Benetazzo, Product Manager Elematic

Spit di ITW Italy quando la sollecitiamo

su questo tema " è storicamente foca-

lizzata sul canale della distribuzione

tradizionale, sulle ferramenta abbiamo

sempre avuto una presenza importan-

te. Infatti, circa un terzo del totale delle

nostre vendite è rivolto a questo cana-

le. Essere presenti in ferramenta ci con-

sente di raggiungere la figura dell'arti-

giano, di ogni tipologia, e di intercettare

i professionisti che si affidano alle ferra-

menta in caso di lavori particolari o dei

quali vi è poca esperienza". In merito

all'assortimento proposto da questo ca-

nale nel fissaggio meccanico Benetaz-

zo riferisce che "per ora è allineato. Il

Brico è un canale che sta attraversan-

Rivit -1 rivettia

in particolare

grandi ali di

serraggio sulla

" I numeri sono positivi e

confermano il percorso

di crescita che avevamo

preventivato. La frenata sui

bonus al momento non ha

avuto impatto sulle nostre

performance"

Roberto Amato Rivit

do un periodo di transizione verso una

modalità più " digitale" di gestire i propri

ordini e i propri clienti. Sempre di più

si vedono ferramenta munite di sito in-

ternet che offrono la possibilitàdi ordi-

nare online. Anche a livello di offerta,

è possibile trovare gamme di prodotto

ampie e con un buon livello di specifi-

cità e, sicuramente, di conoscenza del

prodotto.

Per romeo maestri "il canale Ferra-

menta + Gds in Italia rappresenta il

55% del fatturato" rivela Simone Pic-

cini, Responsabile Commerciale, affi-

dando a questa cifra il compito di dare

percezione della rilevanza che ha per

la sua azienda. "Grazie a questo cana-

le riusciamo ad intercettare le richieste

dei piccoli artigiani e gli appassionati

del DIY. Ritengo, infine, che l'assorti-

mentopropostosia abbastanza in linea

con le esigenzedegli utilizzatori finali".

strappoGtrerìv sono ideali per l'ambito edilizio,

per pannelli fotovoltaici elamiere grecate. Le tre

pressione di cui sono dotati,distribuiscono la forza di

superficiesenza danneggiarla,rendendoli adatti

all'applicazione anche su superficicurve e flessibili.
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RIVIT al Fastener
Fair Global 2023

Rivit ha consolidato la sua presenzasui mercati
esteri partecipando a fine marzo alla Fastener
Fair G lo hai di Stoccarda. Per l'occasione èsta-

to allestito uno stand funzionalea promuovere

l'immagine, i prodotti e i servizi di un'azienda

storica, che proprio nel 2023 si prepara a

festeggiare i 50 anni di attività. Sono stati
presentatii diversi sistemi di fissaggio cheRivit

propone al mondo dell'edilizia e dell'industria,

con una particolare attenzione alle esigenze
dell'automotive. Rivit e un punto di riferimento

nel mondo fasteners£ tools con rivetti, inserti
e rivettatrici, e una particolare attenzioneai
servizi di consulenzaalle aziende.
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> SPONSORIZZAZIONI<

Insiemein pista
L eccellenzadei sistemi di fissaggioincontraquella della meccanica,

grazie a una sponsorizzazioneche vede l'aziendaRivit. leader nel

mercatodei rivetti e delle rivettatrici, prendereparte a due del cam-

pionati del motorsportper la stagione2023: Suberbikee Supersport.
L'aziendaozzanese,attivadal 1973 nella produzionee vendita dei si-

stemi di fissaggio, fornisce i propri prodotti al team Aruba.it Racing-

Ducati per sostenerei meccanicinel loro lavoro di manutenzionee di

messaa punto delle moto e dei box,durante tutto il campionato,ab-

binando il proprio marchio alle rosse di Borgo Panigale, in provincia
di Bologna. "La scelta di puntaresul motorsport con il marchio Rivit

trova una coerenzanon solo nella logica di valorizzazionedel nostro
territorio, da sempre terra di motori, ma anche per valorizzare a li-

vello di Gruppo Fervi - di cui siamoparte - il sostegnoalle supertnke

nostrane",commentaGuido Greco, CEO di Rivit, nella foto.

www.tecneLab.it. News/Attualità.
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Perun fissaggioaffidabile, l'

aziendaproponei

rivettiGtreriv, robustie facilidausare. Infatti, grazie

alla legadi alluminiodi cuisono compostie alla

guarnizionein neoprenedicuisonodotati,sono

impermeabilie ingradodi resisterea corrosionee

maltempoInoltre, il meccanismodi funzionamentopermette

larotturadel chiodoafilo dellasuperficiee ladistribuzione

dellaforzadi serraggioattraversoletrealidi pressione

un' ampiaareadellesuperficisenzadanneggiarle, anche

per superficicurvee flessibiliGraziea queste

caratteristichei Gtrerivsonoidealisoprattuttoperl
'

installazionedi

pannellifotovoltaici.
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Il rivetto Gtreriv è una sintesi di ricerca e
innovazione
Tutto pronto per la Fastener Fair Global di Stoccarda dove Rivit sarà presente con i suoi
sistemi di fissaggio e i nuovi tool per presidiare il mercato di riferimento. Tra i prodotti a
catalogo il Gtreriv con guarnizione in neoprene è un campione di fissaggio, soprattutto
per l’edilizia e per i pannelli fotovoltaici. Gtreriv, rivetti a strappo facili e veloci da fissare
grazie al meccanismo che permette la rottura del chiodo a filo della superficie,
assicurando l’efficacia del rivetto su giunzioni con spessori diversi. Impermeabili, robusti
e a tenuta stagna, i Gtreriv fanno parte dell’ampio catalogo di sistemi di fissaggio che
l’azienda emiliana Rivit offre ai settori dell’edilizia, dell’industria e della rivendita.

Questi rivetti sono studiati per essere utilizzati anche su superfici morbide, sottili,
flessibili e fragili, perché grazie alle tre grandi ali di pressione, la forza di serraggio viene
distribuita su un’ampia parte della superficie, evitandone il danneggiamento. In questo
modo qualsiasi materiale può essere rivettato in piena sicurezza. I Gtreriv sono inoltre
caratterizzati da una buona resistenza di trazione ma anche ai tagli e alle vibrazioni,
elementi che li rendono adatti a fissaggi di precisione grazie a un livello di presa
eccellente persino sulle superfici curve.

Rivit ha pensato questi rivetti per il settore dell’edilizia perché grazie alle loro
caratteristiche di impermeabilità, data dalla guarnizione in neoprene posta sotto la testa,
e di resistenza alla corrosione dovuta alla lega di alluminio che costituisce boccola e
chiodo, sono efficaci anche in condizioni atmosferiche critiche. In particolare, i Gtreriv
sono adatti per fissaggi sulle staffe che sostengono i pannelli solari fotovoltaici su
lamiere grecate e pannelli sandwich.

Per garantire il serraggio di spessori con ampiezza diversa, i rivetti Gtreriv sono
disponibili in diversi diametri e lunghezze (d.5,2mm, d.6,3mm e d.7,7mm) e possono
essere a testa tonda o larga a seconda delle necessità. Per adoperare questi rivetti
l’azienda ozzanese, da sempre vicina ai clienti con una preziosa attività di consulenza,
propone a catalogo anche tools idonei al fissaggio di Gtreriv.

Rivit sarà a Stoccarda (GER) alla fiera internazionale di settore per sistemi e tecnologie
di fissaggio Fastener Fair Global dal 21 al 23 marzo. Presso lo stand (Pad 03/1702) sarà
possibile vedere le novità e conoscere meglio il catalogo Rivit.

Per qualsiasi informazione sui rivetti Gtreriv e sugli altri prodotti a marchio Rivit è
possibile consultare il sito www.rivit.it oppure contattare il servizio clienti dell’azienda
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50 anni di Rivit, esperienza e qualità per
sistemi di fissaggio 4.0

Home

❯
News

❯
News di prodottoNews di prodotto

Alla fiera Lamiera Lamiera Rivit festeggia 50 anni e il valor aggiunto di servizi pre- e
post-vendita sui sistemi di fissaggio con controllo digitale 4.0.

Rivit festeggia in questo 2023 il suo primo mezzo secolo con una storia e un’esperienza
che guardano sempre al futuro.

Oltre al ricco catalogo di fastener e tool dedicati ai settori della lattoneria, dell’edilizia e
dell’industria, Rivit presidia il suo mercato con la forza di 50 anni di esperienza, offrendo
servizi a supporto della pre-vendita e post-vendita insieme a una soluzione per il
monitoraggio e la verifica dei fissaggi basato sul controllo digitale, pensata per aziende
di diverse dimensioni, dall’artigiano all’Industria 4.0.

Si tratta di ControlRiv, il sistema di controllo studiato dall’azienda emiliana per eliminare
eventuali errori nelle operazioni di fissaggio in ambito industriale. In fiera Lamiera non
solo ci sarà la possibilità di testare questo sistema, ma anche di godere di un’attività di
consulenza personalizzata, da sempre punto di forza dell’azienda.

Grazie al sistema composto da un modulo Primary (che agisce da Master del sistema) e
da una serie di Replica, è possibile collegare e gestire in contemporanea fino a un
massimo di 12 rivettatrici, portando numerosi vantaggi alla linea di produzione che risulta
così più precisa e ripetitiva. ControlRiv consente infatti di identificare la curva ottimale
per il fissaggio di rivetti e inserti, e in caso di errori interrompe l’operazione consentendo
all’operatore di intervenire per correggere un fissaggio non in linea con lo standard
richiesto. In questo modo si contribuisce a costruire un’immagine di affidabilità
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dell’azienda ma anche di evitare i costi relativi ad eventuali non conformità.

Rivit presenta tutto questo alla manifestazione Lamiera in programma a fieramilano di
Rho (MI) il 10-13 maggio 2023 (pad.15 – stand E01), uno degli eventi internazionali più
importanti nel settore dell’industria per la deformazione e il taglio della lamiera. Tra i sei
temi tecnologici trattati quest’anno, figura anche quello della Fastener Industry in cui
Rivit è fra i principali player.
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50 anni di Rivit, esperienza e qualità per
sistemi di fissaggio 4.0
IoT • Sensori20 Aprile, 202320 Aprile, 2023Loris Cantarelli

Rivit festeggia in questo 2023 il suo primo mezzo secolo con una storia e un’esperienza
che guardano sempre al futuro.

Oltre al ricco catalogo di fastener e tool dedicati ai settori della lattoneria, dell’edilizia e
dell’industria, Rivit presidia il suo mercato con la forza di 50 anni di esperienza,
offrendo servizi a supporto della pre-vendita e post-vendita insieme a una soluzione per
il monitoraggio e la verifica dei fissaggi basato sul controllo digitale, pensata per
aziende di diverse dimensioni, dall’artigiano all’Industria 4.0.

Si tratta di ControlRiv, il sistema di controllo studiato dall’azienda emiliana per eliminare
eventuali errori nelle operazioni di fissaggio in ambito industriale. In fiera Lamiera non
solo ci sarà la possibilità di testare questo sistema, ma anche di godere di un’attività di
consulenza personalizzata, da sempre punto di forza dell’azienda.

Grazie al sistema composto da un modulo Primary (che agisce da Master del sistema) e
da una serie di Replica, è possibile collegare e gestire in contemporanea fino a un
massimo di 12 rivettatrici, portando numerosi vantaggi alla linea di produzione che
risulta così più precisa e ripetitiva. ControlRiv consente infatti di identificare la curva
ottimale per il fissaggio di rivetti e inserti, e in caso di errori interrompe l’operazione
consentendo all’operatore di intervenire per correggere un fissaggio non in linea con lo
standard richiesto. In questo modo si contribuisce a costruire un’immagine di affidabilità
dell’azienda ma anche di evitare i costi relativi ad eventuali non conformità.

Rivit presenta tutto questo alla manifestazione Lamiera in programma a fieramilano di
Rho (MI) il 10-13 maggio 2023 (pad.15 – stand E01), uno degli eventi internazionali più
importanti nel settore dell’industria per la deformazione e il taglio della lamiera. Tra i sei
temi tecnologici trattati quest’anno, figura anche quello della Fastener Industry in cui
Rivit è fra i principali player.
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