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Sono arrivati 
grandi 
risultati per 
le vendite 
estere, dove 
Rivit ha 
raggiunto 
nuovi 
mercati 
in Paesi 
come Iran, 
Marocco, 
Messico  
e Canada
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vazione Digitale Smau Bologna. Infine, eccoci 
al 2016, quando abbiamo aperto una nuova fi-
nestra sul continente africano, con la nascita di 
Rivit Marocco.
D. Oltre a quella emiliana, Rivit ha dunque 
un’anima internazionale: perché e come sono 
partiti questi progetti di espansione?
R. Abbiamo deciso di aprire due società indi-
pendenti, Rivit India e Rivit Maroc, dove si con-
centrano i nuovi mercati e le nuove opportunità 
di business. Prima abbiamo scelto l’Oriente e 
l’India perché la ripresa è partita dai nuovi Paesi 
emergenti del Sudest asiatico. La scelta di aprire 
in Marocco, invece, è pensata per sfruttare il po-
tenziale del continente africano, che pensiamo 
possa essere il mercato del futuro.
D. Quali difficoltà principali avete incontrato?
R. Per prima cosa, in altri Paesi hanno un 
concetto del lavoro totalmente diverso dal 
nostro. Ci si scontra, poi, con tanta burocra-
zia, è difficile anche solo parlare con gli uffici 
competenti. Inoltre, non è semplice gestire 
persone con una mentalità molto diversa dal-
la nostra. Infine,è sempre dura adattarsi a un 
nuovo contesto ambientale.
D. Come stanno andando questi mercati?
R. Sono Paesi emergenti con tanta voglia di cre-

scere: c’è un rinnovo di tutte le infrastrutture, 
quindi tanto sviluppo nel settore edilizio e, grazie 
anche a nuove realtà industriali che si affacciano 
su questi mercati, c’è uno sviluppo industriale che 
alimenta nuove opportunità di business.
D. Rivit ha sviluppato tre macro-aree di azio-
ne: industria, edilizia e rivendita. Quali sono le 
caratteristiche?
R. La divisione industria propone soluzioni 
di fissaggio e relativi utensili per la posa per 
ogni tipo di applicazione su metallo: dall’au-
tomotive alla produzione di elettrodomesti-
ci, elettronica, arredamento, illuminotecnica, 
carrozzeria industriale, carpenteria leggera in 
genere. La divisione edilizia propone una gam-
ma completa di prodotti per lattoneria, infissi 
metallici,coperture e condizionamento. Per la 
divisione rivendita, infine, Rivit ha sviluppato 
una linea completa di prodotti dedicati alla 
ferramenta, all’utensileria e ai punti vendita di 
articoli tecnici, offrendo una gamma completa 
di rivetti a strappo, inserti filettati, rivettatrici, 
fascette e utensili specifici per la saldatura.
D. Uno sguardo alla gamma Rivit: qual è la 
vostra offerta merceologica e a chi si rivolge?
R. Rivit offre un programma completo, dove il 
cliente può trovare una vasta gamma di soluzio-

ni per unire e deformare la lamiera. Rivit è in 
grado di proporre una ricca collezione di sistemi 
per il fissaggio (rivetti, inserti per laminati, au-
toaggancianti, perni a saldare, bulloni a strappo, 
dadi in gabbia, viteria, chiusure), e relativi uten-
sili per la posa (rivettatrici per rivetti e inserti, 
saldatrici), di macchine per la lavorazione della 
lamiera, di fissaggi per lattoneria,coperture me-
talliche e serramenti in alluminio.
D. Qual è la vostra clientela?
R. La clientela Rivit appartiene al mondo in-
dustriale, artigianale e delle rivendite. Ci rivol-
giamo ai professionisti,certi di poter loro of-
frire sempre la soluzione migliore per le loro 
esigenze.
D. E qual è la vostra proposta ai lattonieri?
R. Rivit si è specializzata negli anni nel settore 
lattoneria e coperture metalliche, proponendo 
un’offerta di prodotti estremamente completa: 
rivetti, tasselli leggeri e pesanti, utensili ma-
nuali,elettrici e a batteria, articoli per la sta-
gnatura, sigillanti, macchine per la lavorazione 
lamiera, utensili e macchine per il sistema del 
tetto aggraffato.
D. Quali sono le caratteristiche che contrad-
distinguono la vostra offerta produttiva?
R. I prodotti Rivit si contraddistinguono per la 

qualità e l’efficienza, perché vogliamo assicurare 
alla nostra clientela elevati standard qualitativi in 
conformità alla norma UNI EN ISO9001:2008. 
Inoltre, Rivit certifica le rivettatrici conformi 
alla Direttiva Macchine 2006/42/CE. Rivit non 
offre solo prodotti, ma soprattutto consulenza 
per trovare sempre la soluzione adatta, oltre a un 
servizio di assistenza post vendita su tutti i mac-
chinari che Rivit propone, assicurando pezzi di 
ricambio e garanzia.
D. E quali i punti di forza rispetto alla concor-
renza?
R. Crediamo che la completezza della gam-
ma con più di 35mila referenze, la qualità dei 
prodotti e il servizio di consulenza e assistenza 
post vendita siano i punti di forza che ci con-
traddistinguono dalla concorrenza.
D. Qual è il vostro rapporto con il territorio?
R. Rivit è legata al territorio in modo forte e 
convinto. Nonostante la presenza in oltre 60 
Paesi e le due società estere, crediamo sia im-
portante restare legati alle proprie radici: man-
teniamo il nostro punto vendita nella sede di 
Bologna e nel territorio emiliano siamo sempre 
presenti nello sport e a sostegno di iniziative 
socialmente utili.
D. Qual è il trend del vostro mercato?
R. Negli ultimi tre anni il trend si è rivelato più 
che positivo per il settore industria e stabile per 
il settore edilizia. Sono arrivati grandi risultati 
per le vendite estere, dove Rivit ha raggiunto 
nuovi mercati in Paesi come Iran, Marocco, 
Messico e Canada.
D. E il 2018 che si avvicina, cosa porterà con sé?
R. Prevediamo un 2018 in crescita: abbiamo in 
cantiere nuovi progetti in Italia, con aperture 
di nuove filiali Rivitpoint e accordi di distri-
buzione di nuovi prodotti sul mercato italiano, 
oltre a nuovi patti commerciali per l’estero. E 
ricordatevi sempre: alla fine di ogni progetto, 
dove c’è metallo c’è Rivit.
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