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UN FISSAGGIO4.0 READY

L'aziendaemiliana Rivit offre unagammadi soluzion di fissaggiopersonalizzabili dedicate

all'industria4.0 grazieai moduli per robote cobotstudiatiper l'inserimentonellelineedi

produzionein postazioniuomo-macchina o macchina-macchina.

di Giordano Bracco

L'automazione
deiprocessinelle lineedi produzio-

ne delle aziendedi diversi settori, dall'automotive
all'industria metallurgica,ha fattoemergerenuo-

ve esigenzee nuoviscenari in cui giocano un ruolo
fondamentalele tecnologiedigitali4,0abbinatealle
macchine.In questocontestoRivit proponesoluzioni

avanzate,nell'ambitodel fissaggio industriale,propo-
nendo ai propriclientiuna serie di moduli per robot e
cobot e sistemidi controlloper migliorare l'efficienza

e ridurre ai minimi termini il marginedi errore.
In particolare,i modulidi fissaggio dellaserie RIV601-

RIV603 - tra i bestseller dell'aziendaemiliana- sono

caratterizzatida robustezzae flessibilità e possonoes-

sere utilizzati sia da un operatoreumanoche da un

robot.Graziealla ricca gammadi accessoriprevista

questimoqulioleopneumaticiperinsertifilettati copro-

no applicazioniqa M3 a MI 2 eqesercitanouna forza

di trazionefino a38,5 KN e una corsafino a 12 mm,
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Ideale per l'utilizzo con robot e cobot
Peruna soluzione integrata,modulo più booster,nella

quale l'operatoreumanoesegueil fissaggio, RIV949è
la rivettatriceoleopneumaticaper inserti iqeale.Que-

sta soluzione è adattaper applicazioni da M3 fino a
MI2, con una forza che può arrivare a 23,5 KN, nella
versione standard.Inoltre, RIV949può esserepersona-

lizzata conla possibilitàdi predisposizione all'utilizzodi

robot e cobot,
L'estrema affidabilità e la possibilitàdi personalizzazione
delle soluzionidi Rivit fannodell'azienda di Ozzanodell'E-

milia un partner di riferimento per chi proponesistemi
integrati da inserirenelle linee di produzione industriali.I

pacchetti offertida Rivit consentonodi raggiungerel'e-
quilibrio fra biversiaspetti comeforza, prestazione,con-
trollo e continuità soprattutto attraversotool oleopneu-
matici integrabilinelle linee produttive. Rivit offre ai clienti

ancheun serviziodi consulenzatecnicaper identificare

la soluzioneal migliorvalore aggiunto, siache si tratti di

nuovi progetti, odi integrazionidi impianti giàesistenti. •

RIV949puòesserepersonalizzatacon la possibilità

di predisposizioneall'utilizzo di robot e cobot.

RIV949 can becustomised to accommodaterobotsand cobots.

• NEWS ARTICLE

A 4.0 ready fastening
The Emilian companyRivit offers arange of customisablefastening solutionsdedicatecito Industry 4.0

thanksto robot and cobot modules designedfor insertion in productionlines in man-machine or

machine-machine positions.

7rieautomation of processesin the production lines of

companiesin different sectors,from automotive to the
metal industry: has led to the emergence of new needs and

new scenariosin which digitai 4.0 technologies combined

with machines play afundamentalrote.In this context,
Rivit proposesadvanced solutions in the field of industriai

fastening,offering its customers a series of modules for robots

and cobotsand control systems to improve efficiency and

reduce themargin oferror to a minimum.

In particular, the RIV601- RIV603 seriesclamping modules

- among the Emilian company's bestsellers- are

characterisedby robustness and flexibility and can be used
by both a human operator and a robot.Thanks to the wide

range of accessoriesprovided,these hydropneumatic

modules for threadedinserts cover applications from M3 to
M12 and exert a tensile force of up to 38.5 KN and a stroke

of up to 12 mm.

Ideal for use with robots and cobots

Foran integrated solution module plus booster,in which the

humanoperator doesthefastening,RIV949isthe ideal hydro-

pneumatic riveting machine forinserts.Thissolution is suitablefor

applications from M3 up to M12, with a force of up to23.5KN in

the standardversion. In addition, RIV949can becustomised to

accommodate robotsand cobots.
Theextreme reliabilityand thepossibilityto customiseRivit

solutionsmake the company from Ozzano dell'Emiliaa reference

partner for those proposing integrated systemsto be included

in industriaiproduction lines.Thepackagesoffered by Rivit allow

to achieve the balancebetween different aspectssuchas

strength,performance, control andcontinuity, especially through

oil-pneumatic tools that canbe integrated infoproduction lines.

Rivitalsooffers customers a technical consultancy service to

identify thesolution with the bestadded value, whether for

new projects, or integrations of existing systems. •

Tutti i diritti riservati

PAESE : Italia 

PAGINE : 34;35

SUPERFICIE : 185 %

PERIODICITÀ : Trimestrale


AUTORE : Di Giordano Bracco

1 aprile 2024

P.4



RIV710 RIV720

TAV

Rivit rivettatrici a batteria

La gammadella Serie 700 si

componedi due rivettatrici a batteria

per rivetti (RIV710 e RIV720) e due

per il fissaggio di inserti (RIV730 e

RIV740). Impugnatura ergonomicain

gomma morbida, corsadi 27 mm,

batteria 18 V / 2.0 Ah/ 36 Wh e

caricabatteria 100-240 V/ 50-60

Hz. Facili e pratiche da usareper

installare rivetti in acciaio e in tutte

le principali leghe metalliche.

www.rivit.it
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PIÙADDITIVE

Espansionedella manifatturaadditiva:
unaprospettivachiaveper il futuro
dellaproduzione

L’additive manufacturingregistraunacrescitasignificativa,con richiestedi brevettoin aumento
e un fatturato record nel 2022.La manifestazionepiùAdditive alla 34.BI- MU offre un’ampia
esposizionedellesoluzioniadditive,rappresentandoun’opportunitàchiavenelpanoramaindustriale

pernetworkinge sviluppodi business

di EnricoAnnacondia
Coordinatoreattività AITA

Interviste a curadi FabioChiavieri

N
el corsodegli ultimi 10anni,
all’incirca il tempotrascorso
dallanascitadi AITA- Associa-

zione Italiana TecnologieAddive,il
panoramatecnologicodi questopar-

ticolare tipodi manifatturaè passato
dall’essereun“ hype”-con aspettati-

ve chein molti casieranofiglie della
scarsaconoscenzadella tematica- a
essere,a tutti gli effetti, un processo

manifatturiero in gradodi coprire,a
livello industriale, efficientementeed
efficacementeunaseriedi nicchieap-

plicative. Inmolte di questeè ormai
insostituibile.
Soprattutto,èstato“ annullato”quel-

lo che era quasiun “ mantra” e che
sosteneval’equazione additive =
prototipazione:le tecnologieadditi-

ve sonooggi un mezzoproduttivoa
tutti glieffetti, in gradodi affiancare
numerositàecustomizzazione,anche
nellostessolottoproduttivo.
Se andiamopoi a vederei principali
sviluppi nel campodelle tecnologie

additive,nonpossiamodimenticarei
progressiin termini di

• materialiavanzati:la ricercae lo

sviluppo di nuovi materiali per la

stampa3d hannoconosciutosignifi-

cativi progressi. ci sono materiali più
robusti,leggerieadattia una varietà
di applicazioni,inclusi metalli (tra i
quali spicca la “new entry”delrame
esueleghe),polimeri avanzati,cera-

mici emateriali compositi.

• macchinedi grandidimensioni:sono

stateintrodottestampanti3ddi di-

mensioni sempremaggiori, permetten-

do la produzione di oggetti volumino-

si. questo haapertonuove opportunità

nei settori dell’edilizia, dell’industria
aerospazialee dell’automotive.

• stampa3da più materiali: alcu-

ne stampanti3dpossonoorauti-

lizzare più materialicontempora-

neamente duranteil processodi

stampa.ciò consentela creazione

di oggetticonproprietàecaratteri-

stiche diversesudiversepartidello

stessooggetto.

• integrazionedi tecnologie avan-

zate: alcune stampanti3d ora in-

corporano tecnologie avanzatecome

l’intelligenza artificiale(ai) e la ro-

botica, per migliorare la precisione

e l’efficienza del processo di stampa.

• standardizzazionee certificazione:
l’implementazione di standardnel

settore dellastampa 3d stamiglio-

rando l’interoperabilitàtra diverse

piattaforme e consentendouna mag-

giore adozionedi questatecnologia,

andandoancheadimpattarefavore-

volmente sul temadellacertificazio-

ne deiprodotti

• personalizzazionedi massa:la
stampa3d stacontribuendoa con-

sentire unaproduzionepiùflessibile

e personalizzata.ciò è evidente in

settori comel’industria automobi-

listica, dovealcuneaziendestanno
esplorandolapossibilitàdi stampare
pezzipersonalizzatiper i clienti.

• bioprinting: il bioprinting,checoin-

volge la stampadi tessutibiologici

e organi, ha fatto progressisignifi-

cativi. ciò potrebbeavereimportan-

ti implicazioni nel settore medico,
consentendolaproduzionedi organi

personalizzatiper trapiantie testdi

farmaci.

• applicazionimediche:oltre al bio-

printing, ci sonosviluppi significativi

nellaproduzionedi protesipersona-
lizzate edispositivimediciattraverso
lastampa3d.

• stampa3d nel settore aerospa-

ziale: l’industria aerospazialeha
abbracciatola stampa3d per la
produzionedi componentileggerie

complessi, riducendoi costi e miglio-

rando leprestazioni.

• sviluppinelsettoremanifatturiero:
lastampa3d stadiventandosempre
più parte integrantedei processi di

produzionein diversi settori,portan-

do a una maggiore efficienza,ridu-

zione dei rifiuti e personalizzazione.

Non vannoinoltre dimenticatii pro-

FabrizioMarinoCorsini,ManagingDirectordi3D4MEC

DavideIacovelli,

RegionalDirectorEMEAdiEOS

GabrieleCorletto,BusinessDevelopmentManagerperle

divisioniMacchineUtensilieAdditiveManufacturingdiBreton

EnricoOrsi,BusinessManagerdiRenishawItalia
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RIVIT

Rivettatrici a batteria

Serie 700

Dotatedi potentie affidabilimotoribrushlessedi batteriedi lun-

gadurata,le rivettatricidellagamma700 perrivetti(RIV710e

RIV720)eper inserti(RIV730e RIV740),possonocoprireun

RV720

www.rivit.it

ampiorangedi utilizzo:rivettidaØ 2.4

fino aØ 6.4 in tuttele principalileghe

einsertidaM3 aM8 (M10 soloin al-

luminio).Questerivettatriciassicurano

unfissaggiofacileeveloce,possono

esserecomodamentetrasportate

nell'appositavaligettaper an-

dareincontroalleesigenzedi

spostamentodeglioperatori

e portanoin dotetuttal'e-

sperienzaRivitnel mondo

delfissaggio.
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RIVIT

FrancescoMontanari,AmministratoreDelegato

1. Le nostrenuoveseriedi rivettatrici sonodisponibili già dallafine dell’anno
passato,sututti i canaliprincipaliper i nostrimercatidi riferimento.

2. Crediamodi avereunrapportoqualitàprezzomolto competitivo,unitoalla

nostracapacitàdi erogareservizipree postvenditadiqualità.Il nostroperso-

nale infatti èpreparatoeformatoperaffiancarei clienti conunpreziososervizio

di consulenzachesi rivela fondamentaleper individuare lasoluzionemigliore e

perfornire l’assistenzanecessaria.

3. I rivenditori chepropongonoai clientii nostri prodotti ci conosconobenee

apprezzanola qualità dellesoluzioni cheproponiamo.In sintesi,dovrebbero

puntaresu unacombinazionedi fattori checomprende:

- alte prestazionia unprezzopiùcheabbordabile

- la garanziadi un brandcomeRivit, sul mercatodaormaioltre 50anni.

RIVETTATRICI SERIE700ESERIE400
Dall’esperienzadi Rivit nei sistemidi fissaggionasconola Serie700,formatadaquattro

rivettatriciabatteria,elaSerie400compostadatre rivettatricioleopneumatiche.Lerivet-

tatrici dellaSerie400 sonodotatediimpugnaturaergonomica,conoterminaleinacciaio,

robustopulsantediinizio tirata,attaccoperalimentazioneadaria,sistemadi aspirazione

integrato,baseingommaantiscivoloecontenitoresemitrasparenteperraccoglierei chio-

di. Consentonounfissaggiosicuroedefficace.Graziealla loro versatilità,garantisconoil

fissaggiodirivettidi diversadimensionesunumerositipi dimaterialiesuperfici,rendendo

cosìil posizionamentodiquestimodellicompetitivoalivellodi prezzo/prestazione.

Tutti i diritti riservati
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Rivettatrici agili

e performanti
RivitRIV720

Nell'ambitodeisistemidifissaggio,damezzosecoloRIVITsi
distingueperaffidabilitàecompletezzadigamma,nonchécome

puntodi riferimentoperi professionistidell'edilizia,dellalattoneria,
dell'industria,inparticolarequelladell'automotive.Nellagamma

dellerivettatrici,adesempio,lasocietàharecentementeaggiunto
settenuovimodellidigamma,progettatipergarantirelamigliore

performanceaunprezzoaccessibile.Lesetterivettatricisidividono

SISTEMI

DI

FISSAGGIO

indueserie:abatteria(serie700)eoleopneumatiche(serie
400),progettateconduediversitipidialimentazioneproprioper

soddisfarelediverseesigenzedeglioperatori.Inparticolare,la serie
700sicomponediduemodelliperrivetti(RIV710eRIV720)edueper

inserti(RIV730eRIV740),dotatedipotentimotoribrushlessebatterie
alungadurata,perunfissaggioimpeccabile.
www.tecnelab.it,sezioneNews/Tecnologie.

Tutti i diritti riservati

PAESE : Italia 

PAGINE : 156

SUPERFICIE : 7 %

PERIODICITÀ : Mensile


DIFFUSIONE : (6000)

1 aprile 2024

P.9



Rivit distribuisce Haeger®

sul mercato italiano

Nella ricca offerta proposta da Rivit,
oltre aiprodotti amarchio proprio, figura

anche una serie di articoli delle aziende del

gruppo PennEngineering®, come le presse

per autoaggancianti della Serie 5e, marcate

Haeger®. Versatiliemodulari, vengono fornite

accessoriatesulla base delle specifiche esigenzedel cliente,

con la possibilità, in unsecondo tempo, di aggiornare il proprio

allestimentoper far fronte anuove necessità produttive.

Grazieal sistema di controllo Haeger®, le pressedella Serie

5e consentono una diagnostica accurata, la pianificazione

delle attività di manutenzione, il monitoraggio proattivo e

la risoluzione rapida dei problemi. Tutto questo è possibile

grazie allaraccolta dei dati e alle tecnologie OneTouch e

WindowTouch che consentono di inserire fino a quattro diversi

elementi di fissaggio con un'unicamanipolazione di unpezzo.

Inoltre, con la diagnostica remota, resa possibile dall'utilizzo

di TeamViewer, si possono monitorare costantemente le presse,

anche da remoto, limitando le necessitàdi trasferta, aumentando

la produttività e la sicurezzadel personale tecnico.
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RIVIT DISTRIBUISCEHAEGERIN ITALIA

Rivit propone al mercato italiano la possibilità

di acquistare i prodotti Haeger, azienda ame-

ricana (con sedi in Olanda, Singapore e Cina)

che propone sofisticate soluzioni di inseri-

mento per autoaggancianti dotate di Sistema

di Controllo per il settaggio e il monitoraggio

delle presse inserite in linee di produzione Industry 4.0, riducendo tempi e costi di produzione, abbattendo la

possibilità di errore a beneficio della qualità.

Le presse Haeger sono progettate per i settori che necessitano la precisione e la resistenza del fissaggio su

lamiere sottili e semilavorati, come nel caso di macchine automatiche, apparecchiature medicali e componenti-

stica per l'automotive, elettronica di consumo, costruzioni meccaniche, apparati elettrici ed elettronici.

Vengono fornite accessoriate sulla base delle specifiche esigenze del cliente, con la possibilità - in un secondo

tempo - di aggiornare il proprio allestimento per far fronte a nuove necessità produttive. Rivit offre un prezioso

servizio di orientamento e consulenza per individuare gli accessori più adatti, garantendo la modularità della

pressa che si converte così in un prezioso investimento per la crescita aziendale.

Tutti i diritti riservati
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FERRAMENTA®

DOSSIER
fissaggio meccanico

L'innovazione è il vero

fattore di crescita

In un mercato reso sfidante dal contesto generale, le aziende scelgono di

continuare ad attenersi alla strategia del miglioramento continuo, della

gamma e anche del pacchetto servizi, nella convinzione che questa sia la

strada per conquistare la fiducia dei canali distributivi e anche degli utilizzatori

Per il compartoil 2024si prospetta

comeun annosfidante,siaperle inco-

gnitelegate ai semprepiù complessi

scenariinternazionali- sivedaalriguar-

doil boxin cuiproviamoad affrontareil

temadell'impattodellacrisinelcanale

di Suez- sia perchéil mercatosi sta

ancorariassestandodopochel'effetto
trainodeibonusedilizisi èpraticamen-

te annullatoa seguitodeirecentiprov-

vedimenti.Anchenel fissaggiomecca-

nicovalela regola,applicatada tutte

le aziendea prescinderedal settore

34

in cui operano,chela continuaevolu-

zionedellagammaè unalevafonda-

mentaleperché,daunlato,consentedi

riproporsiall'attenzionedellaclientelae

dall'altroanchedi ampliarela plateadi

riferimentoandandoa soddisfarenuo-

ve esigenze.

"Nell'ultimoanno",dichiaraGiovanni

Gulino, AmministratoreUnico Allfix,

"abbiamoproseguitoil percorsoevo-

lutivodellanostragammadi fissaggio

meccanicocon l'introduzionedi nuovi

prodotti,anchebrevettati,nuoviblisters

enuovelineedi produzione.Nelcorso

del 2024saràpresentatoil nuovoca-

talogocon parecchienovitàe nuove

gammedi prodotti".

Si attenderiscontripositivisull'ultima

novitàpresentataancheMichelaBiso-

gni ResponsabileMarketingManager

Friulsider."A inizio 2024",spiega,"è

statalanciatal'evoluzionedel 753,il

753EVOche andràa raccoglierel'e-

reditàdelsuopredecessoreoffrendoal

mercatoun prodottoconcapacitàmi-

glioratee una gammadi diametricer-

Tutti i diritti riservati
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FERRAMENTA

DOSSIER
fissaggio meccanico

tificatipiù profonda.Ci aspettiamodi

continuareil trendpositivodelpassato

sopperendoai califisiologicidelmer-

catodi questoprimosemestre2024of-

frendounprodottoconprestazioniag-

giuntive".LastrategiaseguitadaG&B

Fissaggiè duplice,comespiega Teo

Fichera, ResponsabileVenditeItalia.

"Negliultimianni,la gammadi fissag-

gimeccaniciG&BFissaggihavissuto

un'evoluzionelegataper lo più all'am-

pliamentodellecertificazioniin dota-

zione.Nel2024presenteremolanuova

gammaGETOPLUSTMKCEOPZ 1

G&BFissaggi,ancoranteautofilettante

per installazionipassantisu supporti

anchefessurati,estremamenteperfor-

mante,certificataeconun'offertacom-

pletadimisuredisponibili".

mungo, spiegaStefano Bezze,Re-

sponsabileVendite,"sta spingendo

moltosul temadellasostenibilitàam-

bientale.Daunlato,mettiamosulmer-

cato prodotticertificatiper rispondere

allerichiestenormativesullasostenibili-
tà ambientaledegliedificisucuisaran-

Allfix- AquaStopProèil nuovotassellosigillantemultiusoperfissaggisuparetiepavimenti
piastrellati.Idealepersuperficiesposteaspruzzifrequentioperzoneconristagnitempo-
ranei,èrealizzatoinplasticaspecialeHDPEadaltaresistenza.Lescanalaturepresentisul
corpoeil collareassicuranounatenutaottimaletral'ancoraggioeilmaterialedacostruzione
senzal'utilizzodisilicone.

no applicati.Dall'altro,progettiamoe

lanciamoprodottinecessariall'efficien-

tamentoenergeticodegliedifici,sia di

nuovacostruzionecheinrestauro.Non

a casosiamospecializzatinei prodotti

perlaposadelserramento,unaselezio-

nediprodotticertificatiperil fissaggio,

lasigillaturae l'isolamentotermoacusti-

co, che garantisconoil mantenimento

delleperformancedelserramentocon

marcaturaCE anche dopo la posa.

mungoha anchecontribuitoa scrivere

lanormadi riferimentosultema,cioèla

UNI 11673.Inoltre",prosegueBezze,

"nell'ultimoannoabbiamomoltoarric-

chitola nostragammadi fissaggiper

cappottitermici,primaquellidaesterno

(peralimentareunmercatoresovorace

dai bonusedilizi)e oraquellointerno

(perchisilimitaamigliorarel'efficienza

delproprioappartamento)".Si focaliz-

za sull'innovazionedi prodottoGaeta-

no DellaCorte,DirezioneVenditeNo-

bex spiegandocheproprioquest'anno

l'azienda"stalanciandosulmercatoil

suoprimotassellobi-materiale,unato-

La gamma proposta nel Fissaggio meccanico

AllfixItalia è specializzatanellaprogettazioneeproduzio-
ne disistemidi fissaggioperil settoreedile,inparticolare

tasselliin nylon,tasselliin acciaioe chimici.Ha studiatoe

brevettatoalcunesoluzionidi ancoraggioche consentono

di ottenere, a parità di tipologiadi tassello,unaportata

quasidoppiadei comunisistemidi fissaggiopresentisul
mercato.

GiovanniGulino,AmministratoreUnicoAllfix

GliancorantimetalliciFriulsidersonostati progettati per

rispondereallepiùvarieesigenzedifissaggiodaquellipe-

santidisicurezzasismiciper il fissaggiodigrossestruttu-

re aipiccolitassellimetallicie plasticiper usohobbistico

/ casalingo.Sonoinclusiin questacategoriagliancoranti

meccanicistrutturalicomel'ATS-evo,certificatiper appli-

cazionisismiche;gli ancorantipesanticomel'FM-753 e

l'FM753CRACKcertificatianchesu calcestruzzofessura-

to egliancorantileggerinonmetallicicomel'X1 evool'X3,

fissaggiuniversaliper l'utilizzoanchecasalingooveconlo

stessotipo di tassellosi possonoeseguirefissaggisolidi
su supportipieni,forati oil cartongesso.
MichelaBisogniResponsabileMarketingManagerFriulsider

Proponiamounagammadi fissaggimeccaniciin acciaio
moltovastachecomprendeancorantiper carichimedio-

pesanti,ancorantiper fissaggistrutturaliadattiper il fis-

saggioin sicurezzadicarichimoltoelevati.È nostrapriori-

tà testare regolarmentela qualitàe l'affidabilitàdeinostri

prodottie dotarli di certificazionicomela Certificazione

ETAOpzione1 e Opzione7 per fissaggisu calcestruzzo

in areafessuratae nonfessurata.Gliancorantipiùper-

formantisonocertificatiancheper applicazioniin zonasi-
smicaCat.C1e Cat.C2,nonchéper laResistenzaalFuoco

[FireResitance].L'offertadelcatalogocomprendeun'am-

piasceltadiancorantiper fissagginonpassanticonviteria

daM6 aM12, completidipitoneriacomegancio,occhiolo

e barra,eper fissaggipassantiapernoo completidivite-

ria daM6 a M20, un'interagammadi ancorantimetallici

a viteconfissaggiodirettosu CLSdotatianch'essidicer-

tificazioneantisismica.Sonoanchedisponibilile versioniin

acciaioInoxein acciaiozincatoacaldo.

TeoFichera,ResponsabileVenditeItaliaG&BFissaggi

mungoèspecializzatain sistemidi fissaggiochimiciemec-
canici:al primo gruppoappartengonoresine,siliconi,ade-
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taleinnovazionedi questatipologiagià

presentee stagià studiandoad altre

lineecheavrannoquestacaratteristica

e andrannoadimplementarel'offertadi

questanuovatipologiadifissaggi.Inol-

tre stiamoprocedendoallacertificazio-

ne siadi tasselliplasticisiameccanici

secondole normativedisettore.Inoltre

semprequest'annoverrannorealizza-

ti altriprodottiplastici".Latensioneal

continuoaffinamentoeperfezionamen

to dell'offerta,sul frontedel prodotto,
maanchedelservizio,ènelDnadi Pa-

nozzo."La offerta",affermainfattiIvan

Vanini,MarketingManager,"prevede

costantiimplementazioniper ciò che

concernenuoviarticoli,materialie for-

matialfinedi esserein gradodioffrire

unasceltasemprepiùampiaevariega-

ta.Nonmenoimportanteè sicuramente

la nostrapoliticadi gestireanchepic-

colio medilotti,al finedi soddisfarele

esigenzeimmediateanchedeiclienti".

"Inostrirecentilancidiprodotto",spie-

gaFrancescoMontanari,Amministra-

toreDelegatoRivit,"si sonofocalizzati

sullagamma,per noistrategica,degli

utensiliper il fissaggio(rivettatriciper

rivettie inserti).Siamoentraticonforza

nelsettoredeiprodottiabatteriae ab-

biamorinforzatol'offertadellerivettatrici

pneumatiche.Sicuramenteci saranno

interessantinovitàanchequest'anno.

I servizialgrossista,alpunto vendi-

ta,alprofessionistae all'utilizzatore

In unprodottocosìtecnico,la compo-

nentedelservizioè strategica.France-

scoMontanaridi Rivit sottolineache

"il serviziopreepostvenditaè unano-

stracaratteristicadistintivae unmotivo

di vantaggiocompetitivo.Continuere-

moa svilupparei nostriserviziper tutti

i nostriclienti,siaper quantoriguarda

l'attività consulenzialesulle applica-

zioni,chesullaformazionedei partner,

chesul serviziodi riparazione".

Nonè certouncasocheTeoFicheradi

G&BFissaggisi concentrisulleattivi-

tà attea favorirelacomprensionedelle

caratteristichedelprodotto."Ripetiamo

semprecheunodei 10buonimotiviper

Rivit-LerivettatricidellaSerie700
sonodotatedipotentieaffidabilimotori
brushlessedibatteriedilungadurataper
unfissaggiofacileevelocedirivetti(RIV710
eRIV720)einserti(RIV730eRIV740).I
quattromodellipossonocoprireunampio
rangediutilizzo:rivettidaØ2.4aØ6.4in
tutteleprincipalilegheeinsertidaM3a
M8(M10soloinalluminio).Garantiscono
lamassimapraticitàditrasportograzie
all'appositavaligetta,andandocosìincontro
alleesigenzedispostamentodeglioperator

SivilRSV720

sivi, alsecondoinvecetasselliin nylonein metallo.Sono

prodottiprogettatiper usoprofessionale.Unadellecarat-
teristichefondamentaliè l'universalità,cioèla possibilitàdi

renderealmassimodelloropotenzialetecnicosuun'ampia

gammadisupporti.Adesempio,i nostritasselliinnylonMQ,

EQ,anchenellaversioneprolungataMQL,EQLoMQLPlus,

si adattanoperfettamenteamuraturapiena,calcestruzzo,
muraturaforata,tufo,gasbeton.mungohalanciatounali-

neadiprodottiattentiall'ambiente:siliconiricavatial100%

damaterieprimenonfossili,cartuccein plasticariciclata

certificatiPlasticaSecondaVita,prodottiper ediliziacon-

formi ai requisitiCAMeLEEDsullabassissimaemissione

di VOC,imballied espositorirealizzatiin cartone,schiume

poliuretanicheabassissimocontenutodidiisocianati.

StefanoBezze,ResponsabileVenditemungo

Viti, rondelle,dadi,boccole,grani,rivetti,fastenersemolti

altri articolidiminuteriain plastica,sonoi nostrielementi

pratici, leggeri,invisibili,ma indispensabili,per garantire

un solidoed efficacefissaggio.Il corretto fissaggiomec-
canico è essenzialeper creare migliaiadi prodotti che

quotidianamenteutilizziamo.Dall'assemblaggiodelleparti

dell'automobileal fissaggiodellecernieredellaporta;il fis-

saggiomeccanicoè unprocessocrucialechegarantisce
resistenzaestabilitàalungotermine.
IvanVanini,MarketingManagerPanozzo

Nobexhanellapropriagammanumerositasselliplasticie

metallicisiauniversalisiaper settorispecificidiapplicazione

quali:cartongesso,cantieristica,condizionamento,carpen-
teriametallicapesanteeleggera,scaffalatureindustriali,

sistemidicappotto,ponteggi,impiantisticaelettricae ter-

moidraulica.

GaetanoDellaCorte,DirezioneVenditeNobex

Conosciutain Italiaenel mondocomeaziendaattivanel-

la produzionee distribuzionedi sistemiper il fissaggioe

utensiliper l'assemblaggioe la lavorazionedellalamiera,

Rivitè in gradodi offrireunagammacompletadi sistemi

ancheperil fissaggiomeccanicochecomprende:rivetti a

strappo,insertiper laminati,autoaggancianti,pernia sal-

dare,bulloniastrappo,dadiin gabbiaerelativiutensiliper

la posa[rivettatriciper rivettie inserti,presse].
FrancescoMontanari,AmministratoreDelegatoRivit
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FERRAMENTA

DOSSIER fissaggio meccanico

G&BFissaggi- NuovaversioneperlaviteancoranteGetoPLUSTMKCEOPZ1perfissaggistrutturali.CertificataCEOPZ.1eSeismicCat.
C1eC2perinstallazionipassantisusupportianchefessurati,presentaunafilettaturainnovativa,unamaggiorerapiditàdiinstallazioneealte
performance.CertificataperlaresistenzaalFuocoR120,puòessereimpiegatasucalcestruzzo,CLSfessurato,pietraemattonepieno.Ideale
perusointernooesterno(Inox),regolabileerimovibile.

VITI GETOPLUS TMK CE 1

AUTOFILETTANTI PER FISSAGGI STRUTTURALI CE
EuropeanTechnicalAntesument

OPZIONE1 R120 Cat.C1eC2

TEF

TB

sceglierela nostraaziendaèla forma-

zionecontinua.I nostrirepartitecnico-

commercialiimpieganotempoerisorse

performareafondolanostraforzaven-

ditaela loroclientelasuisingoliprodot-

ti,lecertificazioniei plus,le specificità

in terminidi applicazioneei campidi

impiego.Oltreaciò",concludeFichera,

TEFI

TL

"riteniamoche l'ampiezzadi gammae

latrasparenzadellenostreoffertecom-

merciali,taratead hoc sulle diverse

necessitàe suisingolicasiapplicativi

invecechesull'ondadelmercato,con-

traddistinguanoil nostroapproccio".

Si concentrasulla formazioneanche

GaetanoDellaCorte."DasempreNo-

Panozzo- L'aziendahaacatalogounagammacompletadiarticolidiminuteriainplastica
idealipermolteplicisistemidifissaggiooassemblaggio.

40

TPS

DF

bex organizzacorsidi aggiornamento

prodottipressoi partnersul territorio

e cercandodi formareanchei propri

agenti".Della Corteannunciaanche

che "verrannorealizzatiparticolaridi

applicazionisulpuntovenditaperspie-

gareal rivenditoree alclientefinaleil

funzionamentodeinuoviarticoliunita-

menteallarealizzazionedi foldertecni-

cocommercialedi supportoaisuddetti

attoridelmercato".

Ivan Vanini di Panozzoprecisache

"novitàdi rilievoedasegnalareinmeri-

to aiservizi,nell'immediato,sicuramen-

te non sonopreviste.Comeabbiamo

giàsottolineatoilnostropuntodi forzaè

laflessibilitànellagestionedellefornitu-

re,piccoleograndichesianoequesto

sicuramenteèciòchecontraddistingue

esulqualelavoriamoquotidianamente".

Ladisponibilitàèmassimaanchein Al-

Ifix. "Forniamolamassimaassistenza",

assicuraGiovanniGulino,Amministra-

toreUnico,"al grossistae alpuntoven-

ditasiain fasedi acquistoconpromo-

zionidedicate,sia comesupportoalle

venditecondellaformazionespecifica

ai venditori.Sonoin programmavarie

novitàriguardantii servizidi supporto

agliacquisti".Friulsiderha sviluppato

servizispecificiper ciascunodi que-

sti playerdelmercato.MichelaBiso-

gni riferisceche "perquantoriguarda

i grossisti,ci impegniamoogni anno
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a cadenzastagionalea lanciaredelle

promozioniper incentivare l'acquisto

deiprodottiche dainostristudirisultano

più appetibilie utiliin base alperiodo

dell'anno,inoltre,garantiamola nostra

presenzaagliopenhousedaloroorga-

nizzatiovepresentiamola nostragam-

mae rispondiamoa tuttelerichiestedi

informazionie curiositàdei loro clienti.

Aipunti venditaoffriamounserviziodi

progettazionetailor made degli spazi

espositivichiavi in mano che vengono

allestitisullabasedi un'analisipreventi-

va deiprodottipiù adattirispettoalmer-

catodiriferimentodiognunodiessi.Nel

caso dei i professionistiorganizziamo

ogniannosessionidiformazioneaccre-

ditata tipo webinare focus groupper i

quali voltaper voltaci avvaliamodella

collaborazionedi stimatiricercatoried

espertidellamateriatrattata.Inoltre,sul

nostrositoabbiamoresodisponibiliper

i professionistisoftwaredi calcoloper

l'aiuto al dimensionamentodi strutture

in legno,allasceltadell'ancorantemec-

canicoo chimicopiù adeguatononché

offriamoun serviziodi provedi trazione

direttamentein cantiereeseguitedal

nostropersonale".mungo sirivolge al

mercatoprofessionale,è la sottolinea-

tura da cui parte StefanoBezze,spie-

gandoche "collaboracol punto vendi-

ta per valorizzareprodotti pensatiper

gli installatoriprofessionalidi fissaggi.

Lavoriamoin partnershipcon i migliori

rivenditoriprofessionalispecializzatiin

edilizia,ferramenta,materialeelettrico

ed idrotermosanitarioper supportarli

tecnicamenteecrescereinsiemenell'a-

readi riferimento".

I più adattialla venditapresso la Fer-

ramentaTradizionaleeper la GDSDIY

Questacontinuaattivitàdi affinamento

dellagammasitraduce spessoanche

DAL MERCATO

FISCHER

VITI PER CALCESTRUZZO ULTRACUT FBS II

La speciale geometria della filettatura permette di intagliare in profondità il calcestruzzo

consentendo carichi elevati. La necessità di meno punti di ancoraggio e di diametri più piccoli,

consente di ridurre i costi di installazione

Gliancorantimetalliciadalteprestazionisonoun'ottimasoluzione

diancoraggiopercarichipesantidafissarenelcalcestruzzo.Nella

gammaoffertadafischersi segnalanolevitiin acciaiozincatoe

inoxUltracutFBSIl percalcestruzzoeinstallazioniconrichiesta

di categoriadi prestazionesismicaC1/C2.Rapidedainstallare,

regolabili,removibilie riutilizzabilisi caratterizzanoperlanecessità

dimenopuntidiancoraggioe didiametripiùpiccoli,checonsente

di ridurrei costidiinstallazione.

VitipercalcestruzzoULTRACUTFBSII 6

LeUltraCutFBSIl 6 sonoleprimevitidiametro6 perusostruttu-

raleincalcestruzzofessuratoopzione1-ETA15/035 conprofon-

ditàdiinserimentovariabile(frahmin- hmax)utiliperregolarela

profonditàdiavvitamentoaicarichi.

Sonoapprovateper:

-CalcestruzzodaC20/25 aC50/60,fessuratoenonfessurato,

perfissaggimultiplidisisteminonportanti.
- Solaialveolariin calcestruzzoprecompressoda C30/37 a

C50/60.

SonoadatteanchepercalcestruzzoC12/15,muraturainmattoni

pieni,calcestruzzoaeratoautoclavato,pietranaturaleconstruttu-

racompatta.SonoapprovatesecondoETA18/0242 equindiide-

aliperl'installazioneditubazioni,passerelleecontrosoffittianchein

calcestruzzocavoprecompressoconfissaggimultipli(iperstatici].

Viti percalcestruzzoULTRACUTFBSII 8-12R

Levitipercalcestruzzoadalteprestazioniin acciaioinossidabileUI-

traCutFBSII8-12RsonoapprovatepercalcestruzzodaC20/25

aC50/60, fessurato,calcestruzzodaC20/25 a C50/60, non

fessuratoe sonoadatteper calcestruzzoC12/15, muraturain

mattonipieni,calcestruzzoaeratoautoclavatoe pietranaturale

construtturacompatta.Hannofinoatreprofonditàdiavvitamento

certificateperunamassimaflessibilitànelcaricoenellospessore

dell'oggettodafissare.LacertificazioneETApermettealleFBSIIR

laregolazionedell'applicazione2volte,allentandolavitepercalce-

struzzo(max20mm]perinserireunospessore[max10mm]e/o

allinearelapiastradibase.

Per informazioni: www.fischer.it
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DOSSIER fissaggio meccanico

in unastrategiadistributivapiù mirata

chescegliele tipologiedaveicolarein

ciascuncanaleallalucedelsuotarget.

"Lanostragammadi prodotti"afferma

FrancescoMontanaridi Rivit"ci con-

sentedi offrirele migliorisoluzioniper

tuttele tipologiedi clientie quindiper

tuttii canalidi vendita.Stiamoinvesten-

domoltosullarivenditaingenerale,che

MichelaBisogniResponsabileMarketingManager
Friulsider

ci consentedi aumentarela nostraca-

pillaritàsulmercato,di servirequindial

megliotuttii clientidalpiccoloartigiano

all'attivitàindustrialedipiccolaemedia

dimensionee di focalizzarela nostra

retevenditasuiclientiindustrialipiùim-

portantiche richiedonounarelazione

direttaconil fornitore".

IvanVanini,ritienechePanozzoabbia

una gammache soddisfaentrambii

clientiservitida entrambii canali."En-

trambii canalidi venditaindicati,sono

interlocutoriidealiper i nostriarticoli",

dichiarainfatti."La nostragammadi

minuteriain plasticaè ampiae varie-

gata,per questovienesceltasia dai

professionistichedagliamantidelbri-

colage/faidate". GaetanoDellaCorte

di Nobexnota che "da semprei fis-

saggiplasticiuniversalisonoquellipiù
vendutierichiestinelsettoreferramen-

ta con un'aperturaversoi prodottisia

plasticisiametallicichevannoutilizzati

ELFISSAGGIO
Lit PROF

FISSA

GaetanoDellaCorteDirettoreVenditeNobex IvanVanini,MarketingManagerdiPanozzo

GiovanniGulino,AmministratoreUnicoAllfix FrancescoMontanariAmministratoreDelegato
Rivit

-
42

sui nuovimateriali(qualicartongesso,

calcestruzzocellulare,sistemidi cap-

potto)che nonsonoormaisoloper le

rivenditeedili".L'esperienzadiMichela

BisognidiFriulsiderèche"nellaferra-

mentatradizionalei prodottipiù richie-

stisonogli ancorantimedi tipo 753e

le viticalcestruzzotipo CLRoltre alla

bulloneriaISOclassica.Questotipo di

canaledistributivosi rivolgemaggior-

menteal mondo della carpenteriae

dell'industria,mentreilmondodell'edili-

ziasolitamentesirivolgemaggiormente

aimagazziniedilidedicati.Perquanto

riguardail settoreGDS/ DIYchenelno-

strocasocorrispondeanchealcanale

brico",prosegueBisogni."il mercatosi

dividein due:le rivenditedidimensioni

piùcontenute(da800a2000mq)dove

solitamentela gammadeiprodottiè ri-

voltaall'utilizzocasalingo/hobbistico;le

metraturepiù generose(soprai 3000

mq) dovesi preferisceapprofondirela

HIGHOR

StefanoBezze,ResponsabileVenditeMungo

TeoFichera,ResponsabileVenditeItaliaG&B
Fissaggi
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gammadisponibileorientandosianche

aipiccoliartigianicon articolichemira-

noalsettoreprofessionale.In generale,

si orientanomaggiormentesu settori

specificicomeil serramentooil legno

in base allazona,allastoriadel punto

venditao di chi lo hafondato".Secon-

do TeoFicheradi G&BFissaggi"negli

ultimi anni la FerramentaTradizionale

halavoratoampiamentemodificandoil

concept dell'offertaper i propri clienti

finali, al fine di proporre:una gamma

semprepiùampiae completa,prodotti

diusospecifico,più ampiadisponibilità

di misureper lo stessoprodotto,mag-

giore attenzioneai prodotti certificati

e più performantiper soddisfarele ri-

chiestedi tuttoil targetdiclienti,inclusa

l'impresaedile,l'installatoree l'artigia-

no". UnsaltodiqualitàcheportaFiche-

Nobex- IltassellobimaterialeEMC2e sicaratterizzaperildesignfunzionaleeperessere
formatoda unendoscheletroeunesoscheletrounitiattraversounlegametermochimico.
Questofasìchele caratteristichedifferentideiduematerialisi fondanodandovitaaun
tassellodalleelevateperformance.Trale caratteristichepiùimportanti:la funzioneantivi-
brantedell'esoscheletro,l'impermeabilitàdeltassello,l'antiscivolamentochenemigliora
l'aderenzasuieneimaterialidi supportoe ilsofttouch.

2

EMC

ra aconcludere:"noncrediamopertan-

to ci sia unarealedistinzione"tecnica"

di prodottipiù adatti a una delledue

tipologie di punti vendita. Può influi-

re, invece,la tipologiadi packaginge

confezionamento".E propriosu questo

aspetto si concentra Giovanni Guli-

no di Allfix secondocui "i prodottipiù
adattiallavenditapressolaferramenta

tradizionalesono quelli più tecnici in

confezionipiù grandi, sia di plastica

chedi cartone,più adattiall'utilizzatore

Incidenza della categoria sul fatturato totale dell'azienda

Ilfissaggiomeccanicoincidecircal' 85%delnostro fatturato

totalee scenderàdipoconel 2024 per viadell'introduzione

dinuoviarticolinellanostragamma.Leprospettiveperl'anno

in corsosonodiunamoderatacrescitadelcomparto.

GiovanniGulino,AmministratoreUnicoAllfix

Nel 2023 il nostroprodotto dipuntaovverola famiglia753

haregistratoaumentiadoppiacifracontribuendoper il 14%

alfatturatototale dellaclassedegliancoranti.Il 2024 saràvi-

ziatodauncalofisiologicoinquestocompartoacausaanche

del rallentamentodeiconsumidovutiallechiusuregoverna-
tivesuibonusediliziconla soppressionedegliincentivicome

scontoin fatturae cessionedelcredito.

MichelaBisogniResponsabileMarketingManagerFriulsider

Il fissaggiochimicosta prendendosemprepiù piedegrazie

allasua maggioreversatilitàe comoditàd'uso,quindipreve-

diamo unlento spostamentodelmercato dal meccanicoal

chimico.Tuttavia,ci sonofissaggistrutturali in edilizia,molto

significativipernoi,chenonpotrannomai esseresoppiantati.

Perle funzionipiùimpegnative,nullarendemegliodiunanco-

rante chimicocertificatoin combinazionecon un'eccellente
barra filettata.

StefanoBezze,ResponsabileVenditemungo

Lapercentualedi venditalegataai fissaggidi tipomeccanico

ha un'incidenzaimportante sulfatturato generaledell'azien-

dainquantosi attestastabilmentesul30%circa.Ipotizziamo

unpossibileincrementonelcorsodel2024 dettatodallafor-

nitura deinostri ancorantimeccaniciper l'utilizzoin cantieri

importantie grandiopere.

TeoFichera,ResponsabileVenditeItaliaG&BFissaggi

Da sempreil fissaggiomeccanicorappresentaper Nobex

unaparte moltoimportanteequestoaumenteràsicuramen-

te conil lanciodellanuovagammadeitassellibimaterialiche

Nobexamplierànon solonellemisurema anchenelletipolo-

gie.

GaetanoDellaCorte,DirezioneVenditeNobex

Glielementidi fissaggioin plasticarappresentanoil nostro

core business,insiemeaitappi di plastica,per questohan-

no unpesorilevantesulnostro fatturatoe ci auguriamoche

questapercentualesiain progressivoaumento.L'obiettivo

primarioe costanteresta comunquequellodimantenerele

quotedimercato attualierafforzare,allostessotempo,ilser-

viziooffertoainostriclienti.

IvanVanini,MarketingManagerPanozzo

Il fissaggiomeccanicoè largamentela parte preponderan-

te del nostro fatturato, rappresentandoil nostro core busi-

nessda sempre.Puntiamosicuramentead aumentarnela

percentualequest'anno,seguendoilnostropianodicrescita,

anchesein questomomentoil rallentamentodelsettorein-

dustrialeintutta Europa,noncista rendendole cosepiùfacili.

FrancescoMontanari,AmministratoreDelegatoRivit
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FERRAMENTA®

DOSSIER fissaggio meccanico

Le incognite legate agli scenari internazionali

lasituazionee nelfrattempostiamoulteriormenteottimiz-

zandovariprocessiproduttiviin mododadipenderesempre

menodalleimportazioni.
GiovanniGulino,AmministratoreUnicoAllfix

Propriomentre a iniziomarzoabbiamocominciatoa re-

alizzarequestodossier,con un comunicatoAssofermet

rendevanotoche,aseguitodellacrisidi Suez,il costodel

trasporto dell'acciaioera già aumentatodel+ 150%.Ci

è sembratoquindiimportantechiederealleaziendese,a

lorogiudizio,ritengonodi trovarsidi fronte aunaripresa

dellacorsaal rincaro dellematerieprimee delledifficoltà
di approvvigionamentoe, in questocaso, comestannodi

affrontarequestacriticità.Eccocosaci hannorisposto.

Almomentononsi è ancoraverificataunacorsaal rincaro
dellematerieprimee delledifficoltàdi approvvigionamento

comeneglianniscorsi.Siamosemprevigilinelmonitorare

Dopoun piccodiprezziraggiuntoafinegennaio2024 sia-
mo al momentoin unafaselievementedecrescente,co-

munquesuperioreailivellistoricidel2019.Laconseguenza

peggioredell'attualesituazioneacuistiamoandandoincon-

tro è l'allungamentodeileadtime diconsegnachesi atte-
stanofra i 15ei 21 giorniin piùrispettoaprimadellacrisi

diSuez,nonchédiunaumentodeinolimare edell'affittodei
container.

Perquantoriguardai costidellematerieprime stiamoan-

cora assistendoa una domandastagnanterispetto alla

capacitàproduttivainstallatainEuropa,cosachestaalmo-

mentofrenandol'aumentodeicosti,la quotaimport dall'A-

siaèquindiin lievee costantecrescita.

Per affrontarequindil'attualesituazionechepresentanu-
meroseanalogieconla crisidel2020- 2021 l'unicastrada

percorribileè unaumentodellescortedi magazzinoa sca-

pitodellafilosofiajust in time

MichelaBisogniResponsabileMarketingManagerFriulsider

mungo- MNA-PGedMNA-PMsonoi nuo-
vi tasselliinnylona battutaconchiodoin
fibro-compositoprogettatoperil fissaggio
di rivestimentiinterni.Il chiodoadaltepre-
stazionièpremontatonelcorpodeltassello
inpoliammide.Questimaterialievitanoogni
possibileossidazione,mentrela speciale
geometriagarantiscelamassimafacilitàdi
installazione.Èadattoall'usosucalcestruz-
zo,laterizioe mattoneforato.Haun'ottima
resistenzameccanicaallatrazionee agli
agentiatmosferici.

MNA-PG

MNA-PM

professionale.Pressola GDSDIYsono

invecemoltopiù richiestele confezio-

ni in blisterpiù idoneeper l'utilizzatore

hobbistao peril fai date".La questio-

nenonsiponeinvecepermungoche

comechiarisceStefanoBezze,"si ri-

volgesoloalla ferramentatradizionale

e ainegozispecializzatiin installazione

di serramenti.Lanostragammaservei

primiconi prodottiuniversali,i secondi

conquellipiùtecnicie specialistici".

Cosìvieneaccompagnatoil lancio di

unanovità

Comunicazionisui social,formazione

einformazionedei referentineidiversi

canalidistributivi(dalBuyerall'addetto

allavendita),materialePop,espositori,

advecomunicazionimirateaitargetdi

utilizzatoriindividuati.Qualisonoleatti-

vità,i canalieglistrumentidimarketing

ecomunicazioneutilizzatidalleaziende

permettereinevidenzale loronovità?II

pacchettodi azionimessein campoè
articolato.

"Le attivitàcon le qualisosteniamoil

lanciodi unanovitànel fissaggiomec-

canico" risponde Giovanni Gulino,

AmministratoreUnicoAllfix,"sonoge-

neralmentele fieredi settore,le comu-

nicazionisuisocial,la formazionedei

nostriagentie deibuyer,gliespositori

creatiad hoc".Michela Bisogni Re-

sponsabileMarketingManagerFriulsi-

derinseriscequesteattivitànell'ambito

diunapiù articolatastrategiadimarke-

tingecomunicazione."Dal 2023ci av-

valiamodiunnuovomododicomunica-

re,ci appoggiamoad agenziecreative

edigitalcheci coadiuvanonellarealiz-

zazionedellapartevisualper il lancio

deinuoviprodottitramitei canalitradi-

zionali(catalogogenerale,catalogodi

gammae cataloghispecificidedicatial

prodottoin lancio).Inoltreabbiamoat-

tivatoaccountsututtii principalisocial

mediae implementatounamailinglist

perladistribuzionedellenews".

Oltrea questo,ricordaBisogni,"parte-

cipiamoafiereedeventiinternazionali,

organizziamowebinare focus group
dedicatiai professionistidel settoree
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Coni costi dellematerieprime siamoancora sullemonta-

gnerusse di un'instabilitàinternazionaleche ormai conti-

nuada anni.A questasi aggiungonofenomenispeculativie

dinamichedi approvvigionamentochepeggioranola situa-

zionedacui ci si vuoledifendere.

Siccomec'è scarsitàdimateriale,tutti ne ordinanopiùdel

solito,aggravandola scarsità.Noi cerchiamoda sempredi

assorbirelefluttuazionidicosto senzascaricarle sulcliente.

Per ora ce la stiamo facendo, anchelavorandosullapro-

grammazionedegli approvvigionamentoe una diversa ge-

stionedelmagazzino.

StefanoBezze,ResponsabileVenditemungo

L'importazionedi materie prime quali l'acciaioha risentito

certamentedellacrisi, determinandodi riflesso un'inciden-

za sulcostodelprodotto finitoche,purtroppo,nonsiamoin

gradodi definirecome stabile,escludendoulteriori rincari.

Fortunatamente,adoggi,non è stata rilevatanessunaca-

renzadimaterie prime ma un prolungamentodeitempi di

approvvigionamento.

TeoFichera,ResponsabileVenditeItaliaG&BFissaggi

Sonoormaialcuniannichesi registra unacostanteinstabi-

litàpermolteplicifattori economicie geopolitici.Sicuramen-

te ci sonostati rincari che prima opoi andrannoconsidera-

ti,ma allostato attualel'incertezzasull'andamentodi questi

fattori determinaancheun'attesa delleaziendesu cosa e

comeaffrontare questecriticità.

GaetanoDellaCorte,DirezioneVenditeNobex

Lanostra gammaprodotti escludela presenzadi elementi

d'acciaio,ma sicuramenteil problemadeirincari e delledif-

ficoltà direperibilità dellematerie prime,nonèlegata sola-

mente a quelmaterialespecifico;anchela plastica,nelcor-

sodegliultimianni,èstato oggettodi questeproblematiche.

Qualoralo scenariodovessesubire ulterioripeggioramenti,
faremole opportunevalutazione;al fine, come sempre,di

riuscire a contenerel'incremento e minimizzarele tempi-
stiche.

IvanVanini,MarketingManagerPanozzo

Èmoltodifficilefare previsionidiquestotipoin unmomento

di incertezzageneralea causadellasituazionegeopolitica

mondialee dellasituazioneeconomicacontinentale.Dicia-

mo che speriamofortemente che gli ultimi aumentisiano

stati picchi contenutiin unlasso di tempolimitato [al mo-

mento c'è un caloin atto)e comunquela nostra costante

attivitàconi nostri fornitori principalici aiuteràsicuramente

ametterci al riparo dapossibilisorpresenegative.

FrancescoMontanari,AmministratoreDelegatoRivit

Friulsider- L'ancorante
pesantepassanteFM753
evoèstatoriprogettato
connuovimaterialie
nuovodesigndella
fascettachelorendono
inmediail 30%più
performanterispettoalla
gammaprecedentemente
disponibile,questoha
portatoancheaduna
riduzionedeilimitidi
installazionesiain termini
diinterassefrai tasselli
chedidistanzadalbordo.
Inoltre,laversioneEVO
comprendeunagamma
certificatamoltopiùestesa
dellagammaprecedente
(19codiciinpiù).

aiprogettisti,e organizziamosalesme-

eting con i nostri agentiper rafforzare

l'interscambiodi informazioniemonito-

rare l'avanzamentodellevenditerispet-

to aipiani".

Teo Fichera, Responsabile Vendite

Italia,spiega cheil lancio di unanovi-

tà prevedel'interventodi un'apposita

struttura presente in G&B Fissaggi.

"Le attivitàdel repartomarketinginter-

vengono strategicamentesu canali di

comunicazionedifferentiin modo da

raggiungereil targetin più luoghie con

modalitàdiverse". Si tratta, sottolinea

Ficheradi "un approcciomulticanale,

integratoe a tutti gli effetti acrossthe

line. Dai canali più tradizionalicomeil

sito web,la cartastampata(cataloghi,

leaflet informativi,paginepubblicitarie

su riviste di settoree rassegnastam-

pa), alle campagnepiù specifichedi

email marketing, sponsorizzazionio

promozionidedicate,fino ai nuovi am-

bienti digitali come i canali sociale i

bannerweb".

Stefano Bezze, ResponsabileVendi-

te mungo osservache "il nostroè un

settoreabbastanzatradizionalistain cui

cerchiamodi innovareconintelligenza,

ancheseguendoil cambiogenerazio-

nalein corsoneinostriclienti.Peril lan-

cio di unnuovo prodottonel fissaggio

meccanicofacciamocomunicazionisul

webe suisocialmediae inviamocomu-

nicazionidirette al nostrodatabasedi

clienti,ma acquistiamoanchei classici

spazi pubblicitari sulle riviste specia-

lizzate.Investiamopoi moltonella for-

mazionetecnica deiclientifinali,colla-

borandocon i miglioripunti venditadel

settore,attendiad organizzarecorsidi

formazionepressoi loropunti vendita".

Articolata anche la strategia descrit-

ta da GaetanoDella Corte, Direzione

VenditeNobex.

"Quandovienelanciatoun nuovopro-

dottosulmercatola nuovalineaazien-

daleè quelladi pubblicizzareil prodot-

to sia su rivistedi settoresia suiportali

specifici, ma anche partecipandoad

alcunefiere disettoree/o appuntamen-

ti comeopendaye corsidi formazione

specifica.Inoltresonocompresianche

materialiPop, espositorie adv".Per il

lanciodellenovitàdichiaraIvan Vanini,

MarketingManager,Panozzo"si affida

solitamenteai canalitradizionalicome

editorialidi settoree i diversicanalidi-

stributivi,oltre alnostrositoe aicanali

social,la cui presenzasu di essiè di-

ventata,ormai,imprescindibile".
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Rivettatrici a batteria Rivit Serie 700

T techlamiera.it/rivettatrici-batteria-rivit-serie-700

5 aprile 2024

Dedicate a lattoneria e industria, evidenziano l'esperienza Fervi Group a servizio dei

professionisti del fissaggio e della manutenzione.

RIV
720

Rivit

18V
Rivit

šivit 18V

In coerenza con le logiche del gruppo di appartenenza, Rivit potenzia l'offerta

proponendo le rivettatrici a batteria della Serie 700. La nuova linea, abbinata alla ricca

gamma di elettroutensili a batteria e a filo marchiati Fervi, completa l'offerta del Fervi

Group (di cui Rivit è entrata a fare parte nel 2021) per officine, lattonieri, artigiani e

hobbisti esigenti.

Gli elettroutensili portatili proposti da Rivit - e dalle altre aziende del gruppo - sono dotati

di potenti motori brushless, batterie a lunga durata e comoda valigetta per tutti gli utilizzi

in mobilità, senza scendere a compromessi legati alla potenza, alla precisione e alla

durata delle lavorazioni.

«Il nostro obiettivo - ha commentato Francesco Montanari, amministratore delegato di

Rivit - è di arrivare sul mercato sempre con prodotti nuovi e performanti che, insieme a

mezzo secolo di know-how, consentono di affrontare una sfida stimolante. Le solide

relazioni che abbiamo consolidato con diverse tipologie di cliente rappresentano il nostro

asset competitivo: rivolgersi a Rivit significa entrare in contatto con una lunga e solida

esperienza, costruita con i sistemi di fissaggio e, in virtù dell'ingresso dell'azienda nel

Fervi Group, oggi arricchita da una serie di preziose sinergie anche per quanto riguarda i

tool».
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RIV730
RIV740

Rivolgersi a Rivit significa quindi relazionarsi con una realtà solida, forte di 50 anni di

storia nel settore dei sistemi di fissaggio e oggi pronta ad esplorare nuovi comparti di

mercato grazie alle sinergie attivate all'interno del gruppo di appartenenza. Il Fervi Group

porta in dote un catalogo quanto mai completo di utensileria per settori diversi,

dall'officina meccanica all'officina auto-moto, spaziando per tutto il settore MRO

(Maintenance, Repair, Operations) e il fai-da-te più evoluto, fino agli strumenti di

precisione, oltre a una capillare rete di rivenditori per incontrare le esigenze dei diversi

territori.

L'offerta dell'azienda emiliana, oggi quanto mai completa a livello di prodotto, si

arricchisce dunque di elettroutensili per il fissaggio, con la possibilità di "toccare con

mano" la qualità degli utensili e delle soluzioni proposte, anche direttamente presso il

punto vendita Mister Worker, situato proprio nella sede Rivit a Ozzano dell'Emilia (BO):

punto di incontro tra l'ampia offerta del portale online e la competenza del personale

dell'azienda.

Mister

Worker

a cura di Redazione
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Da Rivit soluzioni su misura per il settore
del fotovoltaico: sostenibilità e risparmio
energetico anche grazie ai sistemi di
fissaggio

23/04/2024 Rivit propone da anni, una gamma di soluzioni mirate e in continua
espansione, dedicate al fissaggio di pannelli fotovoltaici, per andare incontro alle
esigenze del settore della sostenibilità energetica.

In oltre 50 anni di esperienza nei sistemi di fissaggio, Rivit ha messo a punto una
gamma di soluzioni specifiche per il settore del fotovoltaico che include consumabili
come rivetti, inserti, boccole per le zavorre dei pannelli, viti speciali e utensili per la loro
installazione. Grazie alla lunga esperienza e al continuo lavoro di ricerca, sviluppo e
innovazione, le soluzioni Rivit dedicate al fotovoltaico possono garantire estrema
efficacia e affidabilità, ma anche impermeabilità, durata nel tempo, elevata resistenza
agli agenti atmosferici e semplicità di montaggio. L’azienda emiliana è inoltre, in grado di
fornire ai clienti anche soluzioni ad hoc, create su richiesta per specifiche necessità del
settore.

Fra i consumabili più apprezzati figurano rivetti come il Gtreriv, con la guarnizione in
neoprene ideale per lamiere grecate e pannelli sandwich, e il Lockriv per un’ampia
tolleranza del diametro del foro. Segnaliamo anche inserti quali Tubriv e Jackriv,
entrambi ideali per l’installazione di impianti fotovoltaici su vari tipi di coperture e tetti, e i
bulloni a strappo Rivlock, per assemblaggi che richiedono una forte tenuta alla
resistenza meccanica soprattutto per il fissaggio di parti soggette ad alte vibrazioni.

I tool per il fissaggio best-seller dell’azienda sono le rivettatrici a batteria Serie 700 e in
particolar modo la RIV720, per la potenza dei motori brushless e delle batterie a lunga
durata che consentono un fissaggio facile e resistente anche sul tetto e in assenza di
rete elettrica o aria compressa, con la comodità di trasporto e conservazione della
pratica valigetta con tutti gli accessori. Fra le rivettatrici oleopneumatiche, per lavorazioni
indoor, si possono invece utilizzare i tool della Serie 500, rivettatrici leggere e
maneggevoli. C’è infine la possibilità di affidarsi anche ad un efficiente strumento
manuale come la RIV7 progettata proprio per il settore del fotovoltaico.

  Grazie all’ampia gamma proposta e alla competenza del proprio personale, Rivit è già
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un apprezzato partner per diversi clienti in Italia e all’estero, ai quali offre una preziosa
attività di consulenza sulle soluzioni per il fissaggio in un ambito peculiare come il
fotovoltaico.  Produttori di pannelli fotovoltaici e installatori che ancora non conoscono le
soluzioni Rivit possono dunque rivolgersi agli agenti di zona o all’ufficio commerciale
dell’azienda per una consulenza mirata. 
Per maggiori informazioni www.rivit.it

ALTRI ARTICOLI E NEWS CHE POTREBBERO PIACERTI

08/11/2023 Vediamoci chiaro! Lampade e faretto USAG: l’illuminazione versatile della
zona lavoro

USAG presenta tre nuove lampade a LED studiate per agevolare l'ispezione visiva o per
l'illuminazione di aree che altrimenti ...
LEGGI L'ARTICOLO

02/05/2023 KEYLINE presenta MESSENGER, la duplicatrice
elettronica ON-THE-GO
Messenger nasce per chiavi piatte, laser e punzonate. La
duplicatrice è gestita via bluetooth dall'app KDT senza nessuna
connesione via cavo tra la macchina e il dispositivo Android
dell'app. ...
LEGGI L'ARTICOLO
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Consumabili nel fotovoltaico? Efficaci, affidabili,

impermeabili e duraturi

thenextfactory.it/prodotti-soluzioni/consumabili-nel-fotovoltaico-efficaci-affidabili-impermeabili-

e-duraturi

Sostenibilità e risparmio energetico anche grazie ai sistemi di fissaggio, in una gamma di soluzioni
mirate e continua espansione.

Quali sono le caratteristiche dei consumabili per il settore fotovoltaico? Efficaci, affidabili,

impermeabili, durare nel tempo, resistenti agli agenti atmosferici e semplici di montare.

Rivit ha messo a punto una gamma di soluzioni specifiche che include consumabili come rivetti,

inserti, boccole per le zavorre dei pannelli, viti speciali e utensili per la loro installazione proprio in

linea con queste caratteristiche.

Le soluzioni su misura più apprezzate

Fra i consumabili più apprezzati figurano rivetti come il Gtreriv (nella foto in alto), con la

guarnizione in neoprene ideale per lamiere grecate e pannelli sandwich, e il Lockriv per un'ampia
tolleranza del diametro del foro.

Segnaliamo anche inserti quali Tubriv e Jackriv, entrambi ideali per l'installazione di impianti

fotovoltaici su vari tipi di coperture e tetti, e i bulloni a strappo Rivlock, per assemblaggi che

richiedono una forte tenuta alla resistenza meccanica soprattutto per il fissaggio di parti soggette

ad alte vibrazioni.

RIV720

tivit

I tool per il fissaggio best-seller dell'azienda sono le rivettatrici a batteria Serie 700 e in particolar

modo la RIV720 (nella foto qui sopra), per la potenza dei motori brushless e delle batterie a lunga

durata che consentono un fissaggio facile e resistente anche sul tetto e in assenza di rete elettrica

Tutti i diritti riservati

thenextfactory.it
URL : http://www.thenextfactory.it 

PAESE : Italia 

TYPE : Web International 

24 aprile 2024 - 11:39 > Versione online

P.25

https://www.thenextfactory.it/prodotti-soluzioni/consumabili-nel-fotovoltaico-efficaci-affidabili-impermeabili-e-duraturi/


o aria compressa, con la comodità di trasporto e conservazione della pratica valigetta con tutti gli

accessori.

Fra le rivettatrici oleopneumatiche, per lavorazioni indoor, si possono invece utilizzare i tool della

Serie 500, rivettatrici leggere e maneggevoli. C'è infine la possibilità di affidarsi anche a un

efficiente strumento manuale come la RIV7 (nella foto qui sotto), progettata proprio per il settore

del fotovoltaico.

Grazie all'ampia gamma proposta e alla competenza del proprio personale, Rivit è già un

apprezzato partner per diversi clienti in Italia e all'estero, ai quali offre una preziosa attività di

consulenza sulle soluzioni per il fissaggio in un ambito peculiare come il fotovoltaico.

Produttori di pannelli fotovoltaici e installatori che ancora non conoscono le soluzioni Rivit possono

dunque rivolgersi agli agenti di zona o all'ufficio commerciale dell'azienda per una consulenza

mirata.

a cura di Redazione
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Rivit propone da anni, una gamma di soluzioni mirate e in continua espansione, 
dedicate al fissaggio di pannelli fotovoltaici, per andare incontro alle esigenze del 
settore della sostenibilità energetica

In oltre 50 anni di esperienza nei sistemi di fissaggio, Rivit ha messo a punto una 
gamma di soluzioni specifiche per il settore del fotovoltaico che include consumabili 
come rivetti, inserti, boccole per le zavorre dei pannelli, viti speciali e utensili per la loro 
installazione. Grazie alla lunga esperienza e al continuo lavoro di ricerca, sviluppo e 
innovazione, le soluzioni Rivit dedicate al fotovoltaico possono garantire estrema 
efficacia e affidabilità, ma anche impermeabilità, durata nel tempo, elevata resistenza 
agli agenti atmosferici e semplicità di montaggio. L’azienda emiliana è inoltre, in grado di 
fornire ai clienti anche soluzioni ad hoc, create su richiesta per specifiche necessità del 
settore.

Fra i consumabili più apprezzati figurano rivetti come il Gtreriv, con la guarnizione in 
neoprene ideale per lamiere grecate e pannelli sandwich, e il Lockriv per un’ampia 
tolleranza del diametro del foro. Segnaliamo anche inserti quali Tubriv e Jackriv, 
entrambi ideali per l’installazione di impianti fotovoltaici su vari tipi di coperture e tetti, e i 
bulloni a strappo Rivlock, per assemblaggi che richiedono una forte tenuta alla 
resistenza meccanica soprattutto per il fissaggio di parti soggette ad alte vibrazioni.

I tool per il fissaggio best-seller dell’azienda sono le rivettatrici a batteria Serie 700 e in 
particolar modo la RIV720, per la potenza dei motori brushless e delle batterie a lunga 
durata che consentono un fissaggio facile e resistente anche sul tetto e in assenza di 
rete elettrica o aria compressa, con la comodità di trasporto e conservazione della 
pratica valigetta con tutti gli accessori. Fra le rivettatrici oleopneumatiche, per lavorazioni 
indoor, si possono invece utilizzare i tool della Serie 500, rivettatrici leggere e 
maneggevoli. C’è infine la possibilità di affidarsi anche ad un efficiente strumento
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manuale come la RIV7 progettata proprio per il settore del fotovoltaico.

Grazie all’ampia gamma proposta e alla competenza del proprio personale, Rivit è già
un apprezzato partner per diversi clienti in Italia e all’estero, ai quali offre una preziosa
attività di consulenza sulle soluzioni per il fissaggio in un ambito peculiare come il
fotovoltaico.  Produttori di pannelli fotovoltaici e installatori che ancora non conoscono le
soluzioni Rivit possono dunque rivolgersi agli agenti di zona o all’ufficio commerciale
dell’azienda per una consulenza mirata.
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Sistemi di fissaggio per pannelli
fotovoltaici
In oltre 50 anni di esperienza nei sistemi di fissaggio, Rivit ha messo a punto una
gamma di soluzioni specifiche per il settore del fotovoltaico che include consumabili
come rivetti, inserti, boccole per le zavorre dei pannelli, viti speciali e utensili per la loro
installazione. Grazie alla lunga esperienza e al continuo lavoro di ricerca, sviluppo e
innovazione, le soluzioni Rivit dedicate al fotovoltaico possono garantire estrema
efficacia e affidabilità, ma anche impermeabilità, durata nel tempo, elevata resistenza
agli agenti atmosferici e semplicità di montaggio. L’azienda emiliana è inoltre, in grado di
fornire ai clienti anche soluzioni ad hoc, create su richiesta per specifiche necessità del
settore. Fra i consumabili più apprezzati figurano rivetti come il Gtreriv, con la
guarnizione in neoprene ideale per lamiere grecate e pannelli sandwich, e il Lockriv per
un’ampia tolleranza del diametro del foro. Segnaliamo anche inserti quali Tubriv e
Jackriv, entrambi ideali per l’installazione di impianti fotovoltaici su vari tipi di coperture e
tetti, e i bulloni a strappo Rivlock, per assemblaggi che richiedono una forte tenuta alla
resistenza meccanica soprattutto per il fissaggio di parti soggette ad alte vibrazioni. I tool
per il fissaggio best-seller dell’azienda sono le rivettatrici a batteria Serie 700 e in
particolar modo la RIV720, per la potenza dei motori brushless e delle batterie a lunga
durata che consentono un fissaggio facile e resistente anche sul tetto e in assenza di
rete elettrica o aria compressa, con la comodità di trasporto e conservazione della
pratica valigetta con tutti gli accessori. Fra le rivettatrici oleopneumatiche, per lavorazioni
indoor, si possono invece utilizzare i tool della Serie 500, rivettatrici leggere e
maneggevoli. C’è infine la possibilità di affidarsi anche ad un efficiente strumento
manuale come la RIV7 progettata proprio per il settore del fotovoltaico. Grazie all’ampia
gamma proposta e alla competenza del proprio personale, Rivit è già un apprezzato
partner per diversi clienti in Italia e all’estero, ai quali offre una preziosa attività di
consulenza sulle soluzioni per il fissaggio in un ambito peculiare come il fotovoltaico.
Produttori di pannelli fotovoltaici e installatori che ancora non conoscono le soluzioni
Rivit possono dunque rivolgersi agli agenti di zona o all’ufficio commerciale dell’azienda
per una consulenza mirata.
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